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Д. Л.  Усов

Главное управление Банка России по Вологодской области
Результаты мониторинга предприятий Вологодской области свидетельствуют об очень непростой экономической ситуации, сложившейся в настоящее время, суть которой в следующем.

Постоянный рост издержек производства и обращения у предприятий, диктуемый, в первую очередь, ростом тарифов на услуги естественных монополий, значительно опережает возможности роста внутреннего платежеспособного спроса со стороны конечного потребления. В этих условиях хозяйствующие субъекты, с одной стороны, пытаются сохранить приемлемый для себя уровень рентабельности и строить свою ценовую политику адекватно росту издержек. С другой стороны, рискуя снизить поступление выручки из-за повышения отпускных цен и соответствующего снижения объема реализации продукции в условиях и так недостаточного спроса, они объективно не могут выдержать темпов роста отпускных цен, адекватных темпам роста издержек. В результате у предприятий снижается текущая ликвидность и возрастает потребность в обеспечении оборотными средствами, оборачиваемость которых снижается вследствие роста запасов в периоды, когда возможности спроса значительно отстают от предложения предприятий, вынужденных в очередной раз поднять свои цены. 

Самым распространенным и дешевым источником привлечения заемных средств является кредиторская задолженность, доля которой в объеме привлеченных средств предприятий нашей области порой достигает 90 и более процентов. Поскольку данная ситуация характерна практически для всех отраслей народного хозяйства и является атрибутом общеэкономической системы страны, очевидно, что чем больше предприятия пытаются привлечь средств в виде кредиторской задолженности, в том числе и просроченной, тем чаще они сами же сталкиваются с отвлечением своего капитала в виде задолженности дебиторской. (Напомню, что под капиталом в нашем анализе понимается совокупный – собственный и привлеченный – капитал, находящийся в управлении предприятий.) Подобное отвлечение капитала снижает скорость его оборота и вновь толкает предприятия компенсировать это снижение ростом отпускных цен. Текущих поступлений денежных средств едва хватает для покрытия текущих же расходов. 

В подобных условиях существования возможность обновления основных фондов практически отсутствует. Для этого предприятиям нужны долгосрочные вложения, а их-то в данный момент в нашей экономике и нет. Пассивы банковской системы региона, как правило, краткосрочны, а собственные источники предприятий, такие, как амортизация и прибыль, маломощны и недостаточны для решения стоящей задачи. По мнению ведущих экономистов нашей страны, для выхода в режим простого воспроизводства необходимо в пять раз увеличить объем инвестиций в основной капитал предприятий, но таких источников в настоящее время нет и в ближайшей перспективе не предвидится.

За время проведения мониторинга (2000 – 2001 гг.) экономическая ситуация в области развивалась следующим образом. Первая половина 2000 года характеризовалась достаточно позитивными оценками и в сфере спроса на продукцию наших предприятий, и в сфере производства. До августа 2000 года можно было смело утверждать, что экономика нашей области находилась в фазе подъема. Однако с августа 2000 года ситуация стала резко ухудшаться. Значительный рост издержек, вызванный, вероятнее всего, поднятием РАО «ЕЭС» тарифов на электроэнергию летом 2000 года, отразился в не менее значительном уменьшении спроса на продукцию предприятий, увеличении у них товарных остатков и снижении как оборачиваемости, так и обеспеченности оборотными средствами. Резкое ухудшение ситуации происходило до января 2001 года включительно. 

Падение темпов роста производства не было столь значительным во второй половине 2000 года, как в сфере спроса, и, соответственно, к началу 2001 года экономика нашей области уже характеризовалась не фазой подъема, а фазой перепроизводства (когда производство растет, а спрос падает). Примерно до апреля 2001 года при снижении темпов роста издержек отмечалось увеличение спроса – экономика области возвращалась в фазу подъема, но при значительно более низких темпах роста производства по сравнению с началом 2000 года. Однако уже в апреле 2001 года спрос стал снова снижаться. Интересно, что примерно в это же время на мировых рынках также началось снижение активности и спроса. 

Существенная ориентация экономики как России в целом, так и нашего региона на внешний рынок предопределила ход развития дальнейших событий. До лета 2001 года сужение спроса сопровождалось снижением темпов роста издержек, но потом темпы их роста стали увеличиваться. По нашему мнению, это увеличение было следствием летнего роста тарифов на ж/д перевозки. Начиная с июля-августа 2001 года областные предприятия попали в условия роста издержек при уменьшении спроса, что естественно отразилось в начавшемся снижении производства. Таким образом, с сентября 2001 года наша экономика классически вошла в фазу спада, куда продолжает углубляться и в настоящее время.

В данной ситуации об увеличении объема инвестиций в основной капитал и ускорении обновления основных производственных фондов в ближайшей перспективе говорить уже не приходится. А между тем, по оценкам ведущих экономистов страны, в России уже через три-пять лет начнется массовое выбытие основных фондов вследствие их полного износа.

Каковы перспективы нашей областной экономики на 2002 год? Всем нам известно, что в декабре Россия объявила о снижении на 150 тысяч баррелей в день поставок нефти на мировой рынок. Данное снижение доходной части бюджета страны решено компенсировать одновременным увеличением тарифов на услуги нескольких естественных монополий (Газпром, ЕЭС, МПС). Но если экономика нашей области так негативно отреагировала на поднятие тарифов на электроэнергию в 2000 году и ж/д тарифов в 2001 году, поменяв при этом фазу подъема на фазу спада, то нетрудно себе представить, какова будет ее реакция на одновременное увеличение тарифов нескольких естественных монополий при падающем спросе на продукцию отраслей. Видимо, уже в первом полугодии 2002 года мы с вами будем свидетелями этой реакции. 

Изменить негативное направление развития ситуации в экономике области, да и страны в целом, может либо значительное увеличение спроса, что крайне маловероятно при наличии рецессии в западной, в первую очередь американской, экономике, либо значительное увеличение инвестиционной активности, посильное лишь крупным энерго-сырьевым монополистам-экспортерам или иностранному капиталу. 

Не добавляет оптимизма и недавнее решение США о поднятии таможенных пошлин на импорт стали. Для регионов, подобных нашему, где черная металлургия является системообразующей отраслью экономики, это один из сильнейших факторов, усиливающих снижение спроса на продукцию предприятий. Не хочется излишне драматизировать ситуацию, но, вероятнее всего, уже в этом году начнется очередной передел сфер влияния и скупка предприятий. В противном случае, очень высока угроза их банкротства.

Развитие муниципальной территории на основе 

микрофинансоВО-промышленной группы

С. Н.  Ткачук

Департамент промышленности, предпринимательства 

и лесного комплекса правительства Вологодской области

Развитие сферы малого бизнеса является активным инструментом воздействия на кризисные процессы в регионе. Малый бизнес обеспечивает эффективное использование ресурсов. В 2001 году в экономику области малыми предприятиями вложено 333,2 млн. инвестиций (рис.1). Более половины инвестиций (71,6%) направлено в отрасли, производящие товары, из них основная часть (61,7%) освоено в строительстве, 28,2% - в промышленности. 
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Рис. 1. Объем инвестиций в основной капитал малых предприятий 

Вологодской области в млн. руб. (в 1996 и 1997 гг. в млрд. руб.)
Значительные резервы привлечения инвестиций в сферу малого предпринимательства заложены в развитие внебанковского рынка капитала путем развития системы обществ взаимного кредитования (кредитных кооперативов и союзов), являющихся достаточно эффективным механизмом вовлечения свободных средств граждан в развитие малого предпринимательства.

Объединяя средства своих членов (пайщиков), кредитный кооператив (или общества взаимного кредита) выдает пайщикам займы, сберегает их деньги от инфляции, создает механизм поддержки и формирует систему социальных гарантий для своих пайщиков. 

Кроме того, общества взаимного кредита содержат в себе ростки консолидированного потребителя, который способен в перспективе стать важной фигурой на рынке.

К преимуществам кредитного кооператива и ОВК можно отнести:

· приемлемые требования по обеспечению займов, так как они объединяют людей, хорошо знающих друг друга;

· распределение доходов на благо своих пайщиков;

· более низкий процент по займам пайщикам и более стабильный за счет этого процент по сбережениям;

· моральную и материальную взаимоподдержку пайщиков и отношение  к пайщику как к члену семьи;

· повышение финансовой и юридической грамотности пайщиков;

· снижение расходов на оплату труда за счет малочисленности оплачиваемых управленцев.

В соответствии со своей философией кредитные кооперативы и союзы активно сотрудничают между собой и с родственными кооперативами в рамках местных, национальных и международных организаций в интересах своих членов.

В рамках развития кредитной кооперации в Устюженском районе Вологодской области в 1998 году создано «Первое общество взаимного кредита». Данное общество представляет симбиоз банка, районной кассы взаимопомощи и потребкооперации. Общество взаимного кредита, получив от пайщиков средства на формирование складочного капитала, тут же направляет их в производство и значительно ускоряет оборот этих средств. Подобная система объединяет в настоящую кооперацию ответственных товаропроизводителей. Кредитное общество может выступать не только в качестве организатора денежного оборота, но и в качестве посредника в организации продажи сельхозпродукции, выпускаемой пайщиками. Оно организовывает также поставки для них ГСМ, запчастей, племенного скота, комбикормов и т.д.

На конец 2001 года в обществе насчитывалось 282 пайщиков (год назад было 119), из них 22 сельхозпредприятия (21), 19 фермерских хозяйств (16), 6 предприятий переработки, 79 владельцев личных подсобных хозяйств (57), 12 предпринимателей (11) и 12 прочих организаций. Общество объединяет как крупных сельхозтоваропроизводителей, так и предприятия малого и среднего бизнеса.

За недолгий период своей деятельности общество выдало 20,8 млн. рублей займов, в том числе за 2001 год 9 млн. руб. Всего за один год оптовый и розничный оборот торгового дома общества взаимного кредита составил 12 млн. руб. Располагая только своими ресурсами, Устюженский ОВК в 2001 году выдал займов на сумму 8,1 млн. руб., в т.ч. предприятиям переработки – 1,2 млн. руб., фермерским хозяйствам – 1,1 млн. руб., лицам, занимающимся малым бизнесом, – 0,6 млн. руб., физическим лицам – 0,9 млн. руб. Через торговый дом общества пайщики покупают все, что им требуется, через него же реализуют свою продукцию. Таким образом, в оборот вовлекаются товарные ресурсы. 
В результате в муниципальном образовании возникает в целом устойчивое экономическое образование, производящее высоколиквидный продукт, способный обеспечить не только наполнение налоговой базы местного бюджета, но и запустить механизм самофинансирования дальнейшего развития территории и (или) выступать внушительным залоговым фондом под кредиты для реализации новых проектов. В ходе производственной деятельности инкубируются новые малые предприятия.

Совместными усилиями региональных, местных властей, предпринимателей, инвесторов формируется новое территориально-производственное образование с целью стимулирования экономической, научно-технологической и интеллектуальной жизни на местах, постепенно меняется социальная инфраструктура и экономическая обстановка. Такое образование становится полюсом роста для района и области в целом.

Для этого поставленные на ноги фирмы в результате нахождения в режиме бизнес-инкубирования, прививающего им навыки здорового корпоративного мышления, под воздействием специализированного инкубатора могут создавать новые общества взаимного кредитования  для обеспечения дальнейшей устойчивой работы и расширения своей деятельности на территории муниципального образования (рис. 2).
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Кроме этого, создаются условия, при которых инвестору выгодно дальнейшее расширение экономической деятельности фирм, созданных при реализации проекта с его участием. Они проверены, держат свои ниши на рынках, действуют цивилизованно и предсказуемо, поддерживаются местной и региональной властью, в них профессиональные менеджеры и производственный персонал и, наконец, здоровый корпоративный интерес. То есть присутствует совокупность условий, которые в принципе необходимы и выгодны инвестору.

В результате соединения интересов банка и группы вновь образованных малых предприятий и индивидуальных предпринимателей может возникнуть качественно новое хозяйственное  образование – своеобразная микрофинансово-промышленная группа. Это может стать базовой моделью подъема экономики на фоне возможностей местного самоуправления.

Для более целенаправленного использования этого механизма необходимо создавать нормативно-правовую базу и организовывать методическое сопровождение. Кроме того, необходимо:

· разработать действенный механизм государственных гарантий, обеспечивающий разделение рисков между государством, кредитными организациями и субъектами малого предпринимательства;

· разработать совместно с заинтересованными ведомствами, банками и предприятиями систему венчурного финансирования инвестиционных проектов;

· активнее внедрять в сферу малого предпринимательства типовые схемы финансовой аренды (лизинга), т.к. накопление капитала и модернизация оборудования в сфере малого бизнеса идет значительно быстрее, чем в крупных предприятиях.

СТАТИСТИЧЕСКАЯ ОЦЕНКА ИНВЕСТИЦИОННЫХ ПРОЦЕССОВ

В ВОЛОГОДСКОЙ ОБЛАСТИ

М. Н.  Сапогова

Вологодский областной комитет государственной статистики

Обеспечение экономического роста развития региона, который первоначально стимулировался за счет более полной загрузки действующих производственных мощностей, в дальнейшем может базироваться на росте инвестиций. При этом предъявляются повышенные требования к качеству статистической информации о состоянии и развитии этой сферы деятельности. Система показателей должна всесторонне характеризовать процесс, обеспечивать сопоставимость при межнациональных и межрегиональных сравнениях. Статистическая методология является основой формирования показателей, характеризующих инвестиционную деятельность.

В соответствии с методологическими положениями «Система национальных счетов-93» инвестиции определяются как любое вложение капитала, направленное на его прирост. Закон РФ «Об инвестиционной деятельности в Российской Федерации, осуществляемой в форме капитальных вложений» и Инструкция по заполнению формы федерального государственного статистического наблюдения № П-2 «Сведения об инвестициях» дают следующее их определение: «Инвестиции представляют собой денежные средства, ценные бумаги, иное имущество, в том числе имущественные права, иные права, имеющие денежную оценку, вкладываемые в объекты предпринимательской и (или) иной деятельности в целях получения прибыли и (или) достижения иного полезного эффекта». Инвестиции подразделяются на финансовые вложения и инвестиции в нефинансовые активы. Для характеристики изменений величины реальных инвестиционных ресурсов используется показатель инвестиций в основной капитал.

Определение объемов инвестиций в основной капитал осуществляется на основе статистического обследования крупных и средних предприятий – основных инвесторов, а также на основе официально утвержденной методики досчетов по субъектам малого предпринимательства и неформальной экономики. Инвестиции в основной капитал по отраслям экономики, инвестиции в нематериальные активы в целом, по источникам финансирования и другие нефинансовые активы не досчитываются.

Для анализа инвестиций необходимо учитывать не только специфику определения объемов каждой их составляющей, но и рассматривать их в динамике. Расчет индексов физического объема инвестиций в основной капитал осуществляется на основании официально утвержденных Госкомстатом России методологических рекомендаций, предусматривающих применение метода прямого дефлятирования с учетом их технологической структуры.

На федеральном уровне для контроля данных, полученных методом прямого дефлятирования, используется альтернативный метод оценки на основе отчетных данных по продукции фондообразующих отраслей и импорту машиностроительной продукции инвестиционного назначения.

С конца 1998 года в экономике области наблюдалось небольшое оживление. Некоторые отрасли, включая отрасли инвестиционной сферы, выходят из депрессивного состояния, сформировались предпосылки инвестиционного роста (таблица).

Прирост валового регионального продукта – один из факторов обеспечения расширенного воспроизводства инвестиционных ресурсов и наоборот: высокий темп роста инвестиций в основной капитал в 1998 году способствовал увеличению ВРП в последующие годы.

Величина разрыва между валовыми сбережениями и инвестициями в основной капитал, характеризующая неиспользуемый инвестиционный потенциал, достигла в 2000 году 46 процентов.

Основные экономические показатели, характеризующие инвестиционный климат в Вологодской области

	
	1995 г.
	1996 г.
	1997 г.
	1998 г.
	1999 г.
	2000 г.

	Валовой региональный продукт, млн. рублей 1)
	17257
	19141
	19731
	23913
	47279
	66875

	В % к предыдущему году
	95,9
	96,6
	100,9
	95,1
	105,4
	108,3

	Валовое сбережение, млн. рублей 1)
	8552
	8086
	7307
	10905
	27540
	39168

	Валовое накопление основного капитала, млн. рублей 1)
	3238
	5865
	3687
	4213
	6931
	7710

	Долгосрочные финансовые вложения организаций,  млн. рублей 1)
	…
	…
	…
	734
	271
	974

	Инвестиции в основной капитал, млн. рублей 1)
	2605
	3193
	3076
	3549
	6080
	8679

	В % к предыдущему году
	109,4
	66,8
	86,5
	111,0
	101,9
	98,9

	Реальные располагаемые денежные доходы, в % к предыдущему году
	91,2
	92,5
	102,9
	81,2
	87,8
	112,6


1) До 1998 года – млрд. рублей.

Рост неплатежей привел к тому, что финансы предприятий стали формироваться в основном за счет кредиторской задолженности, на задолженность по полученным кредитам банков и займам к концу 2000 года приходилось 6 млрд. рублей. Постепенное снижение ставок по банковским кредитам привело к созданию благоприятных условий для привлечения средств финансового рынка. За год задолженность по кредитам и займам выросла в 2 раза.

В 2001 году крупными и средними организациями осуществлено долгосрочных финансовых вложений 2 млрд. рублей. Инвестиции в нефинансовые активы составили 16466 млн. рублей, в том числе в основной капитал (новые основные средства) 9859 млн. рублей. 

За 2001 год около двух третей (63%) инвестиций в основной капитал финансировалось за счет собственных средств организаций области, на долю бюджетных средств приходилось 1446 млн. рублей – 15% всех инвестиций. Более половины (63%) инвестиций в основной капитал вложено в отрасли, производящие товары, из них 87% направлено на развитие промышленности. 

Инвестиции в здания (кроме жилых) и сооружения составили 4418 млн. рублей (41%), в машины, оборудование, транспортные средства – 5298 млн. рублей (50%). Из них 1274 млн. рублей или 26% использовано на приобретение импортного оборудования. Инвестиций из-за рубежа освоено 143 млн. рублей.

За 2001 год приобретено основных средств, бывших ранее в употреблении у других организаций, и объектов, не завершенных строительством, на 501 млн. рублей, из них машины, оборудование, транспортные средства – 258 млн. рублей.

Для реализации инвестиционной модели экономического роста потребуется и в дальнейшем обеспечить опережающую динамику инвестиционных потоков в реальный сектор экономики. Однако не менее важны и другие условия: адекватная целям структура инвестиций, объем и эффективность их использования. Система статистических показателей, методики их формирования постоянно совершенствуются для обеспечения полной и объективной характеристики этих процессов. 

ИСПОЛЬЗОВАНИЕ РЕПРЕЗЕНТАТИВНОГО МЕТОДА ДЛЯ ОЦЕНКИ ФИСКАЛЬНЫХ ВОЗМОЖНОСТЕЙ МЕСТНЫХ БЮДЖЕТОВ

С. Л.  Боровая
Вологодский государственный технический университет

В России основным источником доходов для местных бюджетов остаются средства финансовой  помощи, выделяемые вышестоящими бюджетами. При распределении  регулирующих налогов и средств фондов финансовой поддержки муниципальных образований встает проблема горизонтального выравнивания территорий. В этой связи возникает необходимость оценить реальный финансовый потенциал каждого муниципалитета. Фискальный потенциал территорий может быть определен как потенциальная возможность ее органов самоуправления получать доходы из собственных источников для финансирования затрат на выполнение обязанностей по предоставлению государственных услуг. Возможность получения доходов обычно определяется как размер поступлений, который орган управления муниципального образования может получить при нормальном уровне финансовой активности. Затраты на предоставление услуг, обозначаемые как потребность, лучше определять как размер средств, которые должны расходоваться для обеспечения стандартного уровня общественных услуг.

Потенциальная способность местных органов власти получать доходы из собственных источников, т.е. через установление своих собственных налогов и сборов, существенно зависит от состояния экономики территории и действующего налогово-бюджетного законодательства. Чем здоровее экономика, тем значительнее и быстрее растут экономические накопления, товарные и денежные потоки, которые могут облагаться налогами.

Затраты на определенный уровень общественных услуг, как правило, колеблются по территориям по двум группам причин. Первая включает в себя факторы, определяющие перечень предоставляемых услуг (километраж обслуживаемых дорог, количество детей дошкольного и школьного возраста, количество людей, получающих доходы ниже прожиточного минимума, продолжительность отопительного периода и т.д.). Вторая группа включает в себя факторы, определяющие стоимость единицы ресурсов, необходимых для предоставления услуг.

Одним из методов, который позволяет оценить реальную возможность бюджета того или иного уровня получить доходы в объеме, необходимом для выполнения всех своих функций и задач, выступает репрезентативный метод. Репрезентативный подход предполагает определение репрезентативных налоговых поступлений и репрезентативных расходов.

Репрезентативная налоговая система представляет собой набор налогов и налоговых ставок, применяемых всеми уровнями управления в России. Итоговые оценки показывают потенциал каждого района в получении доходов. В общем виде данный подход определяет возможность получения собственных доходов района как:

ВДi =саБаi + сбБбi+...+ спБпi,                                     (1)

где Вдi - возможные доходы i- района;

са - средняя ставка налога а по России (региону);

Баi - база налога а для определения налога органами управления района i.

Для каждой категории доходов (за исключением дотаций и трансфертов) репрезентативный подход определяет переменную или сочетание переменных  как базу для категории (табл. 1). Фактические поступления по каждой категории доходов, поделенные на сумму репрезентативной базы, определяют величину репрезентативной ставки налога. Эта ставка, умноженная на расчетную базу каждого района, дает расчетный доход, который может быть получен по каждому налогу в районе.

Таблица 1

База для расчета репрезентативных доходов района

	Категория региональных
(местных) доходов
	Репрезентативная база для определения 

категории доходов

	1. Налог на прибыль предприятий
	1. Поступления от данного налога, отнесенные в федеральный бюджет

	2. Подоходный налог с физических лиц (налог на доходы физических лиц)
	2. Общий доход от заработной платы

	3. Налоги на товары и услуги
	3. Общая стоимость промышленной и сельскохозяйственной продукции прошлого года

	4. Налоги на имущество
	4. Общая стоимость промышленной продукции

	5. Прочие налоги
	5. Общая стоимость промышленной продукции

	6. Общая сумма собственных неналоговых поступлений
	Общий доход от заработной платы


Относительная потребность региона характеризуется репрезентативными расходами с коррекцией по индексу изменения затрат на единицу ресурсов, затрачиваемых на производство общественных услуг.

Репрезентативные расходы можно определить как:

Рпi = таi(Тзаi) + тбi(Тзбi) +...+ тпi(Тзпi),                        (2)

где Рпi - расходные потребности региона i;
та - средние по стране (региону) затраты на единице трудозатрат на производство услуги  а;

Тзаi - трудозатраты по региону i на производство услуги  а.

Для каждой категории расходов избирается соответствующая мера затрат (переменная или сочетание переменных). Такая мера показывает приблизительный объем услуг, который необходимо предоставить в регионе. Мера для каждой категории затрат приведена в табл. 2. При определении репрезентативных расходов фактические расходы регионов и местных органов самоуправления делят на всю величину меры трудозатрат. 

Исходной мерой трудозатрат является все местное население. По некоторым категориям расходов можно использовать более сложные расчеты меры трудозатрат.

Таблица 2

Меры трудозатрат, применяемые для оценки репрезентативных расходов региона

	Категории региональных 
(местных) расходов
	Меры трудозатрат 

репрезентативных расходов

	1. Администрация и управление, правопорядок и безопасность
	1. Все местное население на начало года

	2. Жилье и коммунальные услуги
	2. Среднеарифметическое значение численности всего местного населения, малоимущего населения и населения пенсионного возраста

	3. Образование
	3. Население в возрасте до 16 лет

	4. Культура, искусство
	4. Все местное население на начало года

	5. Здравоохранение и физическая культура
	5. Среднеарифметическое значение численности населения в возрасте до 16 лет, малоимущего населения и населения пенсионного возраста

	6. Социальная политика
	6. Среднеарифметическое значение численности малоимущего населения и населения пенсионного возраста

	7. Прочие расходы
	7. Все местное население на начало года


На основе оценки доходных возможностей и репрезентативных расходов местных бюджетов более обосновано будет определяться потребность муниципальных образований в дополнительных финансовых ресурсах, а следовательно, и решаться проблема горизонтальной сбалансированности бюджетной системы на местном уровне. 

АНАЛИЗ ОСНОВНЫХ ФАКТОРОВ, 

ВОЗДЕЙСТВОВАВШИХ НА ПРОИЗВОДСТВО В 2001 ГОДУ
(ПО РЕЗУЛЬТАТАМ МОНИТОРИНГА ПРЕДПРИЯТИЙ БАНКА РОССИИ)

Л. П.  Германова

Главное управление Центрального Банка  по Вологодской области

Результаты проведенных Главным управлением Банка России по Вологодской области конъюнктурных и инвестиционных опросов в рамках мониторинга предприятий позволяют:

· охарактеризовать тенденцию хозяйственной деятельности предприятий сферы производства товаров и услуг области;

· проанализировать воздействие основных факторов формирования этой тенденции;

· распределить факторы, воздействующие на производство, на группы факторов предложения и спроса, в свою очередь, разделив их на внутренние и внешние;

· оценить совокупный результат воздействия на производство в 2001 году факторов предложения и факторов спроса, их ограничительное влияние и влияние, способствующее расширению предприятиями производства товаров и услуг;

· произвести графический анализ группы факторов предложения и группы факторов спроса.

Группа факторов предложения характеризуется изменениями процессов, определяющих производственные возможности предприятий по удовлетворению спроса на рынках товаров и услуг. 

К ним относятся:

· риски хозяйственной деятельности;

· обеспеченность оборотными средствами;

· условия кредитования;

· просроченная дебиторская задолженность;

· изменение влияния валютного курса рубля;

· недостаток денежных поступлений для финансирования текущей      деятельности;

· недостаток денежных средств для финансирования инвестиций;

· недостаток необходимого оборудования;

· недостаток квалифицированной рабочей силы;

· экономическая конъюнктура;

· ожидания изменения объемов производства;

· ожидания изменения спроса;

· ожидания изменения цен;

· ожидания изменения потребности в заемных ресурсах;

· ожидания изменения численности занятых.

Группа факторов спроса характеризует те требования к предприятиям, которые формируются на рынках товаров и услуг и, соответственно, влияют на динамику производства, а именно:

1) спрос на продукцию отрасли;

2) динамика заказов на продукцию предприятий:

·  на внутреннем рынке;

·  на внешнем рынке;

3) обеспеченность производства заказами;

4) наличие на рынке аналогичной импортной продукции;

5) просроченная дебиторская задолженность;

6) экономическая конъюнктура.

Рассматривая изменение факторов предложения и спроса, учитывая направление этих изменений (снижение, рост), оценку степени влияния (значительная, умеренная, слабая) и характер влияния (улучшение, ухудшение) каждого фактора на производство, можно определить, какими процессами были вызваны негативные и позитивные изменения, воздействовавшие на производство в каждой группе факторов. Противодействие указанных факторов обуславливало изменение направленности тенденций на протяжении года.

В течение 2001 года формирование общей тенденции влияния факторов на производство в значительной мере зависело от соотношения направленности тенденций в каждой из указанных групп факторов. С точки зрения воздействия на производство наибольший эффект роста или снижения достигается, когда эти тенденции совпадают. При доминировании позитивных процессов характерна тенденция поддерживания роста производства. Накопление негативных процессов приводит к изменению (с поддерживающего на ограничительный) направленности воздействия на производство факторов, связанных с производственными возможностями предприятий.

Анализ соотношения тенденций динамики двух групп факторов показывает наличие лага, через который изменение одной группы факторов вызывает изменение другой. На протяжении всего периода опросов, проводимых Банком России, сохранялась зависимость, когда изменение факторов предложения вызывало определенное изменение факторов спроса.

Из совокупности факторов, воздействующих на производство, можно выделить группы внешних и внутренних факторов.

Ряд факторов формируется в значительной степени вне зависимости от деятельности предприятий (внешние факторы). Другие факторы, напротив, в существенной мере прямо зависят от активности предприятий (внутренние факторы). На динамику производства стимулирующее или сдерживающее воздействие оказывают факторы, связанные с управленческой деятельностью предприятий, к которым относятся, прежде всего, ожидания руководства предприятий относительно изменения рыночной конъюнктуры и производственных возможностей, активность в поиске заказов и обеспечении предприятия необходимыми ресурсами.

Степень зависимости динамики производства от внутренних и внешних факторов достаточно высока, при этом значительную роль играет соотношение направленности действия этих факторов.

ПЕРСПЕКТИВЫ МЕЖБЮДЖЕТНОГО ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ 

В ВОЛОГОДСКОЙ ОБЛАСТИ

А. В.  Фирулев

Вологодская государственная молочнохозяйственная академия 

им. Н. В.  Верещагина

Формирование эффективной системы бюджетного федерализма должно начинаться с четкого и понятного разграничения ответственности властей разных уровней за финансирование расходов. До 1998 г. эта важнейшая сфера оставалась неурегулированной. Вступивший в силу Бюджетный кодекс в определенной степени прояснил закрепление расходных полномочий и ответственности властей разных уровней, однако этого недостаточно для достижения целей эффективности межбюджетных отношений.

В поисках объективности оценки расходов исполнительные органы власти на федеральном и региональном уровнях предпринимают попытки расчета минимальных социальных стандартов по отдельным статьям расходов. Однако оценка социально приемлемых стандартов методом прямого счета показала, что доходы бюджетов не могут эти стандарты обеспечить. К тому же сам процесс оценки нормативов или стандартов расходов оказывается чрезвычайно трудоемким, поскольку в погоне за точностью оценок их рассчитывают с большой степенью детализации и ежегодно пересматривают из-за роста цен. 

За 2001 год на территории Вологодской области в бюджеты различных уровней, за исключением доходов целевых бюджетных фондов, поступило 13824 млн. руб., что на 4,2% ниже поступлений за 2000 год. Из этой суммы 42,3% перечислено в федеральный бюджет, а 57,7% составили доходы консолидированного бюджета области. Для справки: за 1998 г. в федеральный бюджет было перечислено 17,3% доходов, собранных на территории области, за 1999 и 2000 годы – 35%.

Опираясь на приведенные данные, возможным становится говорить о существующей тенденции централизации средств в федеральном бюджете.

Рассмотрим теперь, как складывалась ситуация с поступлением налогов в 2001 г. Пик платежей в бюджеты различных уровней приходится на апрель. По данным на 1 мая  2001 года в консолидированный бюджет области поступили денежные средства в сумме 855 млн. руб. (из них в областной – 48,8%, в местные – 51,2%). К июлю очередного увеличения поступлений вопреки ожиданиям не происходит, а величина налоговых поступлений в бюджет области составила всего 42% от уровня мая, в то время как величина отчислений в местные бюджеты снизилась до 77% от майского уровня.

Говоря о перспективах формирования бюджета в предстоящем 2002 году, мы должны принять во внимание тот факт, что в октябре 2001 г. Министерством финансов была одобрена обновленная «Методика расчетов распределения средств Федерального фонда финансовой поддержки субъектов Российской Федерации», в соответствии с которой индекс налогового потенциала региона определяется по следующему алгоритму:

ИНПi = V98-99i * Kiотр,

где:

Vi – суммарная величина добавленной стоимости отраслей экономики (в основных ценах) в расчете на душу населения по субъекту Российской Федерации, отнесенная к аналогичному показателю по Российской Федерации, в среднем за 1998 и 1999 год;

Кiотр – поправочный коэффициент на отраслевую структуру экономики данного субъекта Российской Федерации.

Величина добавленной стоимости по субъектам Российской Федерации и в среднем по Российской Федерации рассчитывается по данным Госкомстата России за 1998 и 1999 годы.

Поправочный коэффициент на отраслевую структуру экономики региона рассчитывается по формуле:

	Kiо

тр =
	Tпром*Diпром*Kiпром + Tстр*Diстр +

Tтр*Diтр + Тторг*Diторг + Tжкх*Diжкх + Tпр*Diпр,


где:

Tпром, Tстр, Ттр, Тторг, Тжкх, Тпр – средние по Российской Федерации относительные уровни налоговой нагрузки, соответственно, на промышленность, строительство, транспорт, торговлю, ЖКХ и прочие отрасли экономики;

 Diпром, Diсх, Diстр, Diтр, Diторг, Diжкх, Diпр – доли добавленных стоимостей, соответственно, промышленности, строительства, транспорта, торговли, ЖКХ и прочих отраслей экономики в сумме добавленных стоимостей учтенных отраслей экономики данного субъекта Российской Федерации в 1999 г.;

Kiпром – поправочный коэффициент на отраслевую структуру промышленности данного субъекта Российской Федерации.

Приведем отраслевую структуру промышленности Вологодской области в 1999 году, использованную для расчета индекса налогового потенциала на 2002 год (табл. 1).

Из таблицы видно, что две трети добавленной стоимости на Вологодчине составляет промышленность. Причем здесь ведущее место принадлежит металлургической отрасли – 65,8%.

Таблица 1

Добавленная стоимость в отраслях экономики Вологодской области 

в % к итогу

	Отрасли
	Доля, %

	Промышленность
	64,2

	Строительство
	5,8

	Транспорт
	5,1

	Торговля и общественное питание
	7,4

	ЖКХ
	3,6

	Прочие
	13,9


Использование данной методики приводит к большим различиям исходных показателей для расчета ФФПР по регионам, что отражено в табл. 2.

Таблица 2

Исходные показатели для расчета ФФПР по регионам Европейского Севера

	Регионы
	Котр
	ИНП

	Республика Карелия
	1,014
	1,039

	Республика Коми
	1,320
	2,120

	Архангельская область
	0,990
	0,923

	Ненецкий автономный округ
	2,120
	6,890

	Вологодская область
	1,028
	1,260

	Мурманская область
	0,933
	1,510


На практике это ведет к тому, что Вологодская область не получает в 2002 г. средств  ФФПР из его основной выравнивающей части (80%), и область ждет сокращение ряда социально значимых статей регионального бюджета по сравнению с уровнем 2001 года. Финансовая же помощь из федерального бюджета региону будет ограничена только дотациями и субвенциями на реализацию федеральных задач. Их размер показан в табл. 3.

Таблица 3

Федеральная финансовая помощь Вологодской области в 2002 году

	Наименование фонда
	Сумма, 

млн. руб.

	Федеральный фонд финансовой поддержки субъектов Российской Федерации
	0

	Фонд софинансирования социальных расходов
	92,7

	Фонд компенсаций
	362,9


В заключение следует отметить, что в 2002 году области предстоит решать серьезнейшие проблемы, связанные с нехваткой бюджетных средств, которые коснутся всех уровней региональной бюджетной системы. Хотелось бы надеяться, что решения, продиктованные необходимостью «жить по средствам», окажутся не только обоснованными и логичными, но и социально справедливыми; не только не будут зависеть от позиции того или иного лобби, но прежде всего будут выражением интересов всего населения области.

МЕТОДИКА ОЦЕНКИ ЭФФЕКТИВНОСТИ НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ ВНЕШНЕТОРГОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

Ю. В.  Ткачева

Управление Министерства РФ по налогам и сборам Вологодской области

В настоящее время ни одна страна мира не может существовать изолированно, не вступая во взаимоотношения с другими странами. Глобализация экономики делает все страны зависимыми от мировых рынков товаров, работ, услуг, капитала. Произошедшая в 90-е годы ХХ века децентрализация внешнеэкономической деятельности позволила предприятиям самостоятельно выходить на мировые рынки, но отсутствие экономического и юридического опыта привело к трудностям во взаимоотношениях с иностранными партнерами в плане обоснованности положений договоров (контрактов) и оценки эффективности внешнеторговой сделки.

Важность анализа эффективности внешнеторговой деятельности определяется зависимостью состояния экономики России от доходности внешней торговли (35% от доходов бюджета 2001 года); значительным размером иностранных капиталовложений, частично компенсировавших России внезапный разрыв межреспубликанских хозяйственных связей при распаде СССР.

Система налогообложения нами рассматривается как процесс управления и как экономический метод управления предприятием и государством, действующим в совокупности с другими методами, такими, как финансирование, ценообразование, оплата труда.

Для экспортеров система налогообложения является основным методом государственного воздействия, так как:

1. Содействие экспорту в любой стране является наиболее приоритетной задачей, причем, во избежание обвинений в субсидировании, поддержка осуществляется в форме предоставления льгот, или «косвенного субсидирования экспорта».

2. Во избежание злоупотреблений и неправомерного применения льгот, правила оформления, выполнения внешнеэкономических контрактов и предоставления  экспортных льгот достаточно сложны и часто противоречивы.

3. Существенность размера экспортных льгот для предприятий, активно участвующих во внешнеэкономической деятельности, ставит в зависимость эффективность их деятельности от своевременности и полноты их получения, позволяет экономить наличные денежные средства на уплату налогов.

Льготирование предприятий-экспортеров связано с обоснованием их правомерности, при этом необходимо, чтобы сэкономленные таким образом средства были эффективно использованы как на предприятиях с целью развития их материально-технической базы, так и по выполнению налоговых обязательств перед бюджетами всех уровней.

Воздействие фактора «налогообложение» проявляется в налоговом планировании через стимулирующую функцию, воздействуя через аспекты мотивации, с целью оптимизации товарного ассортимента, объемов производства, условий договоров, определения оптимального уровня экспортной специализации для зачета сумм льгот в уплату остальных налогов, путей повышения конкурентоспособности и предотвращения несостоятельности (банкротства). Следовательно, считаем, что система налогообложения для предприятий-экспортеров является одним из основных и действенных внутренних факторов повышения эффективности производства.

Эффективность налогообложения экспортеров нами определяется как результативность работы предприятия под воздействием внешних факторов при использовании системы мероприятий по оптимизации налогообложения, признании внешнеторговой стратегии в качестве основной с подчинением ей всех остальных стратегий фирмы с целью повышения конкурентоспособности продукции предприятия на внутреннем и внешнем рынке и недопущения несостоятельности (банкротства).

Алгоритм анализа эффективности налогообложения предприятий-экспортеров, по нашему мнению, должен быть следующим:

1. Анализ конкурентоспособности и уровня экспортной специализации одновременно на нескольких уровнях – страны, региона, отрасли и предприятия с целью определения порогового значения эффективности внешнеторговой деятельности в зависимости от уровня конкурентоспособности страны на мировом рынке и возможностей его изменения.

2. Анализ уровня налогообложения предприятий-экспортеров и условий их льготирования. Сравнение налоговой нагрузки с предприятиями-резидентами.

3. Обоснование системы показателей эффективности налогообложения внешнеэкономической деятельности, выявление основных и сопутствующих.

4. Обоснование взаимосвязи и взаимозависимости эффективности налогообложения и эффективности деятельности, определение границ влияния фактора «система налогообложения»  на итоговые результаты работы предприятия.

5. Расчет и анализ прямых и косвенных показателей эффективности налогообложения предприятий, выявление факторов эффективности и оценка силы их влияния. 

6. Определение необходимого уровня налогового планирования на предприятиях в зависимости от значимости для них экспорта, экспортной специализации, уровня налогообложения и  отдельных условий заключенных контрактов (договоров).

7. Выявление резервов повышения эффективности внешнеторговой деятельности в условиях реального налогообложения.

Сложность оценки результативности экономических процессов заключается в разноплановости полученного эффекта и в трудности количественной оценки влияющих на него факторов, поэтому, на наш взгляд, нельзя ограничиться каким-то одним показателем, а следует рассматривать только систему.

Результирующим внешним фактором, служащим экспортерам мотивацией к действию, является уровень налогообложения, рассчитываемый как процентное отношение всех уплачиваемых налогов к выручке от реализации. Для экспортеров этот уровень искусственно занижен – сказывается экспортное возмещение НДС, поэтому нами предлагается скорректировать критерии уровня налогообложения с учетом степени экспортной специализации для использования той или иной степени налогового планирования. Исследования показали, что при увеличении экспортной специализации растут все показатели рентабельности.

Целью налогового планирования является оптимизация налогообложения, а не минимизация любой ценой налоговых платежей, что иллюстрируют данные рисунка. Данные группировки предприятий Вологодской области по размеру экспортной выручки,  подгруппам по уровню налогообложения показали, что рентабельность продаж лучше у предприятий с уровнем налогообложения свыше 20%.
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Наилучшие показатели рентабельности – у предприятий с уровнем налогообложения свыше 20% и выручкой от экспорта в пределах от 100 до 6000 тысяч рублей.

Таким образом, необходимость оценки эффективности налогообложения связана с определением оптимального уровня налоговой нагрузки и экспортной специализации. Минимизация налогообложения не может быть целью, так как в налоговой системе России широко используется метод «улавливания доходов» с использованием различных объектов налогообложения. Предприятие должно определить для себя, исходя из своих конкретных условий, такой оптимальный уровень, при котором показатели эффективности будут наилучшими.

УПРАВЛЕНИЕ ВОСПРОИЗВОДСТВОМ ОСНОВНЫХ ФОНДОВ

А. В.  Белякова

аспирант Вологодского государственного технического университета

Как известно, источники финансирования инвестиционной деятельности делятся на внешние и внутренние. Предприятие имеет возможность использования собственного источника инвестиций – амортизационных средств. Тем не менее в настоящее время существует мнение, что в российской экономике нет внутренних инвестиционных средств, нет средств для обновления и реконструкции производства, в то время как собственные средства используются не по назначению. 

Осуществляемые с 1992 г. ежегодные индексационные переоценки основных фондов не обеспечили еди​ного ценового измерения производимой продукции и задействованных при этом основных средств. К насто​ящему времени сложились искаженные, недопустимые соотношения между балансовой стоимостью ос​новных средств и произведенной продукцией, начис​ляемой и используемой на инвестиционные нужды амортизацией. 

Анализ экономических показателей лесопромышленного комплекса Вологодской области выявил ряд негативных тенденций. С 1996 по 2000 гг. темпы роста индекса физического объема лесопромышленного производства опережают темпы роста стоимости основных фондов (рис. 1). В стоимостном выражении объем производимой продукции выше стоимости основных средств в 2,3 раза. 

Рис. 1. Изменение объемов производимой продукции и стоимости основных фондов, %

Следует вопрос: почему при ежегодном увеличении объемов промышленного производства снижается стоимость основных фондов? Ответ: неправильная оценка основных фондов.
Происходит занижение стоимости основных фондов, а следовательно, сокращение размеров амортизационных средств. Амортизационные отчисления стали одним из источников латания многочисленных финансовых дыр: оплаты труда, пополнения оборотных средств, покрытия убытков. В настоящее время только 25% начисленной амортизации используется на инвестиционные цели, еще 25% – на текущие нужды, а остальные 50% переходят на последующие годы из-за необеспечения денежным покрытием. В результате происходит физическое и моральное старение оборудования, ухудшается его возрастная структура.

В лесном комплексе области на протяжении 10 лет (рис. 2) наибольшую долю в составе производственных затрат составляли материальные затраты (около 60%), что свидетельствует о высокой материалоемкости производства и низком уровне технологического потенциала. Тогда как в странах с развитой рыночной экономикой наблюдается тенденция сокращения доли материальных расходов в результате внедрения инновационных технологий. Именно из средств амортизационного фонда должно происходить обновление оборудования и технологий.  

Рис. 2. Структура затрат на производство продукции, в % к итогу

В декабре 1997 г. Правительством принимается решение об отмене регулярно проводи​мых в общенациональном масштабе переоценок ос​новных фондов. В соответствии с  этим постановлением переоценка фондов становится делом самих хозяйствующих субъектов. Одной из основных задач в области амортизационной политики государства на современном этапе является восстановление реального учета основных средств с определением их рыночной сто​имости и выводом из хозяйственного оборота нерабо​тающих основных фондов. Разумеется, реализация намечаемых мероприятий требует внесения дополнений в налоговое и инвестиционное законодательство.

Оценка основных фондов лесопромышленных предприятий рыночными методами позволяет увеличить стоимость основного капитала, что влечет за собой увеличение амортизационного фонда и рост доходности. 

Из представленных в таблице данных видно, что рыночная стоимость основных фондов в два раза выше балансовой стоимости. В 1995 – 1997 гг. амортизационный фонд не расходуется на снижение материальных затрат и стоимость основных фондов снижается. В 1998 г. произошло увеличение курса доллара США – резко увеличилась прибыль и стоимость основных фондов. Существенным фактором, который повлиял на увеличение рыночной (реальной) стоимости основных фондов, стало снижение балансовых затрат в этом году при увеличении объема производства. Более того, снизилась доля материальных затрат на производство продукции.

Расчет рыночной стоимости основных фондов и доходности предприятий 

лесопромышленного комплекса Вологодской области

	Экономические показатели
	Ед. изм.
	1995 г.
	1996 г.
	1997 г.
	1998 г.
	1999 г.

	Реализация продукции Ц
	млн. руб.
	1343
	1424
	1473
	1694
	4136

	Прибыль                        П
	млн. руб.
	155,5
	-85,0
	-36,1
	169,8
	978,6

	Затраты рыночные      Ц –П = Зр 
	млн. руб.
	1187,5
	1509,0
	1509,1
	1524,2
	3157,4

	Уровень рентабельности γ 
	%
	16,1
	-4,1
	-1,4
	12,3
	31,6

	Затраты балансовые    Зб = П/γ
	млн. руб.
	965,8
	1424,0
	1473,0
	1380,5
	3096,8

	материальные затраты
	%
	52,8
	51,5
	58,6
	57,5
	58,2

	амортизация  δа
	%
	6,4
	9,4
	6,4
	4,3
	3,3

	оплата труда
	%
	18,2
	19,1
	19,4
	21,1
	19,9

	отчисления на соц. нужды
	%
	6,6
	6,8
	7,1
	7,8
	7,4

	прочие расходы
	%
	16,0
	13,3
	8,5
	9,3
	11,2

	Дополнительный амортизационный фонд             ΔЗ = Зр – Зб    (п.3 – п.5)
	млн. руб.
	221,7
	85,0
	36,1
	143,7
	60,6

	Балансовые амортизационные отчисления       ΔUа.б.= δа*Зб  (п.5.4.*п.5)
	млн. руб.
	61,8
	133,9
	94,3
	59,4
	102,2

	Балансовая стоимость основных    фондов                            Uб
	млн. руб.
	1880
	4136
	2672
	2297
	2743

	Коэффициент амортизации  

                           α = п.7/п.8
	%
	3,3
	3,2
	3,3
	2,6
	3,7

	Полные амортизационные отчисления       ΔUр= ΔUа.р+ ΔЗ  (п.7+п.6)
	млн. руб.
	283,5
	218,9
	130,4
	203,1
	162,8

	Рыночная стоимость основных фондов                         Uр = ΔUр/ α
	млн. руб.
	8591
	6841
	3952
	7811
	4400

	Доход отрасли при балансовой стоимости основных фондов 
	млн. руб.
	142,0
	- 9,8
	15,6
	142,0
	308,1

	Доход отрасли при рыночной стоимости основных фондов 
	млн. руб.
	234,0
	22,8
	26,9
	178,2
	812,0


В целом доход предприятия значительно выше при рыночной стоимости основных фондов. При этом в первом случае предприятие имеет большую прибыль и меньший амортизационный фонд, а во втором – больший амортизационный фонд, но меньшую прибыль.

СТАБИЛЬНОСТЬ НАЛОГОВОЙ СИСТЕМЫ

Н. В.  Фишер

Вологодская государственная молочнохозяйственная академия 

им. Н. В.  Верещагина

Налоговая система представляет собой совокупность налогов и сборов, взимаемых в государстве. На наш взгляд, это понятие может быть расширено за счет включения в него также и системы нормативно-правововых актов, регламентирующих взимание налогов, а также системы органов, осуществляющих контроль за их сбором.

Принципы налоговой системы представляют собой основополагающие начала, определяющие цель и характер ее функционирования. Одно из ведущих мест в системе принципов занимают организационные, через которые на практике осуществляется построение, структурное взаимодействие и реальное функционирование налоговой системы.

Среди организационных принципов особого внимания, на наш взгляд, заслуживают противоположные по существу принципы эластичности и стабильности налоговой системы.

Первый отражает приоритет публичных интересов  в налогообложении по сравнению с частными. Основной смысл этого принципа заключается в том, что налоговое бремя может оперативно изменяться в соответствии с нуждами государства. Следствием этого подхода является регулярное внесение изменений в законодательные акты, регламентирующие налогообложение. В частности, такие изменения направлены на заполнение пробелов, урегулирование коллизий. С другой стороны, государство, за счет внесения изменений в законодательство о налогах, стремится расширить налоговые поступления в бюджет, охватить налогами все виды деятельности граждан.

Вместе с тем многие эксперты указывают, что частые и непредсказуемые изменения законодательства влекут к снижению инвестиционной активности, к уменьшению экономических выгод, в частности, от предпринимательской деятельности.

Второй принцип, напротив, указывает на то, то изменения в действующее законодательство должны вноситься в случаях крайней необходимости, после всестороннего анализа возможных последствий данных действий. Налоговая система должна быть неизменной вплоть до налоговой реформы. Причем реформа должна носить кратковременный характер. Реализация этого принципа направлена на удовлетворение интересов как государства, так и налогоплательщика, поскольку в результате реформ снижаются не только доходы налогоплательщика, но и налоговые поступления в бюджет.

На наш взгляд, в правовом государстве в любом случае должны превалировать интересы налогоплательщиков. С этой точки зрения налоговая система должна быть стабильной, что обеспечит правильную и своевременную уплату налогов, повышение доверия налогоплательщиков к решениям налоговых органов и требованиям законодательства. 

С целью подтверждения данного тезиса нами была произведена оценка зависимости налоговых поступлений консолидированного бюджета Российской Федерации, валового внутреннего продукта РФ и рентабельности продукции предприятий от изменений федерального законодательства о налогах и сборах.

Для анализа использованы поквартальные и годовые данные за 1998 – 2001гг. (таблица). Приведение показателей в сопоставимый вид осуществлено на основе индекса-дефлятора ВВП, после чего рассчитаны цепные коэффициенты их роста, между ними установлены парные корреляционные связи.

Сравнительная динамика изменений в законодательстве

и экономико-финансовых показателей РФ

	Годы
	Показатели

	
	Изменения в законодательстве по налогам в целом по РФ, ед.
	ВВП 
(в сопоставимых ценах 2001 г.,  млрд. руб.; 

до 1998 г.- трлн.руб.)
	Налоговые поступления 
в консолидированный бюджет РФ (в сопоставимых ценах 2001 г., млрд. руб.;

 до 1998г.- трлн.руб.)
	Рентабельность продукции, %

	1991
	367,0
	24061,0
	3613,0
	31,5

	1992
	616,0
	142168,5
	32539,7
	29,3

	1993
	818,0
	80689,2
	16764,5
	26,3

	1994
	1038,0
	29023,6
	5520,7
	14,5

	1995
	1362,0
	17855,3
	3296,2
	15,8

	1996
	1423,0
	8882,0
	1958,0
	4,8

	1997
	1234,0
	7328,7
	1756,6
	6,3

	1998
	1245,0
	7367,9
	1517,6
	8,1

	1999
	1173,0
	10656,2
	2256,8
	18,5

	2000
	986,0
	9888,7
	2390,6
	18,9


Проведенный анализ коэффициентов показал низкий уровень зависимости между изменениями федерального налогового законодательства и уровнем ВВП, налоговыми поступлениями в федеральный бюджет. Коэффициент корреляции составил соответственно 0,56 и 0,55. Коэффициенты детерминации указывают на то, что изменения законодательства примерно на 30% обусловливают рост ВВП и налоговых поступлений. Рассчитанные коэффициенты Стьюдента и Фишера доказывают, что связь между результативными и факторным показателями является надежной, а величина коэффициента корреляции – значимой.

Выявлено обратное влияние изменений в законодательстве на показатели рентабельности деятельности предприятий. Соответствующий коэффициент равен – 0,42. Снижение рентабельности обусловлено изменениями законодательства на 18%. В данном случае рассчитанные коэффициенты Стьюдента и Фишера также позволяют говорить о достоверности расчета.

Таким образом, статистический анализ подтверждает положительное, хотя и незначительное влияние налоговых реформ на ВВП и налоговые доходы федерального бюджета. Нельзя не отметить негативное влияние нестабильности налоговой системы, выражающееся в снижении рентабельности продукции предприятий РФ.

Проведенный анализ показателей федерального уровня был дополнен расчетом соответствующих коэффициентов по аналогичной методике для Вологодской области. Установлено наличие обратной связи между изменениями законодательства и налоговыми поступлениями в бюджет области. Коэффициент корреляции составляет –0,2. Коэффициент детерминации указывает, что нестабильность налоговой системы влечет хотя и незначительно (0,03%), но снижение налоговых поступлений.

В целом статистический анализ позволяет утверждать, что теоретические посылки о негативном влиянии длящихся налоговых реформ на финансовые показатели деятельности государства и предприятий подтверждаются. Нестабильность законодательства приводит к снижению показателей рентабельности, а в некоторых случаях и уровня налоговых поступлений в бюджет. В тех же случаях, когда выявлена положительная корреляция между изменениями налоговых законов, поступлениями в бюджет и ВВП, обусловленность последних реформами ниже, чем это можно было бы предполагать в теории.

О ВЗАИМОСВЯЗИ ФИНАНСОВОЙ СТРАТЕГИИ 

И ФИНАНСОВОГО ПЛАНИРОВАНИЯ

М. Г. Бовыкина,  С. П. Осмоловская

Вологодская государственная молочнохозяйственная академия

им. Н. В.  Верещагина

Обобщение опыта отечественных предприятий в управлении финансами позволяет сделать вывод о том, что на современном этапе развития управленческой культуры в России происходит переход от решения простых задач (планирование и анализ денежных средств) к более сложным, комплексным (бюджетирование, управление капиталом, разработка и реализация финансовой стратегии).

Целью разработки финансовой стратегии предприятия должно являться построение эффективной системы управления его финансовыми потоками, обеспечивающей достижение стратегических и тактических целей деятельности предприятия, выражающихся в максимизации прибыли, его финансовой устойчивости и привлекательности.

Первым, кто установил связь между задачами стратегического анализа и задачами финансового анализа, стал Майкл Портер. Под «конкурентным преимуществом» он понимает некую ценность, которую компания способна создать для своих клиентов, причем по своей стоимости она превышает затраты компании на ее создание. Целью конкурентной стратегии фирмы является не снижение цен, а создание ценности, превосходящей другие (имеются в виду товары конкурентов). Стратегия Портера предполагает, что для успешной деятельности компании достаточно дифференцировать свой товар по сравнению с конкурентами и занять доминирующее положение  в определенном сегменте рынка.

Теория Портера увязывает стратегический и финансовый анализ через механизм тестирования стратегии с помощью финансовых показателей. Например, «привлекательность рынка или отрасли » можно оценить по тому, дает ли он/ она прибыли выше средних по отрасли. 

Очевидно, что, когда финансовая стратегия внутренне и внешне полностью соотносится с производственной и маркетинговой стратегиями, можно говорить о максимальной ценности бизнеса.

Задачу стратегического маркетинга мы видим в том, чтобы постоянно ориентировать и переориентировать все виды деятельности предприятия в направлениях, обеспечивающих его развитие и рентабельность.

В сущности, план стратегического маркетинга – это финансовый план, но дополненный информацией об источниках и назначении финансовых потоков. Фактически он определяет всю экономическую активность фирмы и непосредственно влияет на все остальные ее функции: НИОКР, производство и управление финансами.

Следовательно, финансовое планирование является основополагающим в стратегическом управлении финансами. Финансовое планирование, как и любое другое, может быть: краткосрочным, среднесрочным, долгосрочным.

Основное правило долгосрочного финансового планирования - не заниматься планированием инвестиций в конкретные проекты, а оценивать в целом инвестиционные возможности компании. Одно важное замечание: разработав финансовый план, предусматривающий наиболее вероятный вариант развития событий, предприятие может разработать альтернативные планы, варьируя при этом различные неблагоприятные факторы, в каждом случае отвечая на вопрос «что если?»

При стратегическом финансовом планировании на повестку, как правило, ставятся три вопроса:

1. Сколько средств необходимо компании для перспективного развития?

2. За счет каких источников сформировать эти средства?

3. Когда ожидается возврат этих средств?

Финансовый план должен включать описательную часть, в которой четко устанавливаются финансовые цели компании, дается объяснение, какие инвестиции и почему фирма собирается осуществлять (какая часть инвестиций пойдет при этом, скажем, на приобретение нового оборудования, какая – на замену старого, какая – на разработку и продвижение на рынок нового товара и т. п.) и как, самое главное, увязываются стратегические и финансовые цели компании.

Финансовый план состоит из нескольких взаимосвязанных расчетов:

· прогноза объемов реализации;
· плана движения денежных средств;
· плана прибылей и убытков;

· проекта баланса;

· расчета точки безубыточности.

В связи с этим существует проблема увязки стратегических целей предприятия с финансовым планом. Как показывает практика, компании, в которых стратегия не подкреплена финансовыми реалиями, или, наоборот, компании, увлекающиеся детальной разработкой финансового плана, не связанного со стратегической целью фирмы, терпят неудачу на рынке.

Таким образом, надо вести речь о правильном согласовании целей, и начинать надо, как справедливо считает Котлер, с финансовых целей. 

Предлагаем следующий порядок действий:

1.  Определить желаемый уровень чистой прибыли.

2.  Рассчитать размер выручки, соответствующий запланированному уровню прибыли.

3.  Исходя из предполагаемого уровня цен, определить физический объем производства.

4.  С учетом ожидаемого уровня спроса, рассчитать требуемую долю рынка.

5. Установив долю рынка, необходимо четко сформулировать маркетинговые цели.

К числу таких целей можно отнести, например, следующие:

– получить такую-то выручку, что означает рост на x% по сравнению с прошлым годом;

– продать столько- то единиц продукции, что означает долю рынка, равную Y% ;

– определить уровень «известности», необходимый для достижения запланированного результата, а затем долю намерений совершить покупку;

– рассчитать необходимый рост сбыта в количественном выражении;

– уточнить средний уровень цен, который нужно отстаивать.

Данный метод, кажущийся простым, предполагает полную информированность в отношении таких факторов, как:

– ожидаемый уровень спроса;

– известность марки;

– система сбыта;

– уровень цен и др.

Именно этим обусловлен интерес к различным способам измерения реакции покупателей. Там, где информация такого рода затруднена, в мировой практике используется аппарат стратегического управления. Наиболее популярным инструментом в стратегическом анализе является матрица Бостонской консалтинговой группы (BCG Matrix). Несмотря на кажущуюся простоту в использовании и свою популярность среди менеджеров, Бостонская матрица дает лишь общие рекомендации, а при ближайшем рассмотрении порождает массу вопросов.

Занимаясь финансовым планированием, можно очень легко так увлечься цифрами и показателями, что забыть о сути того, что планируем, поэтому всегда нужно помнить, что финансовый план должен базироваться на стратегии предприятия.

ПРОГНОЗИРОВАНИЕ РЕНТАБЕЛЬНОСТИ ЭНЕРГОКОМПАНИЙ

М. Б.  Перова

Вологодский государственный технический университет 

В. М.  Санько

ОАО «Вологдаэнерго»

Общий подход к формированию региональной энергетической комиссией рентабельности услуг по транспорту электроэнергии предполагает его оптимальный уровень, отвечающий интересам потребителей и обеспечивающий, как минимум, простое воспроизводство основных производственных фондов энергокомпаний: 
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где: t=1…T – шаги горизонта расчета Т (годы прогнозируемого периода);
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– прирост основных производственных фондов в условных единицах на t-м шаге прогнозируемого периода;
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– прибыль от продаж энергокомпании в t-м периоде;
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– общая сумма начисленных налогов в t-м периоде.
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– стратегия обновления основных производственных фондов на t-м шаге прогнозируемого периода. В случае обеспечения простого воспроизводства основных фондов задается u=0, для расширенного воспроизводства – заданному дискретному значению 
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, соответствующему доле прироста основных производственных фондов в условных единицах:
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Практически уровень рентабельности энергокомпаний является расчетной величиной. Она определяется на базе фактически сложившейся себестоимости услуг по транспорту электроэнергии и установленного региональной энергетической комиссией размера прибыли.

Производственная себестоимость передачи и распределения электроэнергии t-го периода является функцией от стоимости обслуживания сетей и оборудования в предыдущем периоде и динамики параметров макроэкономического окружения:
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где: Сt-1 – производственная себестоимость транспорта электроэнергии в (t-1)-й расчетный период;

IFt, IPrt – расчетные цепные индексы изменения основных производственных фондов в условных единицах и численности персонала энергокомпании t-го периода;

Iw(t), Im(t), IP(t), Iэ(t) – функции от времени прогнозных цепных индексов электропотребления, цен на топливо, потребительских цен и инфляции в электроэнергетике.

Размер прибыли должен учитывать налоговые выплаты и необходимый прирост стоимости основных производственных фондов, соответствующий прогнозируемому росту электропотребления и с учетом имеющегося запаса по загрузке электрических сетей:
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где: Nt – налоги и сборы t-го периода, исчисляемые в соответствии с установленными нормативами, тыс. руб.;
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– необходимый прирост основных производственных фондов в условных единицах, планируемый на (t+1)-й год.

Прирост основных производственных фондов в условных единицах с лагом времени, равным одному году:


[image: image16.wmf])

,

(

*

*

1

t

t

t

K

F

f

F

=

D

+

,

где
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– стоимость основных производственных фондов в условных единицах в в t-м периоде;

Kt – инвестиции в основные производственные фонды из средств нераспределенной прибыли в t-м периоде, тыс. руб.
Они зависят от установленной доходности энергокомпании и доли средств, направляемых на развитие:
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где Nct – уровень капитализации прибыли в t-м периоде, отн. ед.

Подробное описание прогнозной модели энергопредприятия и ее формализованная запись представлены в [1]. При использовании прогнозной имитационной модели в итерационном режиме вычисляется для наиболее вероятного состояния макроэкономического окружения матрица уровней рентабельности 
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При формировании оптимального уровня рентабельности необходим учет интересов двух заинтересованных сторон: производителей услуг по транспорту электроэнергии и потребителей электроэнергии. Позиции в отношении приемлемого уровня рентабельности у них различны: 

	с позиции потребителя:
	с позиции производителя:
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Оптимальный уровень рентабельности, учитывающий интересы обеих сторон, может быть вычислен при использовании принципа компромисса:
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где 
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 – коэффициенты важности интересов потребителей и производителя услуг по транспорту электроэнергии в t-й прогнозный период.

Их значения должны приниматься региональной энергетической комиссией в зависимости от экономической ситуации в региональной энергетике и социальных возможностей общества. 

Для различных энергокомпаний значения оптимальных уровней рентабельности неодинаковы. Рассмотрим это на примере предприятия электрических сетей, обслуживающего 123,6 тыс. условных единиц сетей напряжением 110-0,4 кВ. Если в равной степени учитываются интересы заинтересованных сторон, то в случае простого воспроизводства основных производственных фондов оптимальный уровень рентабельности на первый прогнозируемый год в текущих ценах составит 10,0%, а с учетом изменения макроэкономических показателей за этот год его уровень должен быть увеличен до 22,7% (при вариации Nc=30…70%). Учитывая значительный износ основных производственных фондов и необходимость развития сетей в соответствии с ростом электропотребления, необходимо обеспечить расширенное воспроизводство. Если планируется расширенное воспроизводство основных производственных фондов, например u = 0,5%, то уровень рентабельности должен быть увеличен до 36,8%, что объясняется большой фондоемкостью продукции энергокомпаний.

Однако, кроме наиболее вероятного состояния среды, необходимо дополнительно учесть диапазон возможного изменения параметров макроэкономического окружения. По методу экспертных оценок устанавливаются обобщенные наиболее вероятные минимальные и максимальные значения по каждому из индексов, характеризующих макроэкономическое окружение, и вычисляется k матриц значений уровня рентабельности соответственно k состояниям среды. Отсюда, можно выделить, помимо наиболее вероятного прогноза, также оптимистический и пессимистический прогнозы с позиций обеих сторон: 

	Вид прогноза
	для потребителя
	для производителя

	оптимистический
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	пессимистический
	
[image: image28.wmf]ku

t

u

k

t

R

max

max

Rc

=


	
[image: image29.wmf]ku

t

u

k

t

R

min

min

Rp

=




Таким образом, прогнозная имитационная модель позволяет формировать оптимальный уровень рентабельности энергокомпаний и планировать ее на перспективу в соответствии с принятой стратегией развития предприятия. 
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Унификация финансовых показателей уровней

 внутреннего баланса предприятия
С. М.  Агапов

Вологодская государственная молочнохозяйственная академия

 им. Н. В.  Верещагина

Существует множество финансовых показателей, характеризующих различные зоны функционирования предприятия, использование которых имеет следующие основные нюансы:

1. Существует большое количество показателей и расчетов, часть из которых дублирует друг друга без видимой к этому необходимости. Ввиду множества показателей проявляется сложность в определении приоритетных из них.

2. Результат расчета чаще всего колеблется в районе определенного значения, что не дает возможности учесть специфику деятельности, политику предприятия, также значения устаревают каждый год в связи с особенностями существующей ныне экономики.

3. Для расчета в основном используются данные из годовой и квартальной отчетности, которые чаще всего не являются показателями, объективно характеризующими состояние предприятия.

Поэтому мы считаем наиболее объективным в данных условиях применять следующий подход к формированию пакета показателей. Он имеет такие этапы:

1. Изучение особенностей при первом обращении к данному виду деятельности и к конкретному предприятию в частности, в которое включается:

а) учетная политика предприятия; 

б) рассмотрение особенностей показателей функционирования:

– основные средства;

– сырье (цель выявление доли и влияния конъюнктуры сырья на 

деятельность);

– персонал (структурный состав и фонд оплаты труда по группам);

– затраты по направлениям деятельности;

– налоговые выплаты;

– финансовая деятельность предприятия (входящие и исходящие по группам, характеризующим направления);

в) прогнозные показатели (указываются изменения, которые могут произойти по направлениям, предусмотренным во втором пункте).

Данный этап позволяет определить направления деятельности предприятия, а также рассчитать унифицированные показатели первого уровня. 

2. Унификация показателя. Она должна иметь следующую последовательность:

а) аналитический подбор групп показателей по направлениям, указанным в п.п. 1.2;

б) расчет корреляции по каждому показателю с его объемными и качественными факторами, определяющими его формирование;

в) составление матрицы значений корреляции по аналитическим группам;

г) многофакторный анализ полученных значений и выведение сводного коэффициента детерминации;
д) удаление коэффициентов с низким уровнем множественной детерминации и мультиколлинеарных (в результате чего остаются ряды коэффициентов парной корреляции, имеющие наибольшее значение для расчетов, характеризующих состояние предприятия);
е) системное построение многофакторного уравнения регрессии.
3. Формирование критических и оптимальных значений показателей. Данный результат получается вследствие аналитического расчета пропорций показателя, полученного подстановкой в уравнение максимального и минимального значений. Состояние же показателя для анализа в периоде до перерасчета будет формироваться на основании его расположения относительно экстремумов.

В результате проведенных этапов мы произвели отбор показателей, позволяющих контролировать состояние предприятия наиболее объективно, рассчитали их оптимальное значение и сформировали коридор изменений. 

Соответственно, мы устранили недостатки традиционного метода расчета финансовых показателей – не отходя от него, а обобщая и конкретизируя полученные значения.

Рассмотрим часть данной методики в упрощенном варианте за период с 1997 года по 2000 год поквартально, на примере предприятия лесного комплекса.

В анализ возьмем динамику объема производства по переделам и затрат на 1 м3 по отношению к выходу продукции от деятельности в соотношении с динамикой финансовых показателей за аналогичный период, чтобы выявить силу их взаимосвязи, которая впоследствии даст нам возможность определить общий уровень риска предприятия.

В целях учета особенностей динамики производства на данном предприятии в первоначальном расчете выделим две группы полученных коэффициентов корреляции по уровню их зависимости и проанализируем отдельно. 

Для стандартизации, то есть приведения коэффициентов к сопоставимому виду, рассчитаем коэффициент детерминации по каждому финансовому показателю и с использованием метода многофакторного анализа рассчитаем суммарный уровень зависимости каждого коэффициента от динамики объемов производства и реализации, а также от затрат на 1 м3 (таблица).

Оценочные показатели взаимосвязи финансовых коэффициентов 

с основными производственно-экономическими показателями

	Показатели
	Rs

	Общий показатель ликвидности
	0,10

	Коэффициент абсолютной ликвидности 
	0,03

	Коэффициент «критической оценки» 
	0,11

	Коэффициент текущей ликвидности 
	0,12

	Коэффициент маневренности функционирующего капитала 
	0,05

	Доля оборотных средств в активах 
	0,05

	Коэффициент обеспеченности собственными средствами 
	0,05

	Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	0,04

	Коэффициент обеспечения собственными источниками финансирования
	0,10

	Коэффициент финансовой независимости 
	0,07

	Коэффициент финансирования 
	0,13

	Коэффициент финансовой устойчивости 
	0,08

	Коэффициент финансовой независимости в части формирования запасов 
	0,05


Проведя ранжирование по следующим коэффициентам детерминации: объем производства, затраты на производство и суммарному, – присвоим каждому значению баллы от 1 до 13. В результате этого получаем коэффициент степени зависимости финансовых показателей от производственной динамики Rs и, соответственно, применим эту структуру как оценочный показатель при расчете интегрального уровня риска.

Рассматривая полученные результаты, рассчитываем интегральный финансовый показатель деятельности предприятия. Он равен в 4 квартале 1997 года 0,774, а в 4 квартале 2000 года – 2,262. Если учесть, что аналогичный показатель, рассчитанный по нормативным сочетаниям, равен 0,870, а коэффициент вариации в пост кризисном интервале анализируемого периода – 2,5%, то значение не достигает уровня, условного по нормативам, с условием данной вариации, на 1,853 единицы.

Упустив промежуточные шаги, предлагаем формулу оценочного коэффициента риска (
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 - расхождение расчетного уровня риска с нормативным.

В результате расчета получаем значение равное 0,339. Это говорит о том, что по всем показателям сводное значение, взвешенное на взаимосвязь с производственными показателями, превышает критическую точку. А если мы обратим внимание на расчет, произведенный ранее, то видно, что взвешенный интегральный коэффициент по нормативу равен 0,870, а по факту на последнюю точку динамики – 2,262. Следовательно, на данном предприятии присутствует фактический запас производственно-финансовой прочности, который по интегральному показателю составляет 24,4%. 

АНАЛИЗ ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ ПРЕДПРИЯТИЙ 
ВОЛОГОДСКОЙ ОБЛАСТИ – УЧАСТНИКОВ МОНИТОРИНГА 
Е. А.  Бородин

Главное управление Банка России по Вологодской области

Мониторинг финансового состояния предприятий на основе анкетирования представляет собой регулярное отслеживание ряда стоимостных и процентных показателей, характеризующих структуру и движение капитала, управление активами и пассивами, а также эффективность деятельности предприятий и основные характеристики их учетной политики.

Статистическая база формируется на основе данных мониторинга предприятий и служит основой для последующего проведения финансового анализа. Показатели анкеты являются первичными. На их основе в дальнейшем рассчитываются необходимые более сложные показатели, в том числе коэффициенты.

Анализ включает в себя следующие основные этапы: 

· Общая характеристика капитала предприятий. Отраслевая структура активов, динамика показателей концентрации и централизации капитала, структура капитала предприятий.

· Рассматривается динамика активов и пассивов, изменения в общей динамике капитала, изменения, произошедшие за отчетный период с основным и оборотным, собственным и привлеченным капиталом предприятий - участников мониторинга.

· Управление активами и пассивами предприятий, характеризующее стратегию предприятий при принятии ими управленческих решений. В рамках управления активами и пассивами рассматриваются действия предприятий в области самофинансирования, формирования оборотного капитала, заимствования, осуществления расчетов и организации потоков денежных средств. Анализ самофинансирования включает также показатель «чистые активы», который означает величину собственного капитала, существующую в производстве и очищенную от обязательств и убытков. Анализ состояния расчетов включает в себя, прежде всего, изучение динамики и структуры как дебиторской, так и кредиторской задолженности, а также сопоставление их величин в качестве одного из инструментов оценки платежеспособности предприятий.

· Эффективность управления капиталом. При анализе эффективности управления капиталом рассматриваются такие характеристики финансового состояния предприятий, как ликвидность и рентабельность. Изменение данных характеристик позволяет оценить результаты осуществления предприятием своей стратегии.

Завершающим этапом является формирование выводов, вытекающих из основных разделов анализа. Дается общая характеристика финансового состояния предприятий и его динамики за отчетный период.

РОССИЙСКАЯ СЕМЬЯ И ПОТЕНЦИАЛ ДОМАШНЕЙ ЭКОНОМИКИ

С. Н.  Фурсик

Вологодский государственный педагогический университет

Семья в России деградирует. И это связано не с сегодняшней бедностью большинства семей, и не с трагическим крахом миллионов семей в войне 1941 – 1945 гг., и, наконец, не с тяжким наследием коммунизма по борьбе с «буржуазной» семьей, а с глобальным кризисом семьи и невыполнением основных функций по рождению и полноценной социализации новых поколений. Советская ускоренная индустриализация с поголовным вовлечением трудоспособных женщин в государственное производство и с ликвидацией социального класса домашних хозяек, с массовым распространением двухзарплатной семьи и, тем самым, с устранением одно-доходной семьи, социальной роли отца-кормильца безусловно способствовала быстрому сокращению рождаемости и нестабильности семьи. Однако начавшийся в первые десятилетия XX века институциональный кризис семьи стал заметен после «бэби-бума» 50-х гг. (в связи с реализацией заблокированных во время Второй мировой войны установок на 3-4 детей в семье) и усилился в конце 60-х - начале 70-х гг., благодаря тихо происшедшему перевороту в жизненных ценностях, устранению с исторической сцены потребности в трех и более детях как ведущей социокультурной потребности и замене ее массовой потребностью в двух детях. Неравноправное положение института семьи среди других социальных институтов привело к девальвации семейного образа жизни, пожизненного брака, к престижу одиночно-холостяцкой независимости и господству социальных норм малого размера семьи, норм малодетности (1-2 ребенка в семье), к конформистскому следованию им в разных стратах и слоях общества.

В конце 1990-х гг. катастрофический упадок семейного образа жизни продемонстрировал, что обзаведение семьей с несколькими детьми выпало из самого понятия человеческого благополучия. Это означало, что рождение детей стало рассматриваться в качестве «помехи» к счастью и жизненному успеху, к достижению приемлемого уровня благосостояния. Причем, по данным ряда социолого-демографических исследований, обесценивание родительства и снижение ценности детей заставляет любые условия жизни считать недостаточными даже для появления второго ребенка в семье.

Ориентация на более престижные, чем дети, символы социального успеха особенно заметна среди наиболее обеспеченных слоев, где соответственно наименьшая рождаемость. Другими словами, достижение высокого социального статуса, стремление к обладанию высоким доходом (обособленное от блага семейности) вовсе не предполагает обзаведения 3-4 детьми. Напротив, крайне редкие сегодня побуждения к подлинной семейности, к безразводной семье с несколькими детьми (а не с 1-2 детьми) четко отделены от внесемейной ориентации на повышение индивидуального статуса. Автономия этих побуждений от стремлений к личному успеху, направленность на семейное благополучие и через него на индивидуальные достижения способствует репродуктивному нонконформизму, нарушению общепринятых норм наличия двух детей в семье. Подобное просемейное диссидентство в полной мере реализует свободу выбора любой модели брака и семьи, но в строгом соответствии с общесемейной потребностью в детях, что в конечном счете ведет к меньшей вероятности развода и к более высокому числу рождений.

Конечно, установки на крепкую семью с детьми могут активизировать усилия по улучшению материального положения семьи, и поэтому неверно думать, что многодетные семьи (которых в России всего 12%) в основном неблагополучны – почти в половине их наблюдается социальная и экономическая устойчивость. Среди семей с уровнем жизни выше прожиточного минимума разница в душевых доходах семей с 1-2 детьми и с 3 и более детьми невелика. Однако доля семей со среднедушевым доходом ниже прожиточного минимума больше в семьях с 3-4 детьми. В этом проявляется преимущественная ориентация на обзаведение несколькими детьми, перевешивающая ценность роста доходов и заставляющая считать имеющиеся условия (даже наихудшие) вполне достаточными для семейной жизни.

В течение трех последних десятилетий происходящий кризис ценности подлинной семьи, семьи с двумя родителями и несколькими детьми не был осознан в качестве острейшей социальной проблемы. Общественное мнение до сих пор в плену представлений о якобы высокой ценности семьи вообще, хотя под семьей понимается, как правило, однодетная семья с укороченным жизненным циклом из-за практической неизбежности развода в остающейся бездетной супружеской паре после отделения повзрослевшего ребенка.

В экономической демографии продолжает сохраняться стереотип неизменности желания детей, якобы вечной потребности личности и семьи в сколь угодно большом числе детей, ограничиваемой лишь неблагоприятными условиями, не позволяющими иметь столько детей, сколько хочется.  Отсюда, улучшение материальных условий жизни рассматривается в качестве самой эффективной меры повышения числа детей, тогда как исторически  беспрецедентная задача по усилению социокультурной, а не физиологической потребности в семье с несколькими детьми, по укреплению ценности подлинной или естественной семьи, по радикальному подъему социальных норм рождаемости не находит признания. А ведь эта задача выходит далеко за пределы простого экономического стимулирования и предполагает радикальное реформирование взаимных отношений государства и социальных институтов с ущемляемой ими семьей, трансформацию рыночной экономики, ее переориентацию на семью.

В настоящее время в России возобладало ложное представление о том, будто резкое падение рождаемости есть плод неудачных экономических реформ. На самом деле к началу 1990-х окончательно иссяк запас положительного влияния демографической структуры на рождаемость. Это совпало по времени с крахом советской системы, поэтому начавшаяся с 1992 г. депопуляция по причине сверхнизкой рождаемости (1,23 ребенка на женщину за всю жизнь) стала отождествляться с тяжелой экономической ситуацией в стране. Однако истинная причина в том, что со второй половины XX века наше общество продолжало эксплуатировать последние остатки ценностно-нравственного капитала семейности, доставшегося в наследство еще от досоветских времен.

Не создавалось никаких социальных механизмов по выработке и укреплению норм рождения 3-4 детей в семье, по укреплению брака и семейного стиля жизни. Люди продолжали вступать в нестабильный, многоразводный брак и обзаводиться единственным ребенком, разбазаривая демографический потенциал. Эта ситуация экзистенциального кризиса сложившейся системы ценностей в обществе породила в стране целый ряд социальных кризисов, производных по сути от институционального упадка семьи. Но общественное мнение, увы, сосредоточенное на политических коллизиях, бедности, росте преступности, коррупции и других злободневных вопросах, не рассматривает упадок семьи как важнейшую из самых острых социальных проблем. В значительной мере вина за это падает на социальные науки, недооценивающие роль семьи в социальных изменениях, точнее, ее распада как первоэлемента социально-экономической структуры. Вместе с тем институт семьи, представленный сегодня в России ее самой неустойчивой и неблагополучной формой, способен отчасти (в силу специфики семьи как посредника между обществом и личностью, как своеобразного амортизатора и глушителя возникающих между ними напряжений) сгладить остроту отдельных негативных тенденций. Заметнее всего эта благотворная институциональная особенность семьи заявила о себе в связи с «шоковой терапией».

Потенциал семейно-домашней экономики раскрылся в условиях небывалого роста цен, денежной инфляции и падения средней зарплаты значительно ниже уровня прожиточного минимума. С 1992 г. резко изменилась структура доходов семей – в 2,5 раза увеличились доходы от предпринимательства, почти не изменился вклад социальных выплат и пособий, и сократились доходы от зарплаты с 70 до 40%. Реальный уровень жизни упал у 60% населения, увеличилась доля расходов на питание, калорийность которого снизилась на 10%, численность безработных составила 14% от экономически активного населения, объем платных услуг упал на 75%.

В частности, в Вологодской области в рядах малого бизнеса насчитывается 3,6 тыс. малых предприятий и более 30 тыс. человек, занимающихся предпринимательской деятельностью. Финансовые результаты их деятельности свидетельствуют о снижении эффективности сектора малой экономики области. Доля прибыли, получаемой в отраслях малого предпринимательства, составила всего 3% в валовом доходе, остальные сферы деятельности – торговля и посредничество.

На эффективность деятельности малых предприятий оказывает влияние ряд негативных факторов, не являющихся специфическими для региона и общими для России в целом. Это высокие налоги, негативная общеэкономическая ситуация в стране, отсутствие стабильной нормативной и законодательной базы, отсутствие государственной поддержки, трудности получения кредитов, давление криминальных структур, монополизм, неразвитость рыночной инфраструктуры и т.д.

Все же роль малого бизнеса в решении социально-экономических проблем области значительна. 

Наиболее ощутимый результат экономических реформ – это поляризация доходов населения и социальный разлом общества, который фактически привел к возникновению «двух Россий», противостоящих и уходящих друг от друга по своему поведению, предпочтениям, ориентациям. Образовались два уровня жизни со своими доходами и денежными единицами, два потребительских рынка, отличающихся ценами и набором потребительских благ. Различия в уровне жизни этих «двух Россий» по экспертным оценкам достигают 100 раз. Пропасть между богатыми и бедными возбуждает агрессивные настроения в семье и обществе.

Особенности структуры денежных доходов населения в 2000 году (по сравнению с предшествующими периодами) заключаются в снижении в ее составе доли оплаты труда (на 0,9%) и доходов от предпринимательской деятельности (0,4%) при возросшей доле социальных трансфертов (на 0,3%) и доходов от собственности (на 1,9%).

Реальные располагаемые денежные доходы населения (за вычетом обязательных платежей, скорректированных на индекс потребительских цен) сократились на 15,1%, реальная среднемесячная заработная плата на одного работника уменьшилась на 23,2%. В реальном исчислении почти на 30% сократился и средний размер пенсий.

Следствием опережающего роста величины прожиточного минимума относительно доходов является внутригрупповое имущественное расслоение населения, что отчетливо проявляется на примере малоимущего населения, чьи доходы ниже прожиточного мини​мума. Резкое увеличение крайне бедного населения, приближение к физиологической бедности необходимо воспринимать как признак национального обнищания.

Категория «бедность» имеет достаточно много разновидностей. В общем, она обозначает получение дохода в денежной или натуральной форме в объемах, недостаточных для удовлетворения основных жизненных потребностей в жилье, питании, одежде, услугах на уровне минимально необходимых норм потребления. В разряд бедных ныне попадают люди, традиционно относившиеся к среднему классу. Отмечается устойчивый рост крайне бедных, чьи среднедушевые располагаемые доходы в два или более раза ниже величины прожиточного минимума.

Модель экономической стратификации населения показывает:

– около 60 млн. человек находятся в крайне тяжелом состоянии, не имея возможности обеспечить себе даже полноценное питание;

– в обществе фактически отсутствует средний класс в качестве вполне адаптированного к новым условиям страны, обеспечивающий фундамент формирующихся рыночных отношений и социально-политических структур;

– 5% богатых и очень богатых групп сосредоточили в своих руках не только производственные мощности, сырьевые ресурсы и высокую долю текущих доходов, но они располагают тремя четвертями денежных сбережений, которые находятся в том числе за рубежом.

Сегодня для характеристики уровня жизни опасно использовать средние показатели, которые только вводят в заблуждение. 40-60% бедных – это семьи с 1-2 детьми и родителями в трудоспособном возрасте, традиционно относящиеся к среднедоходным слоям населения. 10% самых бедных семей – это неполные домохозяйства с детьми, многодетные семьи, пенсионеры.

Бедность, безработица, экономическая и социальная нестабильность, несбыточность надежд и крушение планов интенсифицируют процесс маргинализации населения. Оцен​ки, сделанные на основе специальных исследований, показывают, что социальное «дно» составляет около 10% городского населения.

Вместе с обеднением населения трансформационные процессы привели к разрушению социальной сферы, что особенно ярко проявлялось в образовании, здравоохранении, пенсионном обеспечении. Более чем на 20% сократилось число дошкольных учреждений, государственное финансирование школьного образования сократилось в 2 раза.

Почти половину общего объема расходов на медицинское обслуживание покрывают домохозяйства, включая платежи в частное медицинское. Дифференциация расходов на медицинские услуги выше, чем общая дифференциация по расходам на конечное по​требление. Сложившиеся цены на рынке медицинских и образовательных услуг привели к тому, что на 10% самых бедных приходится 0,6% всех расходов населения на образо​вание, 0,9% всех расходов на медицинские услуги и 0,2% – на санаторно-оздоровительные мероприятия. При этом на 10% самых обеспеченных приходится 34, 40 и 62% общего объема расходов соответственно.

В условиях переходной экономики, экономической нестабильности от бедности не застрахован никто. В том случае, если общество не найдет эффективных способов под​держки малоимущих слоев населения, их застойная бедность и нисходящая социальная траектория могут привести в недалекой перспективе к существенному расширению мощ​ного слоя обездоленных и социального «дна».

Характеристики состояния населения России показывают, что сегодня общество пе​решло границу допустимого снижения жизненного уровня основной массы населения фактически по всем индикато​рам. Это еще раз свидетельствует о кризисе российской семьи и необходимости срочных социальных реформ в России.

РЕЙТИНГ МАКРОПРИОРИТЕТОВ РЫНКА ССУДНЫХ КАПИТАЛОВ

К. Н.  Осипова, Т. Н.  Агапова

Вологодская государственная молочнохозяйственная академия

им. Н. В.  Верещагина

В условиях ограниченности и острого дефицита финансовых ресурсов одним из способов возможности реализации экономических интересов региона предстает рынок ссудных капиталов, объективная необходимость существования которого вытекает из особенностей расширенного воспроизводства. Он представляет собой  систему рыночных отношений, обеспечивающих аккумуляцию временно свободных денежных средств, их перераспределение и концентрацию в наиболее доходные сферы, выступая при этом в роли стихийного макрорегулятора экономики, обеспечивающего удовлетворение потребностей в дополнительных ресурсах динамично развивающихся объектов приложения капитала. 

Вологодская область занимает второе место в Северо-Западном федеральном округе по объему предоставляемых кредитов предприятиям и организациям. Проведенный структурный анализ состояний задолженности по кредитам и займам предприятий и организаций в разрезе  основных 18 отраслей экономики области за 1994 – 2000 гг. позволил произвести выявление отраслей – наиболее активных пользователей кредитных ресурсов: черная металлургия, химическая промышленность, сельское хозяйство, лесная, деревообрабатывающая, целлюлозно-бумажная промышленность, строительство.
С другой стороны, необходимо отметить некий дуализм, который имеет место в современной экономике как области, так и всей страны, выражающийся в том, что некоторые приоритетные отрасли – активные пользователи заемных средств имеют наибольший удельный вес просроченной ссудной задолженности. Так, список отраслей-должников возглавляют сельское хозяйство, лесная, деревообрабатывающая, целлюлозно-бумажная, химическая промышленность, строительство, легкая промышленность, машиностроение и металлообработка, черная металлургия.

Двойственность процессов активности привлечения кредитных ресурсов отраслями экономики и несвоевременности выполнения обязательств по ним являются одной из причин недостаточного уровня активности использования заемных источников предприятиями области в своей деятельности. Так, исследование источников краткосрочных и долгосрочных финансовых вложений предприятий области за 1998 – 2000 гг. при нехватке собственных ресурсов показало небольшой удельный вес привлечения заемных средств в общей структуре источников: краткосрочные вложения финансировались за счет заемных средств в среднем на 0,6%, а долгосрочные вложения были обеспечены за счет кредитов и займов в среднем  на 0,2% к общему итогу источников. 

Однако, по предварительным оценкам итогов 2001 года, активность использования кредитных ресурсов предприятиями области за годовой период возросла: на 01.12.2001 г. задолженность по кредитам и займам составила 11,1 млрд. руб. (темп прироста по сравнению с 01.01.2001 г. достиг 76,6%), в том числе по краткосрочным кредитам и займам – 6,1 млрд. руб. (по сравнению с 01.01.2001 г. привлечение краткосрочных заемных источников увеличилось в 8,9 раза). При этом был характерен спад сальдированной прибыли в области почти в 2 раза, что может сократить в 2002 г. наличие собственных источников финансирования и активизировать процесс привлечения заемных. Кроме того, бюджет области, принятый на 2002 г., значительно секвестрирован в части бюджетной поддержки предприятий и организаций.

Эволюция рыночных отношений на современном этапе развития предполагает установление партнерства и сотрудничества институциональных учреждений рынка ссудных капиталов (основой которого является банковская сфера) и реального сектора экономики. Возможно, в условиях нехватки финансовых ресурсов 2002 год станет периодом активного расширения их интеграционных взаимосвязей с целью совместного решения вопросов экономического развития. Заинтересованность в росте интеграции является обоюдной, поскольку развитие этих секторов экономики происходит практически параллельно, имеет диалектическую взаимосвязь: любые изменения в индустриальной сфере существенно влияют на состояние, формы и методы осуществления банковской деятельности и наоборот. Мировой опыт показывает, что стабилизация экономики страны может быть достигнута при установлении тесного взаимодействия промышленного и банковского капиталов. 

Плодотворное сотрудничество субъектов бизнеса, направленное на устойчивую траекторию роста и развития, требует наличия под собой определенных предпосылок, одной из которых выступает выделение макроприоритетов с целью привлечения средств в направлении наиболее перспективно развивающихся, рыночно адаптированных, конкурентоспособных отраслей, снижения кредитных рисков, повышения эффективности взаимодействия. 

Основой выявления приоритетных сегментов вложений кредитных ресурсов является маркетинговый подход, представляющий собой целостную систему интеграции планирования, прогнозирования, организации и управления в условиях рынка для оптимального достижения результатов. С точки зрения формализации исследований широкий научно обоснованный инструментарий в своем арсенале имеет статистика. 

Для выявления макроприоритетов предлагаем метод построения рейтинга на основе многомерной взвешенной оценки отраслей, предполагающий выбор оптимального числа показателей, характеризующих объект исследования, и их агрегирование в многомерный индикатор приоритетности по наибольшему значению.

Алгоритм расчета:

1. Выбор конечного числа однонаправленных показателей, приведенных в сопоставимый вид с учетом действия фактора инфляции. 

2. С помощью расчета матрицы парных коэффициентов корреляции и детерминации отбор наиболее значимых из выбранного списка. 

3. На основе средней арифметической простой парных коэффициентов детерминации придание показателям весов значимости каждому показателю по каждой исследуемой отрасли, предварительно превратив их в относительные величины путем стандартизации (деления) на наименьший. 

4. Соотнесение значений выбранных показателей исследуемых отраслей с их средним по отраслям путем деления каждого значения признака на его среднюю величину.

5. Агрегирование относительной величины значения показателя по каждой отрасли к среднему по отраслям экономики на основе взвешенной многомерной средней.

6. Присвоение рейтингового ранга, свидетельствующего о приоритетности кредитования рассматриваемой отрасли, путем ранжирования по убыванию полученного ряда.

Таким образом, на основе произведенных расчетов в результате исследования отраслей экономики Вологодской области за 1994 – 2000 гг. получен рейтинг макроприоритетов кредитного рынка региона (таблица) на основе использования следующих отобранных показателей:

· Кредитоотдача отраслей, равная отношению объема  произведенной продукции к сумме задолженности по кредитам и займам.

· Рентабельность кредитных вложений, представляющая отношение   прибыли от реализации продукции (работ, услуг) к сумме используемых кредитных ресурсов.

· Рентабельность продукции, равная отношению прибыли от реализации к затратам на производство и реализацию продукции (работ, услуг).

· Структурный показатель активности привлечения каждой отрасли кредитов и займов к общей сумме по всем отраслям. 

· Структурный показатель финансовых вложений в модернизацию, развитие и восстановление основных фондов по отрасли к общей сумме по всем отраслям.

· Относительный показатель координации общего числа действующих предприятий отрасли и количества убыточных предприятий в данной отрасли.

Рейтинг основных макроприоритетов рынка ссудных капиталов Вологодской области

	Рейтинг
	Наименование отрасли

	1.
	Черная металлургия

	2.
	Строительство 

	3.
	Промышленность строительных материалов

	4.
	Электроэнергетика

	5.
	Химическая промышленность

	6.
	Пищевая

	7.
	Лесная, деревообрабатывающая, целлюлозно-бумажная 


Рассматриваемая методика агрегирования нескольких показателей в единый обобщающий может быть также использована при установлении целесообразности и параметров взаимодействия между банком и конкретным заемщиком. При построении отношений на микроуровне необходимо исследование экономической категории кредитоспособности хозяйствующего субъекта, представляющую собой вероятность возврата в будущем заемщиком кредита и процентов по нему своевременно, рассматриваемую как предпосылку получения заемных средств.

ИНВЕСТИЦИОННАЯ АКТИВНОСТЬ ПРЕДПРИЯТИЙ – УЧАСТНИКОВ МОНИТОРИНГА – В IV КВАРТАЛЕ 2001 ГОДА

Н. А.  Логачева

Главное управление Банка России по Вологодской области

1.  Использование производственных мощностей и факторы, 
определяющие условия производства

Результаты анализа показали, что уровень использования производственных мощностей, по оценкам предприятий, участвовавших в опросе, сократился по сравнению с предыдущим кварталом.

Основным фактором, определявшим динамику указанного процесса, явилось сохранение неблагоприятной ситуации в сфере спроса на продукцию. 

Определяющее влияние на уровень загрузки производственных мощностей оказывает степень обеспеченности производственной программы предприятий заказами. Так, период обеспеченности заказами в IV квартале 2001 года в среднем составил 6,2 месяца, увеличение по сравнению с предыдущим кварталом на 1,1 месяца.

Ответы опроса свидетельствовали о сохранении в IV квартале 2001 года преимущественного влияния на рост производства недостатка денежных поступлений для финансирования текущей деятельности. Наблюдались значительные отраслевые различия в оценке влияния на производство одних и тех же факторов.

2. Изменение инвестиционной активности предприятий и ее мотивации

Инвестиционная активность предприятий в решающей степени зависит от наличия у них финансовых ресурсов, необходимых не только для поддержания ранее созданного потенциала, но и для его модернизации, а также создания новых мощностей, без которых невозможно достижение экономического роста.

Отсутствие существенных позитивных изменений в обеспеченности предприятий денежными средствами, сложившееся в IV квартале 2001 года, отразилось на их инвестиционной активности. 

В целом оценки предприятиями основных мотивов инвестиционной активности по значимости расположились следующим образом:

·  поддержание производственных мощностей – 38,8%;

·  интенсификация и модернизация производства – 38,8%;

·  расширение существующего производства – 29,3%;

·  выпуск новой продукции – 20,2%;

·  привлечение заемных средств – 11,2%;

·  получение дохода от финансовых инвестиций – 5,2%. 

3. Формы инвестиций и источники их финансирования

Основные направления инвестиционной деятельности предприятий и формы их осуществления определяются сегодня не только спросом на производство товаров и услуг, но и реально имеющимися источниками финансирования, возможностями их использования.

Согласно результатам проведенного Главным управлением Банка России по Вологодской области опроса, в IV квартале 2001 года подавляющая часть предприятий осуществляла инвестиции в нефинансовые активы. Так, основными формами использования инвестиционных ресурсов явились вложения в машины и оборудование, в строительство зданий и сооружений.

По оценке участников опроса, инвестиционная деятельность осуществлялась главным образом за счет собственных средств предприятий, при этом основными источниками инвестиций являлись амортизационные отчисления и прибыль предприятий. Лишь незначительная часть предприятий  использовала для финансирования инвестиций бюджетные средства. Финансирование за счет выпуска акций и прочих иностранных источников не указал ни один из участников опроса.

4. Ожидания

Ожидания предприятиями возможного изменения их финансового положения, которое в существенной мере будет определять уровень инвестиционной активности в I квартале 2002 года, были сформированы под влиянием реально сложившегося финансового положения предприятий, участвовавших в опросе Главного управления Банка России по Вологодской области в IV квартале 2001 года.

Наиболее неблагоприятная ситуация прогнозировалась участниками мониторинга в стекольной и пищевой промышленности, транспорте и связи, торговле и общественном питании. Предприятия металлургии, промышленности строительных материалов, ЖКХ не считают, что произойдут какие-либо существенные изменения в их финансовом положении по сравнению с предыдущим периодом. Предприятия строительства, материально-технического снабжения ожидают ухудшения своего финансового положения в I квартале 2002 года, что, прежде всего, связано с сезонным характером работ.

5. Основные тенденции

· Инвестиционная активность предприятий Вологодской области в рассматриваемом периоде была ориентирована в основном на поддержание производственных мощностей, интенсификацию и модернизацию существующего производства. 

· Основным источником инвестиций являлись собственные средства предприятий.

· Большая часть предприятий – участников опроса – осуществляла инвестиции в нефинансовые активы, и лишь незначительная – в форме долгосрочных финансовых вложений.

· По мнению участников опроса, одним из основных факторов, ограничивающих рост производства, по-прежнему оставался дефицит денежных средств для финансирования текущей деятельности предприятий.

СОЗДАНИЕ ФИНАНСОВО-ПРОМЫШЛЕННЫХ ГРУПП 

В АПК ВОЛОГОДСКОЙ ОБЛАСТИ

Е. В.  Вихарева
Вологодский государственный технический университет

Интегрированные структуры доказали свою эффективность во многих промышленно-развитых странах. Как показывает зарубежный опыт, корпоративные структуры легче идут на реформирование крупных производственных комплексов, внедрение передовых технологий в производство, создавая при этом сеть малых и средних предприятий, обеспечивающих развитие сопутствующих производств и услуг.

Создание ФПГ позволяет снизить издержки, возникающие в процессе продвижения товаров от производителя к потребителю, обеспечить гарантированные взаимозачеты между организациями. Аккумулирование  ресурсов предприятий, в том числе финансовых, позволяет повысить платежеспособность, консолидированную ответственность и качественно улучшить положение дел с налоговыми платежами, своевременным погашением кредитов и повышение уровня ликвидности акций субъектов, а также товарного производства в целом.

В силу значительности сельского хозяйства и перерабатывающей промышленности в экономике Вологодской области процессы интеграции этих отраслей с сопутствующими (торговля, транспорт) отраслями и финансовыми институтами (банками, страховыми компаниями) на современном этапе имеют приоритетное значение.

В Вологодской области в качестве участников финансово-промышленной группы должны выступать:

а) сельскохозяйственные предприятия, производящие сырье для перерабатывающей промышленности;

б) перерабатывающие предприятия пищевой промышленности;

в) торговые предприятия или одно крупное торговое предприятие, осуществляющее реализацию произведенной продукции;
г) транспортная компания, занимающаяся доставкой сырья и товаров на рынки сбыта;

д) страховая компания, распределяющая основные производственные и финансовые риски между участниками ФПГ;

е) банковское учреждение, осуществляющее расчетные операции между участниками групп, а также финансирование производственного сектора ФПГ.

Взаимоотношение участников ФПГ регулируется взаимными договорами, регламентирующими также и процесс управления ФПГ. Для Вологодской области, на наш взгляд, наиболее приемлем вариант учреждения головной компании участниками и формирование уставного капитала за счет средств участников. Головная компания должна владеть контрольным пакетом акций каждого участника с целью управляемости группы. В свою очередь, оставшиеся части акций распределяются пропорционально между всеми участниками с целью поддержания принципа справедливости в распределении получаемой прибыли.

Цели создания региональной ФПГ:

1. Восстановление утраченной в ходе реформы управляемости товарными ресурсами, финансовыми внутриотраслевыми и межотраслевыми потоками.

2. Сокращение совокупных издержек на производство и реализацию продуктов питания на основе оптимизации совместно принимаемых решений, проведения согласованной ценовой политики, сокращения потерь, повышения качества выпускаемой продукции, экономии постоянных расходов.

3. Создание минимально необходимых стартовых условий для поэтапного финансового оздоровления предприятий агропромышленного комплекса, преодоления убыточности и достижения устойчивой рентабельности агропромышленного производства.

4. Привлечение в аграрный сектор финансово-кредитных ресурсов и постепенное восстановление и обновление ресурсного потенциала отечественного сельского хозяйства, освоение и внедрение современных технологий.

5. Перераспределение доходов от реализации продуктов питания между участниками производственного процесса в соответствии с их действительными затратами методом внутрифирменного (корпоративного) планирования и управления.

Для организации региональной группы необходимо провести следующие действия:

во-первых, проведение вторичной эмиссии акций акционерными обществами, в результате которой их контрольный пакет акций перейдет к центральной компании пакетов акций участников группы;

во-вторых, передача в доверительное управление центральной компании пакетов акций участников группы;

в-третьих, согласованное с участниками групп, функционирующих в форме товариществ, внесения дополнительных взносов в их уставные капиталы (для приобретения их основной доли);

в-четвертых, заключение договоров между предприятиями, дающих исключительные права одному из них в области принятия управленческих решений по регулированию совместной деятельности;

в-пятых, подбор и расстановка кадров во взаимодействующих предприятиях таким образом, чтобы мнение руководства центральной компании было решающим для всей совокупности хозяйствующих объектов.

Взаимоотношения участников промышленно-финансовой группы определяются взаимными договорами и строятся следующим образом:

· Центральная компания осуществляет общее руководство деятельностью участников группы (разработка инвестиционных программ группы и путей их реализации; определение направлений деятельности группы; принятие управленческих решений по ключевым вопросам производства и реализации продукции; исследование рынков сбыта конечной продукции и т.д.).

· Сельскохозяйственные предприятия взаимодействуют с остальными участниками по поводу получения работ, услуг, а также оборотных средств (предприятия агросферы), по поводу осуществления расчетных операций (банк), по поводу реализации производимого сырья (перерабатывающая промышленность) и его доставке в путь назначения (транспортная компания), страхование производственных рисков (страховая организация).

· Предприятия агросферы занимаются приобретением (через торговые организации-участники) оборотных средств, необходимых для осуществления сельскохозяйственного производства, доставкой их  к участникам группы (транспортное предприятие) и оказанием необходимых услуг по обслуживанию процессов производства (сельскохозяйственные предприятия).

· Транспортная компания обслуживает все перевозки участников ФПГ.

· Страховая компания распределяет производственные (транспортные) риски и риски финансово-инвестиционной сферы (банковские учреждения и инвестиционные проекты центральной компании).

· Торговое предприятие берет на себя ответственность за реализацию произведенных продуктов питания, а при необходимости – реализацию сельскохозяйственного сырья в случае невозможности его переработки внутри группы.

Высшим органом управления является собрание акционеров, которое формирует совет директоров (наблюдательный совет) и совет управляющих компаний. Последний предоставляет информацию ревизионной комиссии, которая дает заключение о деятельности не только ФПГ, но и центральной компании. Управленческие решения принимаются на основе свободного учета, отчетности и баланса ФПГ советом директоров центральной компании, а реализуются исполнительными органами компании.

Таким образом, анализ возможного варианта развития отрасли АПК Вологодской области приводит к мысли о необходимости формирования ФПГ с участием предприятий АПК в регионе, которые могут быть сформированы как на областном, так и на районом уровне. Государственный аппарат управления областью также должен быть заинтересован в создании подобных структур, поскольку развитие последних в перспективе дает возможность сокращения государственных расходов на поддержку сельскохозяйственных производителей, создание новых рабочих мест на селе, развитие социальной инфраструктуры села.

НЕОБХОДИМОСТЬ ПРИМЕНЕНИЯ МАРКЕТИНГОВЫХ ТЕХНОЛОГИЙ ПРИ АДАПТАЦИИ ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫХ УЧРЕЖДЕНИЙ 

НА РЕГИОНАЛЬНОМ РЫНКЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫХ УСЛУГ

М. И.  Иванова

Вологодская государственная молочнохозяйственная академия 

им. Н. В.  Верещагина

Рыночные отношения проникают практически во все сферы нашей жизни. Сегодня в России реальностью становится и коммерциализация образования. Современные образовательные учреждения наряду с образованием, предоставляемым на условиях бюджетного финансирования (условно бесплатным, так как и в данном случае есть реальный заказчик, но в роли его выступает государство) предлагают платные услуги по обучению. В этой ситуации образовательные учреждения в своей деятельности начинают активно применять опыт коммерческих предприятий. Предлагая свои образовательные услуги для их оценки рынком, они начинают серьезно заниматься маркетингом. 

Первый вопрос, который встает перед учреждением, обратившим внимание на достижения в сфере маркетинга: зачем нам нужны маркетинговые технологии? Какую конкретную пользу способны нам принести они или их применение или это всего лишь дань моде? Так ли уж необходим маркетинг в образовании?

На данный вопрос сложно ответить однозначно, но довольно веские доводы в пользу его применения все же существуют. Быстроразвивающаяся и постоянно меняющаяся макросреда приводит к тому, что даже те организации, которые изначально созданы для выполнения социальных функций, имеющие общественное значение, вынуждены бороться за свое выживание. Чуждые когда-то образовательному учреждению понятия «прибыль», «экономическая эффективность» и т.п. в наше время становятся достаточно актуальными. Поэтому, чтобы существовать и развиваться в этой нестабильной среде, образовательное учреждение должно выработать для себя определенный стиль поведения и реагирования на внешние изменения. Многие образовательные учреждения в Вологодской области, не сумевшие вовремя сориентироваться в сложившейся ситуации, на данный момент реорганизованы или поглощены другими. Те же, кто сумел вести более гибкую политику своих действий, научился приспосабливаться к изменениям и принял правила рынка, сегодня благополучно работают и даже расширяются.

Если рассмотреть в этом ракурсе поведение экономического факультета ВГМХА им. Н. В.  Верещагина, то можно увидеть следующее.

На факультете правильно оценили падение интереса к сугубо сельскохозяйственным специальностям со стороны выпускников школ в начале 1990-х годов и решили открыть новые специальности. В 1996 году открывается подготовка по специальности «Финансы и кредит», через год – по специальностям «Маркетинг» и «Менеджмент», а в 2000 году сделан набор студентов на 1 курс по специальности «Статистика». В академии были лицензированы и неэкономические специальности, такие, как «Лесное и лесопарковое хозяйство», «Стандартизация и сертификация (мясная, молочная и рыбная промышленность)», «Машины и аппараты пищевых производств». Новые специальности сразу привлекли внимание абитуриентов и удержали академию «на плаву». За счет достаточно высокого интереса к новым специальностям академия сумела удержать внимание к себе в целом как к образовательному учреждению и к отдельным видам своей деятельности.

Но вышеприведенные стратегические решения были приняты скорее интуитивно, нежели на основе целенаправленных исследований и расчетов. А причина этого кроется в том, что в академии нет организационной единицы, которая занималась бы подобными исследованиями, имела для этого соответствующую базу. Методологические особенности маркетинговых исследований также не предполагают их совмещения с преподавательской и исследовательской деятельностью. 

Это не означает, что академия совершенно далека от какого-либо воздействия на потребителей и заказчиков своих услуг. В образовательном учреждении ведется так называемая профориентационная работа, но все дело в том, что она имеет несколько однобокие цели. Профориентация направлена, прежде всего, на формирование решения о потреблении образовательных услуг академии, а также на установление связи с заказчиками образовательных услуг (работодателями). В то же время она не учитывает постоянных изменений как в обществе в целом, так и на отдельных рынках, и большинство образовательных учреждений Вологодской области разрабатывают стратегию развития без проведения соответствующих маркетинговых исследований. Профориентация в своем традиционном виде делает допущение на неизменность окружающей среды и этим подтверждает свою достаточность для планово-распределительной системы, но в то же время – полную несостоятельность для условий рыночной экономики. В задачи профориентационной работы не входит глубокое изучение изменений, происходящих в сфере деятельности образовательного учреждения, и их тенденций. Поэтому, опираясь лишь на профориентационную работу, любое образовательное учреждение рискует заразиться «маркетинговой близорукостью», которая даже при высоком уровне развития ресурсного обеспечения образовательной деятельности, применяемых методик и профессионализме обучения может привести к значительному спаду востребованности предоставляемых услуг. Дело в том, что, как и материальный товар, услуга может подвергаться (и подвергается!) моральному устареванию. 

В образовании это может быть связано как с развитием, так и с упадком той отрасли, для которой готовятся специалисты. Если отрасль развивается, то возникает потребность в пересмотре учебных программ и состава специализаций и специальностей в соответствии с требованиями новых экономических условий и технологий производства. Если отрасль является убыточной, снижаются объемы производства и реализации ее продукции, то наблюдается естественное сокращение численности рабочих мест в отрасли и, как следствие, сокращение потребности в специалистах того или иного рода. Не отслеживая данных тенденций, образовательное учреждение будет вести свою деятельность «вслепую», и ее успех будет зависеть скорее не от продуманного менеджмента организации, а от благоприятно складывающейся ситуации в окружающей среде.

Хорошо, если все складывается достаточно удачно, а как быть, если вы поставляли специалистов в ту отрасль, которая на данный момент является одной из самых неблагополучных (хотя и жизненно важной)? В такой ситуации образовательное учреждение, продолжая работать традиционно, связывает напрямую свое развитие с развитием отрасли – заказчика образовательных услуг. Ни для кого не секрет, что сельское хозяйство, для которого готовит специалистов ВГМХА им. Н.В. Верещагина, находится в очень сложном положении, хотя и имеются некоторые тенденции стабилизации экономического положения этой отрасли. Снизились за последние годы объемы и масштабы производства,  произошло сокращение общего числа занятых в этой отрасли хозяйства, не выдерживает никакой критики социальная сфера на селе и т.д. В таких условиях академия в значительной степени рискует, «плывя по течению». Поэтому остро встает вопрос глубокого, профессионального изучения маркетинговой среды в регионе, осознания своего места в ней и разработки стратегии и тактики поведения для сохранения стабильности и развития академии. 

Для решения таких задач нет необходимости заново разрабатывать методологию и инструментарий такого рода работы. Производственные и торговые организации уже давно применяют систему, способную к решению данных задач, – маркетинг. Изначально маркетинг применялся в сфере материального производства и распределения, но со временем понятие «товар» расширилось и стало включать в свой состав и услуги. А образование не что иное, как предоставление одного из видов услуг. 

Поэтому на роль своеобразного «компаса» в мире рыночной экономики образовательные учреждения должны выбрать маркетинг, т.е. необходим сбор информации на региональном уровне о современном положении учреждения образования с позиций маркетинговой микро - и макросреды. Необходимо изучение возможностей развития и расширения сферы деятельности учреждений образования с учетом тенденций развития экономики региона в целом, а также в отраслевом аспекте.

При этом во всех исследованиях должен реализовываться маркетинговый подход, использоваться методология и инструментарий маркетинговых исследований, теоретические и практические аспекты стратегического и тактического маркетинга.

РОЛЬ И МЕСТО МАРКЕТИНГА 

НА ПРЕДПРИЯТИИ ЛЕГКОЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

А. Н.  Ригин

ООО «Череповецкий трикотаж»

С развитием рыночной экономики растет необходимость совершенствования организации маркетинговой деятельности предприятий. Принимая во внимание рост значения внешних факторов, оказывающих влияние на предприятие, – конкуренции на рынке, спроса потребителей, необходимо постоянно изучать состояние рынка для гибкой реакции на любое изменение в нем. После комплексного исследования ситуации на рынке предприятие может соотнести требования рынка со своими возможностями и выбрать наиболее приемлемую стратегию развития. 

На многих предприятиях легкой промышленности маркетинговая деятельность не организована должным образом, так, чтобы она могла оказывать положительное влияние на деятельность предприятий. Поэтому предприятия нуждаются в организации маркетинговых служб, в маркетинговых исследованиях и разработке комплекса маркетинговых мероприятий для успешного функционирования в условиях рынка. Трудность в организации заключается в недостаточном количестве специалистов, ограниченных возможностях в изучении опыта других предприятий, зарубежного опыта. С другой стороны, можно отметить огромные тиражи экономической литературы, множество вузов, готовящих экономистов, специалистов по маркетингу. Большинство книг, учебников представляют собой перевод иностранных первоисточников, которые не адаптированы к нашей экономике, а у молодых специалистов порой не хватает опыта и теоретических знаний. В связи с этим практические исследования в сфере маркетинга являются актуальными, а рекомендации, предложения, выдвигаемые в них, могут использоваться на многих предприятиях и приносить конкретный результат.

Ключевым моментом, служащим основой для определения мероприятий по совершенствованию деятельности предприятия, является исследование спроса покупателей. Сопоставляя спрос с возможностями производства, предприятие сможет правильно подойти к разработке товарной, ценовой, сбытовой и коммуникационной политики фирмы. Величина спроса и емкость рынка в каждый конкретный момент времени является функцией нескольких факторов: структуры рынка, эластичности спроса по ценам, каналов распределения, темпов роста потребления, конкуренции поставщиков аналогичных товаров. Эта многофункциональная зависимость делает оценку спроса достаточно сложным процессом.

Результат маркетинговых исследований имеет большое значение для финансовой деятельности предприятия: верный выбор ассортимента производимой продукции, основанный на анализе спроса, позволяет повысить оборачиваемость оборотных средств, минимизировать запасы, а значит, уменьшить потребность в финансировании, увеличить отдачу от вложенного капитала. Для того чтобы увеличить число потребителей, необходимо работать над выпуском более качественных изделий, производить обновление товарного ассортимента, заниматься продажей товаров в новых регионах, крупных городах, где платежеспособность населения выше, также разрабатывать новые модели, следя за изменениями моды. Все это является основными направлениями маркетинговой деятельности в легкой промышленности. 

Летом 2001 года на базе розничной сети производственного объединения ООО «Череповецкий трикотаж» автором было проведено маркетинговое исследование покупательского спроса на трикотажные изделия. В рамках этого проекта было проведено анкетирование покупателей в 5 магазинах предприятия, расположенных в городе Череповце. Объектом исследования послужил спрос покупателей на трикотажные изделия. 

Цель проведенного исследования – изучение состояния рынка трикотажной продукции города Череповца, а также выявление позиции ООО «Череповецкий трикотаж» по основному ассортименту продукции. По результатам такого исследования можно сформулировать рекомендации, реализация которых поможет  решению задач предприятия: увеличению объемов продаж, повышению рентабельности.

Основными задачами проводимого анкетирования являлись:

· анализ структуры покупателей розничной сети;

· определение предпочтений покупателей по цвету при выборе трикотажных изделий;

· анализ соответствия производимой предприятием продукции покупательскому спросу;

· выявление отношения покупателей к качеству изделий, предпочтений при выборе производителей трикотажа;

· определение доверия к источникам информации о трикотажных изделиях. 

Для проведения исследования была разработана анкета, содержащая 22 вопроса, по оценке покупателями ассортимента и для внесения предложений по конструкции и качеству моделей трикотажа, по доверию к источникам рекламы, количеству потребляемой продукции. 

Исследование позволило проанализировать структуру покупателей трикотажной продукции по полу, возрасту, уровню дохода, составу семьи. Сформировался «портрет» среднего покупателя – главным образом это женщины (89% опрошенных), с доходом ниже среднего уровня, с одним или двумя детьми, делающие покупки не только на себя, но и на свою семью. Знание характеристик покупателя позволяет определить приоритеты в разработке новых моделей, подборе ассортимента для розничных торговых точек, а также методы стимулирования сбыта. 

Для того чтобы увеличить число потребителей, необходимо работать над выпуском более качественных изделий, производить обновление товарного ассортимента, заниматься продажей товаров в новых регионах, крупных городах, где платежеспособность населения выше, также разрабатывать новые модели, следя за изменениями моды. Все это является основными направлениями маркетинговой деятельности в легкой промышленности. 

Летом 2001 года на базе розничной сети производственного объединения ООО «Череповецкий трикотаж» автором было проведено маркетинговое исследование покупательского спроса на трикотажные изделия. В рамках этого проекта было проведено анкетирование покупателей в 5 магазинах предприятия, расположенных в городе Череповце. Объектом исследования послужил спрос покупателей на трикотажные изделия. 

Цель проведенного исследования – изучение состояния рынка трикотажной продукции города Череповца, а также выявление позиции ООО «Череповецкий трикотаж» по основному ассортименту продукции. По результатам такого исследования можно сформулировать рекомендации, реализация которых поможет  решению задач предприятия: увеличению объемов продаж, повышению рентабельности.

Основными задачами проводимого анкетирования являлись:

· анализ структуры покупателей розничной сети;

· определение предпочтений покупателей по цвету при выборе трикотажных изделий;

· анализ соответствия производимой предприятием продукции покупательскому спросу;

· выявление отношения покупателей к качеству изделий, предпочтений при выборе производителей трикотажа;

· определение доверия к источникам информации о трикотажных изделиях. 

Для проведения исследования была разработана анкета, содержащая 22 вопроса, по оценке покупателями ассортимента и для внесения предложений по конструкции и качеству моделей трикотажа, по доверию к источникам рекламы, количеству потребляемой продукции. 

Исследование позволило проанализировать структуру покупателей трикотажной продукции по полу, возрасту, уровню дохода, составу семьи. Сформировался «портрет» среднего покупателя – главным образом это женщины (89% опрошенных), с доходом ниже среднего уровня, с одним или двумя детьми, делающие покупки не только на себя, но и на свою семью. Знание характеристик покупателя позволяет определить приоритеты в разработке новых моделей, подборе ассортимента для розничных торговых точек, а также методы стимулирования сбыта. 

Результаты анкетирования по доверию к средствам рекламы позволили определить наиболее эффективные способы размещения рекламы и выбора содержания рекламных обращений, чтобы сократить затраты на проведение рекламы и усилить отдачу от нее. При организации рекламы нужно сформировать убеждения потребителей относительно преимуществ товара. Необходимо акцентировать внимание покупателей на том, что производимый трикотаж обладает высоким качеством, превосходит продукцию конкурентов. Нужно привлечь внимание к новым моделям, достоинствам ассортимента: цветовой гамме, соответствию моде, практичности.

Проведенное анкетирование имело большое практическое значение для предприятия. Результаты данного исследования позволили пересмотреть подходы к планированию производства и организации маркетинговой деятельности в ООО «Череповецкий трикотаж». С помощью полученных знаний о покупателях стало возможным определить наилучшие способы стимулирования сбыта в торговой сети. Анализ предпочтений покупателей по цветам дал возможность точнее планировать ассортимент производимой продукции. Точное планирование ассортимента, в свою очередь, позволяет избежать появления чрезмерных запасов товаров, неликвидов. Имея такие данные, можно значительно улучшить оборачиваемость товарных запасов при сбыте продукции за счет производства наиболее нужных потребителю изделий, отказа от производства продукции, не пользующейся спросом. Это позволяет существенно улучшить экономические результаты деятельности предприятия.

МОЛОДЕЖНЫЙ РЫНОК ТРУДА

И. В.  Борисова

Вологодский государственный педагогический университет

Занятость – одна из основных сфер жизнедеятельности трудоспособного населения, значительную часть которого составляет молодежь. В ходе системных экономических преобразований, осуществляемых в России в последние годы, коренные изменения претерпевает и система отношений занятости.

В условиях сокращения числа рабочих мест или их стагнации наименьшие шансы трудоустроиться отмечаются у молодежи, еще не имеющей опыта работы. Из числа обратившихся в 1999 году в центр занятости г. Вологды и поставленных на учет 44% составляет молодежь в возрасте 16 – 29 лет. Численность официально зарегистрированных безработных на конец 1999 г. составляла 15,3 тыс. человек, из них 1,2 тыс. человек - выпускники учебных заведений, среди которых 36,6% составляли выпускники высших и средних специальных учебных заведений.

Производства, находящиеся в кризисном состоянии, стремятся в первую очередь сохранить кадровых работников. Существенное воздействие на конкурентоспособность на рынке труда оказывает и недостаточно высокий образовательный уровень молодежи. Из числа безработных г. Вологды в 1999 г. высшее профессиональное образование имели 1316 человек, среднее профессиональное – 3749 чел., начальное профессиональное – 1922 чел., среднее общее – 5230 чел., не имели среднего полного образования 3060 человек. В последние годы прирост численности безработной молодежи идет прежде всего за счет лиц, не имеющих профессии или специальности, в том числе выпускников общеобразовательных школ, а также молодых людей, имеющих профессии, которые не пользуются спросом на рынке труда. Получившие образование не обеспечиваются соответствующими рабочими местами. В результате такого положения большинство выпускников учебных заведений работают не по полученной специальности. Причинами этого являются: противоречие между традиционной ориентацией на подготовку к профессии и постоянно меняющимся спросом на квалифицированную рабочую силу; ослабление связей между учебными заведениями и предприятиями; отказ от системы распределения; недооценка социальной ориентации молодого человека в новых условиях.

В условиях продолжающегося реформирования экономики численность безработной молодежи будет оставаться довольно значительной. Сравнительно низкая конкурентоспособность молодежи на рынке труда имеет свои объяснения. К ним можно отнести недостаток у молодежи профессиональных знаний, отсутствие необходимой квалификации и трудовых навыков; стремление части молодежи совмещать работу с учебой, что создает дополнительные трудности для работодателей; нежелание работодателей нести дополнительные финансовые и организационные издержки, связанные с профессиональным обучением молодежи (включая необходимость предоставления льгот, связанных с КЗОТ).

Еще более критическая ситуация складывается с использованием труда подростков, не достигших трудоспособного возраста. Она во многом спровоцирована несовершенством российского законодательства. С одной стороны, на основании ст. 118 КЗОТ для лиц в возрасте от 16 до 18 лет вводятся различные льготы на производстве, что, безусловно, правомерно. С другой – в условиях сокращения занятости эта статья ставит преграды для найма несовершеннолетних работников, так как предоставление льгот экономически невыгодно руководству предприятий. Кроме того, согласно Закону о занятости, данная категория молодежи, хотя и относится по всем признакам к безработным, не может получить соответствующий статус. Все это приводит к росту неформальной занятости подростков.

Казалось бы, более ранний выход молодежи на рынок труда уже с первых шагов вырабатывает установку на труд, самостоятельность и инициативность в трудовой жизни, ведет к росту мобильности, но при этом нельзя забывать, что он не позволяет получить законченное среднее, среднее специальное и тем более высшее образование, изначально предполагая понижение стартового уровня квалификации. Уменьшение возраста вступления на рынок труда оборачивается ростом нестабильной занятости, высокой текучестью рабочей силы, фрикционной  безработицей. Частный сектор, криминальные структуры, пользуясь несовершенством законодательства, нелегально используют труд подростков, не соблюдая при этом никаких норм, установленных КЗОТ. В результате идет не развитие, а деградация трудового потенциала подростков.

Ситуация, складывающаяся на российском молодежном рынке труда, во многом зависит от деятельности служб занятости. В настоящее время они способны обеспечить рабочими местами лишь небольшую долю обращающейся к ним молодежи. Это связано, во-первых, с высокой напряженностью на рынке труда, во-вторых, с тем, что предъявляемые молодыми безработными требования к рабочим местам неоправданно высоки. Низкая стартовая заработная плата в сочетании с установкой на скорейшее получение высокооплачиваемой должности служит тормозом при их устройстве. Российская молодежь характеризуется неустойчивостью жизненных установок, поэтому она более мобильна при выборе и поиске рабочего места и в то же время не готова к самостоятельным действиям на рынке труда.

Одной из обязанностей служб занятости являются профессиональное обучение и переподготовка населения, но эта система в настоящее время не эффективна: ей присущи медленно меняющаяся структура специальностей и подготовка специалистов «вообще», а не с учетом потребностей региональных рынков труда. Такая ее инертность обуславливает ряд противоречий при трудоустройстве молодежи.

Стабилизации ситуации на российском молодежном рынке труда может способствовать широкое распространение так называемых гибких, или нестандартных, форм занятости, которые также, как и активная политика содействия занятости, играют важную роль в решении проблем молодежной безработицы. Как показали исследования, чем моложе безработные, тем они более мобильны при выборе форм занятости. Так, в младшей возрастной группе (14 – 18 лет) лишь 1/5 ответивших согласилась бы работать только полный рабочий день, в средней (18 – 25 лет) – 1/4, в старшей (25 – 29 лет) – 1/3. Остальные в большей или меньшей степени склонны работать в условиях частичной занятости.

Универсальных рецептов по преодолению безработицы не существует. Правительства многих государств осознают остроту проблемы молодежной безработицы и направляют огромные финансовые средства на адаптацию молодых работников к рынку труда. Затраты на содействие занятости молодежи осуществляются в первую очередь в целях совершенствования качественного состава рабочей силы и носят в основном долгосрочный характер – они определяют развитие национальных экономик на многие десятилетия вперед. Во всем цивилизованном мире общепризнано, что недовложения в образовательный, культурный и нравственный потенциал молодого поколения могут быть чреваты крайне негативными последствиями как для отдельной личности, так и для нации в целом.

Поведение молодежи на рынке труда имеет определенную специфику. Это необходимо учитывать при разработке политики занятости, так как молодежь является достаточно ярко выраженной «группой риска» из-за перенасыщенности рынка труда другими, более конкурентоспособными категориями населения. Государственная политика содействия занятости молодежи может и должна осуществляться по линии специальных государственных программ, таких, например, как «Молодежь России», «Адаптация молодежи, вступающей на рынок труда», «Субсидирование занятости молодежи».

Дефицит государственного бюджета и фатальная нехватка денег на социальную сферу давно уже стали привычным явлением. Однако в некоторых регионах в рамках указанных программ уже накоплен определенный положительный опыт в решении проблем занятости молодежи посредством использования различных форм занятости, не требующих избыточного финансирования.

ВЛИЯНИЕ УРОВНЯ ОБРАЗОВАНИЯ НАСЕЛЕНИЯ

НА КАЧЕСТВО ТРУДА

О. Л.  Гузакова

Вологодский государственный педагогический университет

Невозможно достичь высоких результатов труда без определенного уровня его факторов, которые самым непосредственным образом влияют на качество труда. К факторам качества труда можно отнести: 1) научно-технический уровень производства, включающий характеристику применяемого оборудования, технологию, качественные характеристики используемых сырья и материалов и пр.; 2) организационный уровень производства, предусматривающий организацию рабочих мест, уровень соблюдения трудовой и технологической дисциплины, режим труда и отдыха, состояние техники безопасности; 3) условия труда (экологические, санитарно-гигиенические, психофизиологические, эргономические, эстетические); 4) социально-экономические факторы, среди которых выделяются отношения собственности, продолжительность рабочего дня, система материальных и моральных стимулов; 5) качество рабочей силы, отражающее способности человека к труду, уровень его физического и интеллектуального развития, общеобразовательной, специальной и профессиональной подготовки, приобретенных им практических навыков, умений, опыта для выполнения конкретных трудовых функций; 6) менеджмент.

Цель нашего исследования ограничена рассмотрением воздействия только одного фактора – качества рабочей силы, а более конкретно, одного ее показателя – уровня образования, влияющего на качество труда.

Основным обобщающим элементом, характеризующим качество рабочей силы, является квалификация работника. Уровень квалификации определяется величиной специальной подготовки, превышающей объем общего образования, полученного большинством членов общества. При повышении уровня общего образования трудящихся возрастает объем подготовки, характеризующий неквалифицированную рабочую силу, и соответственно снижается уровень квалификации других работников, при прочих равных условиях. Идет непрерывное повышение требований как к неквалифицированным работникам, так и к обладающим определенным уровнем квалификации. Т.е. можно сказать, что происходит постоянное повышение уровня квалификации и сложности труда во временном аспекте.

В связи с изменением технической основы производства происходит изменение структуры квалификации. Вытеснение живого труда из производства и передача исполнительских функций оборудованию (полуавтоматическому и автоматическому) оставляют за рабочим контрольную и регулирующую функции. Поэтому решающим элементом становятся уже не физические навыки работника, а его знания, постоянно расширяющиеся и углубляющиеся. Кроме того, ряд ученых подчеркивает возросшую роль ответственности в современном производстве. Т.е. научно-технический прогресс все больше изменяет характер квалификации, вытесняя из ее состава физические навыки и усиливая роль знаний и умения их творческого применения во все более усложняющейся производственной обстановке.

В связи с изменением структуры квалификации меняется и роль факторов, влияющих на нее. Для ручного труда характерен ремесленный тип квалификации с преобладанием физических умений и навыков, поэтому основная роль в их выработке принадлежит стажу работы и уровню физического развития. С переходом к индустриальному типу квалификации, в основе которого лежит высокий уровень знаний, возрастает роль общеобразовательной и профессиональной подготовки. 

На формирование квалификации влияют способности, опыт и уровень общего и специального образования. Квалификация работника, а также сложность и интенсивность труда (т.е. его качество) зависят от определенных физических и умственных способностей человека. Это природный фактор, влияющий на результаты труда. Очень сильная зависимость качества труда от природных способностей наблюдается в ограниченном перечне профессий (например, спортсмены, музыканты, художники и др.), но для подавляющего большинства работ трудно выделить отдельно влияние способностей и образования, так как они тесно взаимосвязаны.

Исследования зависимости качества труда от возраста и стажа работы показали их положительную корреляцию. Опытный работник значительно ценнее для фирмы, чем новичок. Преимущество опытного работника заключается в приобретении соответствующих навыков в результате многократного выполнения им своих обязанностей либо путем обучения непосредственно на рабочем месте. В то же время анализ данных о функционировании большого количества фирм свидетельствует, что рабочие старшего возраста при выполнении одной и той же работы менее производительны, чем их молодые коллеги. Это связано, по-видимому, прежде всего с физиологическими изменениями в организме, а также в меньшей восприимчивости к нововведениям на производстве. Быстрая смена технологий требует большой гибкости со стороны работников, вынужденных оперативно менять квалификацию, приобретать дополнительные навыки, адаптироваться к новому положению в структуре трудового процесса. В современном производстве ценность прошлого опыта снижается очень быстро, а умение оперативно перестраиваться и приспосабливаться к новым требованиям становится более необходимым, чем успехи в совершенствовании узкопрофессиональных качеств. 

Большее влияние на качество труда оказывает уровень общего образования, а особенно – сроки производственного обучения. Эти результаты подтверждаются исследованиями, в ходе которых было установлено, что на прирост квалификации влияют: возраст рабочего (1,2%), общий стаж работы (3,2%), профессиональный стаж (5%), общее образование в сочетании с заводской подготовкой (29,6%), общеобразовательная подготовка в совокупности с профессионально-техническим образованием (61%).

Образование оказывает влияние прежде всего на возможность увеличения сложности труда. Причем в этом процессе важную роль играет как общее, так и специальное образование. В настоящее время общее образование является не только основой, но и важнейшей, неотъемлемой составной частью профессиональной подготовки работников. В то же время специальная подготовка превращается в необходимую часть общего образования, без которой последнее становится беспредметным и оторванным от жизни. Общее образование обеспечивает не только грамотность и усвоение основ наук, но и вырабатывает самостоятельность мышления, навыки логического анализа, эмоциональную зрелость, которые необходимы для современного производства в большей степени, чем быстро устаревающие специальные навыки.

Роль образования значительно шире. Данные социологических обследований свидетельствуют о том, что общеобразовательная подготовка позволяет ускорить рост квалификации. Общее образование делает интересы человека более разносторонними, он более мобилен и лучше понимает возможности трудоустройства. Кроме того, более образованный человек способен быстрее и успешнее пройти переподготовку по новой специальности. Наличие образованного населения и высококвалифицированной рабочей силы, которая может применять современные технологии, составляет в настоящее время один из важнейших ресурсов российской экономики.

Влияние образования на качество труда проявляется в следующем. Во-первых, образование является базой для получения и повышения квалификации. И его роль в этом процессе усиливается. Во-вторых, оно стало предпосылкой профессиональной мобильности работника. В-третьих, образование выступает как средство развития личности, переводя его потенциальные способности в реальные свойства и формируя новые качества, необходимые для выполнения трудовой и общественной деятельности.

ВОПРОСЫ ОРГАНИЗАЦИИ УПРАВЛЕНИЯ 

НА ПРЕДПРИЯТИЯХ МАСЛОСЫРОДЕЛЬНОЙ ОТРАСЛИ

С. В.  Аксютина

Вологодский государственный технический университет

Цель статьи – рассмотреть понятие и вопросы организации управления в маслосыродельной отрасли и наметить пути совершенствования.

Конечной целью деятельности фирмы является упрочение  ее позиций на рынке, добившись данной цели предприятия получают  устойчивую прибыль от своей деятельности, во многом это зависит и от управления.

Маслосыродельная отрасль промышленности является наиболее важным звеном в системе АПК. На 1 января 2000 года в Вологодской области действует 43 предприятия маслосыродельной отрасли, в том числе 21 – промышленной переработки. Ассортимент молочной продукции включает более 50 наименований. В 2000 году переработано 305,4 тонны молока, что составляет 62% от производства молока. Вместе с тем производственные мощности используются не достаточно эффективно, нижеприведенные данные (табл. 1) свидетельствуют об этом.

Таблица 1

Наличие и использование производственных мощностей по выпуску масла животного (в %) без субъектов малого предпринимательства

	1991 г.
	1992 г.
	1993 г. 
	1994 г.
	1995 г.
	1996 г.
	1997 г.
	1998 г.
	1999 г.
	2000 г.

	59
	60
	62
	31
	21
	20
	22
	33
	26
	25


Многие специалисты отмечают, что один из важнейших факторов развития производства и управления, повышения их эффективности – это рациональная организация. Как фактор развития системы управления ее организация заключается в сочетании труда, информации, финансов, организационной и электронно-вычислительной техники. В то же время организацию можно рассматривать как деятельность руководителя по созданию системы управления. Объективная необходимость организации любой системы раскрыта А.А. Богдановым в его трудах о тектологии – всеобщей организационной науке. Организационный подход к исследованию любой системы означает изучение ее с точки зрения взаимосвязи всех ее частей и отношений со всеми внешними системами. Объективность организации А.А. Богданов связывает с наличием у элементов (частей) системы (целого) таких противоположных свойств, как активность и сопротивление: «Элементы всякой организации, всякого комплекса, изучаемого с организационной точки зрения, сводятся к активностям – сопротивлениям» (Богданов А.А. Тектология. Всеобщая организационная наука. – Т.1.- М.: Экономика,1989. – С. 119).

Степень организованности комплекса (системы) определяется сочетанием этих свойств: «Там, где сталкиваются активности и сопротивление, практическая сумма, воплощенная в реальных результатах, зависит от способа сочетания тех и других; и для целого эта сумма увеличивается на той стороне, на которой соединение более стройно или «гармонично», заключает меньше противоречий. Это и означает более высокую организованность» (Там же. – С. 118). Таким образом, организация любой системы требует такого подбора и сочетания ее элементов, который обеспечивает ее гармоничное функционирование. Действия по организации связаны с формированием, созданием целого из частей, в той или иной степени автономных, с адаптацией целого и его частей к новым условиям, с регулированием взаимодействия частей в процессе функционирования целого. Следовательно, мы поддерживаем точку зрения Л. Страховой, которая считает, что основные действия по организации можно определить как формирующие, активные и регулирующие, которые направлены на обеспечение таких количественных и качественных сочетаний частей целого, которые бы обеспечили наилучшую результативность его функционирования (Страхова Л.П. Организация управления промышленным предприятием // Российский экономический журнал. – 1993. – №6. – С. 60-70).

Достижение успеха системой управления и ее совершенствование во многом определяется четким соответствием и взаимоувязкой всех элементов. Объектом организации управления выступает управляющая система, которую необходимо обеспечить сочетаемостью и соотносительностью элементов, привести их в соответствие с объектом управления, его целями и задачами. На основании проведенного анкетирования установлено, что организованность аппарата управления невысока, о чем говорит коэффициент организованности 0,4186 (табл. 2).

Таблица 2

Организованность аппарата управления молочных заводов

	Показатели (коэффициенты)
	Значение показателя (коэффициента)

	К1
	0,89

	К2
	0,56

	К3
	0,95

	К4
	0,67

	К5
	0,75

	К6
	0,92

	К общий
	0,18

	К возможный
	0,43

	К организованности
	0,4186(41,86)


Примечание:

К 1 – коэффициент регламентации труда;

К 2 – коэффициент плановости в управленческой работе;

К 3 – коэффициент обеспеченности кадрами;

К 4 – коэффициент квалификации кадров;

К 5 – коэффициент социально-психологического климата в управленческом аппарате;

К 6 – коэффициент организации рабочего места.

Для совершенствования организации необходимо выделить следующие элементы, которые, на наш взгляд, являются достаточными для функционирования системы управления:


Взаимодействие элементов системы управления.

Таким образом, система управления будет способна достичь целей, которые перед ней поставлены, поскольку в данном случае четко разделены элементы, соответственно, руководитель знает, какая организационная структура должна быть, как использовать мотивационный комплекс, как построить процесс управления, какой стиль руководства выбрать.

КРЕДИТОВАНИЕ ЭКОНОМИКИ ВОЛОГОДСКОЙ ОБЛАСТИ: 

СОСТОЯНИЕ И ПЕРСПЕКТИВЫ РАЗВИТИЯ

В. П.  Ситов

Главное управление Банка России по Вологодской области

В течение 1999 – 2001 гг. произошла относительная стабилизация ситуации в экономике страны. Стабильно наблюдается рост ВВП, однако его темпы год от года снижаются. Эффект девальвации и вынужденная после дефолта активизация отечественного производителя сходят на нет. Нужны новые источники, стимулирующие технологическое переоснащение основных отраслей хозяйства, развитие среднего и малого предпринимательства. Очевидно, что одним из основных таких факторов является кредитование экономических субъектов и, в первую очередь, предприятий реального сектора экономики. 

Рассмотрим состояние и перспективы развития кредитного процесса в Вологодской области. Кредитование экономики в 2000 – 2001 гг. можно оценить как наиболее динамично развивающееся направление в деятельности кредитных организаций на территории региона. Так, в 2000 году рост задолженности по кредитам, предоставленным банками сектору нефинансовых корпораций области, составил 218%, в 2001 году ее величина выросла еще в 1,8 раза. Возрос и объем предоставленных кредитов. Его величина за 2001 год составила 24,5 млрд. рублей, что на 40,2 % больше, чем за 2000 год. Более 50% ресурсной базы банковского сектора направляется в кредиты экономике. Для сравнения: год назад данный показатель составлял 30%, а в 1999 году – только 22%, что свидетельствует о повышении эффективности использования имеющихся в области ресурсов. 

Кроме того, не следует забывать о том, что после кризиса августа 1998 года так и не восстановился рынок ценных бумаг, причем, как государственных, так и корпоративных, а незначительный рост курсов иностранных валют делает не столь привлекательными валютные операции. Все это, наряду с увеличением спроса на дополнительные ресурсы со стороны предприятий, привело к преобладающему размещению средств именно в кредиты. В настоящее время их доля в активах кредитных организаций, приносящих им доход, составляет более 80%. Закономерен вопрос – а есть ли резервы роста? Безусловно. 

В последнее время достаточно много говорится о прозрачности банковского сектора и как-то опускается ситуация с предприятиями – потенциальными кредитозаемщиками. Недостаточная транспарентность финансовой отчетности хозяйствующих субъектов, законодательная непроработанность оперативных процедур реализации залога, обеспечения прав кредиторов, отсутствие так называемых кредитных бюро, накапливающих положительную и негативную информацию о потенциальных заемщиках, не позволяет существенно сократить кредитные риски. В Вологодской области предпринимались попытки на добровольной основе организовать региональную систему по ведению базы данных о недобросовестных кредитозаемщиках, однако они не увенчались успехом. Основной причиной этого послужило несоответствие порядка предоставления информации третьим лицам нормам гражданского законодательства. 

Многое также будет зависеть от состояния ресурсной базы банковского сектора. Как известно, источники ресурсов делятся на собственные, привлеченные и заемные. Серьезным препятствием расширения кредитования со стороны региональных банков является недостаточный уровень их капитализации. Несмотря на рост собственных средств в течение 2001 года (на 47%), на 1 января 2002 года из функционирующих на территории области 9 банков лишь 2 соответствуют требованиям по уровню уставного капитала, закрепленным в стратегии развития банковской системы страны и вступающим в действие с 2005 года. Время еще есть, а вот удастся ли нашим банкам достигнуть заявленного уровня, посмотрим. 

Основную долю ресурсной базы традиционно составляют привлеченные средства. Их уровень большей частью зависит от 2-х составляющих – средств предприятий и населения. Очевидно, чем лучше работает экономика, тем больше средств на расчетных счетах предприятий, тем больше они имеют возможностей размещения срочных депозитов, тем «длиннее» банковские ресурсы. В 2000 году, конъюнктурно благоприятном для экономики региона, средства предприятий составляли до 53% всех привлеченных средств. В 2001 году их доля сократилась до 30%. 

Наиболее стабильными источниками формирования ресурсной базы на протяжении длительного периода времени остаются вклады населения. За 2000 год их рост составил 69%, в 2001 году он продолжился, но темпы, как и в целом в экономике, снизились (45,6%). Однако срочная структура вкладов фактически не изменилась, к тому же значительная часть денежных средств до сих пор находится у населения на руках. Основным сдерживающим фактором является отсутствие государственных гарантий вкладчикам по возврату сбережений. Обозначенные вопросы в большей части получили отражение в стратегии развития банковской системы, при их решении кредитные возможности банков как в суммовом выражении, так и в удлинении сроков кредитования значительно вырастут. Однако это наступит в лучшем случае к концу 2002 года, а кредитовать нужно сейчас.

То, что предприятиям нужны дополнительные средства, подтверждают и данные мониторинга предприятий, проводимого Банком России. 

В течение 2001 года предприятия испытывают недостаток денежных средств, кроме того, ими отмечается и прогнозируется ухудшение экономической конъюнктуры, снижение спроса на выпускаемую продукцию. В таких условиях – условиях ограниченности банковских ресурсов и недостатка денежных средств у предприятий – выглядит очевидным тот факт, что в 2001 году продолжилась экспансия иногородних кредитных организаций в Вологодскую область – в прошедшем году открыто четыре их филиала, в начале 2002 года – еще два. На долю иногородних банков, представленных филиалами в регионе, приходится 52,5% ссудной задолженности или 47,9% объема выданных кредитов (с учетом Сбербанка). Кроме того, ряд иногородних банков обозначает свое присутствие в регионе через кредитные вложения без образования каких-либо подразделений. Доля кредитов таких банков составила по задолженности 33,3%, по объемам – 20,7%. Несоответствие долей по остаткам и объемам выданных ссуд свидетельствует о преимущественно долгосрочной их природе. 

Более 75% направляемых в область кредитов приходится на промышленные предприятия. Банковская статистика не позволяет определить задолженность по таким значимым для нашей области отраслям промышленности, как черная металлургия и лесная промышленность. И следовательно, существенная доля (57 %) приходится на «остальные» отрасли. Среди обозначенных отраслей наибольшая доля кредитов выдана предприятиям химической промышленности (24%) и машиностроения (16%), наименьшая – сельхозпроизводителям, строительным организациям, предприятиям транспорта и связи.

Сокращение объемов производства и прибыли, а отсюда и ухудшение обеспеченности оборотными средствами предприятий, повлекло за собой увеличение спроса предприятий на заемные средства. Показателем, характеризующим участие кредитов в деятельности предприятий, является доля предоставленных кредитов в объеме произведенной продукции или оказанных услуг. Так, по сравнению с 2000 годом на 6 п.п. выросла доля кредитов в промышленности (в 2001 году составила 16,5%), в сельском хозяйстве – на 2,5 п.п. (до 5,6%), в строительстве – на 6,3 п.п. (до 14,5%). В торговле и общественном питании, наоборот, произошло сокращение объемов кредитов в торговом обороте с 26,7 до 15,6 %. Все это свидетельствует об активизации банков в кредитовании предприятий производственной сферы, однако уровень обеспечения предприятий денежными средствами со стороны банков по-прежнему остается низким – для развитых стран данный показатель достигает 100 – 120%, для стран Восточной Европы – 30 – 40%.

Как положительный фактор следует отметить поступательное развитие потребительского кредитования: темп роста по задолженности составил 1,99, а по объемам – 1,95 раза. Наряду c ростом реальных доходов населения это указывает на увеличение спроса в потребительских товарах со стороны граждан и в целом на повышение уровня жизни населения. 

Реакцией кредитных организаций на инфляционные ожидания, повышение спроса на кредиты со стороны предприятий и физических лиц был рост ставок по рублевым кредитам, которые в 3 – 4 кварталах вплотную приблизились к ставке рефинансирования.

Учитывая сложившуюся ситуацию в экономике области, в перспективе не следует ожидать от банковского сектора региона повышенной кредитной активности, темпы роста ссудной задолженности в 2002 году, вероятнее всего, снизятся. Несмотря на растущий спрос на кредиты со стороны предприятий и организаций, реальные ставки их предоставления в рублях неуклонно приближаются к ставке рефинансирования (25%) и, таким образом, становятся все менее доступными потенциальным заемщикам. Исключением, очевидно, станет потребительское кредитование. Прогнозируемый рост заработной платы по некоторым категориям населения должен привести к повышению уровня доходов, а также потребления домашних хозяйств. 

СОСТОЯНИЕ РАСЧЕТОВ В ВОЛОГОДСКОЙ ОБЛАСТИ 

З. А.  Исакова

Главное управление Банка России по Вологодской области

Сеть имеющихся в области расчетно-кассовых центров, кредитных организаций и филиалов, их материальная и финансовая база позволяли эффективно, своевременно и быстро обслуживать клиентов, финансовую систему и реальный сектор экономики региона.
В прошлом году продолжался рост объемов безналичных межбанковских платежей, проводимых платежной системой региона. Объемы безналичных платежей увеличились в суммовом выражении на 13% по сравнению с 2000 годом. На данный рост повлияли увеличение выпуска сельскохозяйственной продукции и оборота розничной торговли, объема платных услуг, инфляционные и другие процессы. 

Кредитные организации и филиалы проводили расчеты по собственным платежам и по поручениям своих клиентов, используя платежную систему Банка России и частные платежные системы. Доля расчетов через подразделения расчетной сети Банка России составила 40% от общего платежного оборота региона. В совокупном объеме платежей, направленных кредитными организациями и филиалами через частные платежные системы, преобладающую долю составили платежи, совершаемые через систему межфилиальных расчетов – 37%. Доля платежей, совершенных через корреспондентские счета кредитных организаций, открытые друг у друга, составила 6%. Объем платежей, совершенных через небанковские кредитные организации, занимает очень незначительную долю. 

Основную часть платежей, проведенных расчетно-кассовыми центрами области, составили платежи клиентов кредитных организаций и филиалов, 80% платежей направлялось на внутрирегиональном уровне.

Безналичные расчеты через расчетную систему Банка России осуществлялись со всеми регионами Российской Федерации. За прошлый год платежей получено областью меньше, чем отправлено на сумму свыше 19 млрд. рублей, что  в 3 раза больше 2000 года. Основной обмен межрегиональными платежами область продолжала осуществлять с Москвой и Московской областью, Санкт-Петербургом, Ленинградской и Ярославской областями.


Структура безналичных платежей в разрезе применяемых форм расчетов характеризовалась преобладанием платежных поручений по отношению к другим платежным инструментам. Клиенты кредитных организаций и расчетно-кассовых центров предпочитают именно эту форму расчетов по причине простоты оформления данного расчетного документа и скорости прохождения платежа. В общем документообороте доля расчетов с применением платежных поручений составила 92% по количеству.

В платежной системе Банка России региона практически все расчетные документы направлялись электронным способом и продолжали снижаться объемы платежей с использованием почтовой и телеграфной технологии. Доля таких платежей составила менее 0,1%. Телеграфное авизование платежей практически не применялось, т.к. электронная система позволяет клиентам в течение 1-2-х дней провести оплату товаро-материальных ценностей и услуг поставщикам и подрядчикам, в т.ч. на межрегиональном уровне. В настоящее время только 3 региона не включены в состав участников межрегиональных расчетов.  
Все учреждения Банка России и практически все кредитные организации (филиалы) региона являются участниками электронной системы межбанковских расчетов. Помимо кредитных организаций и филиалов, 21 клиент Банка России осуществляет обмен электронными документами с расчетно-кассовыми центрами области. По причине трудностей технического и финансового характера ряд иных клиентов Банка России не готов работать в системе электронных расчетов.

Главное управление и подведомственные расчетно-кассовые центры способны продолжать развивать электронную систему расчетов, чтобы в полном объеме удовлетворить потребность клиентов в проведении внутрирегиональных и межрегиональных электронных расчетов. 

Оборачиваемость средних остатков денежных средств кредитных организаций и филиалов по корреспондентским счетам (субсчетам), открытым в расчетно-кассовых центрах Вологодской области в 2001 году составила 1 день, что почти в два раза ниже показателя предыдущего года. 

Сроки проведения операций по переводу и зачислению средств на счета клиентов кредитными организациями, филиалами соблюдались по причине их стабильного финансового положения. Установлены единичные факты несвоевременного перечисления средств двумя кредитными организациями с задержкой 1-3 дня. 

В целях реализации ценовой политики Банка России в регионе продолжалась работа по предоставлению расчетных услуг обслуживаемым клиентам Банка России и кредитным организациям, филиалам. Доля операций, проведенных на бесплатной основе, составила 65% от общего количества операций по платежам всех обслуживаемых клиентов. 

В кредитных организациях и филиалах области клиентам – физическим лицам – открыто 98% счетов от общего количества счетов, а юридическим лицам – соответственно 2%. В расчете на одного жителя региона открыто около 2 счетов клиентам – физическим лицам, в расчете на одно юридическое лицо открыто практически по 1,5 счета клиентам – юридическим лицам. В регионе на одну кредитную организацию приходится порядка 131 тыс. жителей и на одно подразделение кредитной организации – примерно 24 тыс. В среднем на обслуживании в кредитной организации находится 2,5 тыс. юридических лиц, а одно подразделение кредитной организации обслуживает около 500 юридических лиц.

Состояние денежной сферы области в прошлом году характеризовали следующие основные тенденции: 

· увеличение общего объема наличного денежного оборота при более значимом увеличении приходной его части, чем расходной;

· замедление темпов роста наличной денежной массы в обращении; 

· сокращение доли эмиссии в кассовом расходе;

· увеличение скорости возврата наличных денег в кассы кредитных организаций, филиалов и расчетно-кассовых центров области.

При анализе применения банковских карт следует отметить, что сохранилась тенденция преобладания операций по выдаче наличных денежных средств над безналичными платежами и доля безналичных операций в общем объеме сделок, совершенных с использованием банковских карт на территории региона, составила 2%.

Для сокращения наличного денежного оборота работа о развитии безналичных инструментов с использованием платежных карт включена в Стратегию развития банковского сектора Российской Федерации. В этой Стратегии также определена необходимость дальнейшего совершенствования действующей платежной системы России, включая проведение мероприятий по расширению безналичных расчетов, внедрение современных технологий и методов передачи информации. Запланировано построение Банком России системы валовых расчетов в режиме реального времени, предназначенной для проведения крупных, срочных, приоритетных платежей. Будет продолжена работа по совершенствованию тарифной политики в области предоставления услуг платежной системой пользователям. Предполагается разработка и внедрение унифицированных форматов электронных документов, используемых при проведении расчетов. Особое внимание будет уделено мерам по совершенствованию регулирования действующих в стране частных платежных систем.

МЕТОДИКА ОПРЕДЕЛЕНИЯ КАТЕГОРИИ РИСКА ЗАЕМЩИКА ДЛЯ УПРАВЛЕНИЯ УРОВНЕМ РИСКА КРЕДИТНОГО ПОРТФЕЛЯ БАНКА

А. Н.  Кадыров 

Вологодское отделение №8638 Северного банка Сбербанка России

Риск – это ситуативная характеристика деятельности любого производителя, в том числе банка, отображающая неопределенность ее исхода и возможные неблагоприятные последствия в случае неуспеха. Риск выражается вероятностью получения таких нежелательных результатов, как потери прибыли и возникновение убытков вследствие неплатежей по выданным кредитам, сокращения ресурсной базы, осуществления выплат по забалансовым операциям и т.п. Но в то же время чем ниже уровень риска, тем ниже и вероятность получить высокую прибыль. Поэтому, с одной стороны, любой банк старается свести к минимуму степень риска и из нескольких альтернативных решений всегда выбирает то, при котором уровень риска минимален; с другой стороны, необходимо выбирать оптимальное соотношение уровня риска и степени деловой активности, доходности. Согласно истории маркетинга все производители,  в т.ч. и банкиры, стараются минимизировать риск и максимизировать прибыль. Оптимальное соотношение уровней риска и ожидаемой прибыли различно и зависит от ряда объективных и субъективных факторов. Механизм достижения данной цели состоит в том, чтобы осуществлять управление уровнем риска через лимитирование групп различных категорий риска и приведение процентной политики в соответствие с категорией линии.

На данный момент банки используют для оценки группы риска отдельной ссуды и кредитного портфеля в целом инструкцию ЦБ РФ от 30.06.97г. №62а. Однако данная методика предназначена исключительно для создания и использования резерва на возможные потери по ссудам. Основными критериями оценки группы риска ссуды по данной инструкции являются срок возникновения просроченной задолженности по уплате процентов или гашение основного долга и переоформление кредитного договора. Таким образом, данная методика оценки риска базируется на уже свершившемся факте ухудшения качества ссуды и росте уровня риска. При этом нет возможности регулировать долю рискованных кредитов в будущем.

Поэтому банки при оценке уровня риска кредита руководствуются оценкой финансового анализа Заемщика, и в соответствии с ними происходит выделение типов Заемщиков по уровню риска. Но и этот подход имеет очень много недостатков, т.к. он не учитывает денежные потоки Заемщика по расчетным счетам, кредитную историю Заемщика, его деловую репутацию, тип предприятия и форму управления им, личность руководителя, качество обеспечения кредита, оценку отрасли, уровень конкуренции, занимаемую долю на рынке и т.д. Поэтому специалисту по кредитованию приходится проводить качественную оценку данных факторов для оценки уровня риска, но при этом отсутствие четких критериев оценки качественных показателей, их комплексная оценка в количественном выражении не позволяют провести четкую системную оценку категории риска и, соответственно, определить свободный лимит кредитования для данного уровня риска, оценку рискованности кредитного портфеля банка, реализовать единую процентную политику банка.

Данная методика позволяет перевести качественную оценку в количественные параметры с дальнейшим расчетом комплексного показателя уровня риска. Таким образом, использование данной методики позволяет произвести комплексную оценку уровня риска кредита при принятии решения о целесообразности предоставления кредита, управлять уровнем риска кредитного портфеля, реализовать процентную политику банка. При этом методика подразумевает быструю перенастройку расчетов путем изменения весовых коэффициентов для применения в условиях быстроизменяющейся внешней среды.

ПРИМЕНЕНИЕ И ПЕРСПЕКТИВЫ РАЗВИТИЯ ИНФОРМАЦИОННЫХ ТЕХНОЛОГИЙ В ГЛАВНОМ УПРАВЛЕНИИ БАНКА РОССИИ 

ПО ВОЛОГОДСКОЙ ОБЛАСТИ

П. А.  Горбунов 

Главное управление Банка России по Вологодской области

Информационные технологии (ИТ) являются инструментом, повышающим эффективность работы подразделений Главного управления Банка России по Вологодской области (далее – Главное управление). Результативность применения информационных технологий в Главном управлении базируется на обеспечиваемых ими преимуществах в основном производственном процессе:

1. Ускорении при принятии управленческих решений за счет:

а) более быстрого и менее субъективного сбора информации;

б) возможности оперативного анализа большого объема данных и выявления скрытых зависимостей;

в) автоматизированного ведения делопроизводства, поддержки групповой работы пользователей и экспертов (электронная почта, Интранет).

2. Адаптивности и настраиваемости ИТ к условиям динамично меняющихся внешних факторов.

3. Обеспечении качественной информационной инфраструктуры (системы телекоммуникаций, телефонии, локальной вычислительной сети (ЛВС), структурированной кабельной системы (СКС), систем жизнеобеспечения). 

Прежде всего, со стороны пользователя, ИТ  обеспечивают единую среду представления информации. Информация для Главного управления  является основным стратегическим ресурсом для принятия решений, так как по роду своей деятельности руководители и специалисты  оперируют ее различными видами.

Основной подход при применении информационных технологий в Главном управлении – типовые решения на системно-техническом, технологическом, функциональном, программном, организационном и информационном уровнях.
Системно-технический уровень построен на базе UNIX серверов платформы Hewlett Packard и СУБД Oracle. Клиентские места пользователей используют ПЭВМ на Intel-платформе под управлением операционной системы Windows 9х, NT, 2000.

На функциональном уровне информационная система Главного управления состоит из следующих модульных подсистем:

1. Подсистемы электронных межбанковских расчетов (УОС РАБИС - 2).

2. Подсистемы приема, подготовки и отправки статистической отчетности, внутрихозяйственной деятельности ГУ.

3. Подсистемы стыковки и обмена информацией системы расчетов,     статотчетности и системы анализа.

4. Аналитической подсистемы и подсистемы подготовки принятия решений руководителями (на базе концепции информационного хранилища данных).

5. Подсистемы обеспечения единого информационного пространства, групповой работы пользователей, автоматизации делопроизводства (Интранет-приложения, электронная почта).

Рассмотрим в качестве перспективного направления применения ИТ технологию Интранет. Интранет включает в себя коммуникации, компьютеры, программы и другие программно-технические средства. Определяющую роль в нем также играет информационное наполнение, организационное и методическое обеспечение, квалифицированные кадры, продуманный выбор стратегии развития.

В связи с многогранным характером процесса внедрения и эффективного использования Интранет его целесообразно рассматривать с 2-х основных сторон:

1). Технической:

· создание единой точки входа к информационным ресурсам Главного управления;

· точное фокусирование областей применения Интранет.

2). Информационной и организационной:

· информационное наполнение (создание, наполнение, актуализация контента);

· обучение пользователей;

· мотивация пользователей работе электронным способом.

Этапы построения Интранет должны включать:

· определение поставщиков информации (функциональные департаменты Банка России, подразделения Главного управления);

· разработку регламентов публикации, удаления и архивации контента;

· обучение пользователей системы эффективным способам работы в Интранет (навигация, поиск, персонализация).

Основное отличие Интранет от других ИТ – в его массовом характере, доступности всем работникам, начиная от рядового экономиста до первого руководителя. Отсюда вытекают его новые качественные преимущества и возможности:

· высокая скорость распространения информации;

· глубокая переработка информации;

· участие работников в процессе управления;

· возможность организации гибких  электронных рабочих групп;

· формирование корпоративной культуры;

· мотивация коллектива к достижению целей.

Рассмотрим практические пути применения технологий Интранет в классическом процессе управления:

· планирование (календарное планирование, организация совещаний);

· организация работ (автоматизация делопроизводства, электронная почта, информационно-справочные системы, электронные СМИ);

· мотивация (электронные дискуссии, обратная связь с руководителями);
· контроль (контроль сроков исполнения в делопроизводстве, календарное планирование).
В целях изучения текущей ситуации в области использования технологий коллективной работы (чем по большей части является Интранет) в 2000 г. в Главном управлении была проведена экспертная оценка опыта трехлетнего практического использования информационного пространства, построенного на базе платформы Lotus Notes. Анализ ответов выявил, что наибольший эффект, по мнению экспертов, Интранет дает в области мотивации (4,3 балла по 5-бальной шкале), а наименьший – в сфере планирования (3,8).

Оценка применения Интранет в целях экономного и эффективного использования трех критически важных ресурсов (времени, информации, людских ресурсов) показала, что наибольшее значение, как считает экспертная группа, имеет ресурс времени. Средний балл – 4,25 при оценке по 5-балльной шкале, дисперсия – 0,56. Второй по значимости ресурс – люди (средний балл 4,04, дисперсия – 0,98). Самую маленькую оценку и самый большой разброс мнений экспертов получил ресурс информация (3,93 и 1,54). 

В марте 2002 года в Главном управлении завершен этап опытной эксплуатации региональной Web-службы, построенной на интранет технологиях. Она обеспечит пользователей единым доступом к разнородным электронным информационным ресурсам Главного управления. После устранения обнаруженных недостатков Web-служба будет сдана в промышленную эксплуатацию для использования в подразделениях Главного управления и расчетно-кассовых центрах области.

Таким образом, комплексное применение современных информационных технологий, в том числе Интранет, в деятельности подразделений Главного управления необходимо для оперативного и качественного решения его задач и функций. Сегодня без профессионального использования компьютерных технологий в ежедневной деятельности банковских служащих невозможно говорить о высокоэффективном выполнении ими своих производственных обязанностей.

ФАКТОРИНГ КАК ФОРМА ВЗАИМОВЫГОДНОГО СОТРУДНИЧЕСТВА БАНКА И ПРЕДПРИЯТИЯ

Е. А.  Парамонова

Российский государственный университет  нефти и газа им. И.М. Губкина

В экономических условиях существования предприятию постоянно приходится взаимодействовать с банками. И для того, чтобы это взаимодействие было взаимовыгодным и удобным, необходимо искать его оптимальные формы. Одной из форм взаимовыгодного сотрудничества предприятия и банка является факторинг (особенно для мелких и средних фирм с интенсивным оборотом и оптовых фирм). В чем же заключается данное сотрудничество? Одной из ключевых проблем российских предприятий в современных условиях является проблема дефицита оборотных средств. Она связана не только с кризисом неплатежей, но и с неэффективным управлением оборотными активами, недостатками системы управления предприятием в целом. Снижение оборачиваемости и сокращение части реально работающих оборотных средств во многом связано с существованием просроченной дебиторской задолженности. А факторинг по своей сути – это комплекс финансовых услуг по управлению дебиторской задолженностью, оказываемых в российских условиях именно банком (за рубежом существуют специальные фактор-фирмы). Основная цель факторингового обслуживания – инкассирование дебиторских счетов своих клиентов и получение причитающихся в их пользу платежей. Другими словами, факторинг – это уступка предприятием-продавцом банку (или специализированной «фактор-фирме») права получения денежных средств по платежным документам за поставленную продукцию, при этом банк (фактор-фирма) возмещает предприятию-продавцу основную часть суммы долга по таким платежным документам, взимая определенный процент комиссионных в зависимости от фактора риска, от платежеспособности покупателя продукции и предусмотренных сроков ее оплаты. Получение такой услуги наиболее полно отвечает потребностям функционирующих предприятий, так как позволяет им посредством факторинга превратить продажу с отсрочкой платежа в продажу с немедленной оплатой и таким образом ускорить движение своего капитала.

Помимо покупки дебиторской задолженности факторинговое обслуживание предусматривает также и другие услуги по управлению дебиторской задолженностью: контроль и учет ее состояния, работа с дебиторами, ускорение ее оборачиваемости.

Факторинг выгоден и предприятию-кредитору (поставщику), и предприятию-должнику (покупателю), и банку.

Основные преимущества факторинга для предприятия-кредитора заключаются в: 

1. Оперативном предоставлении финансирования в объеме от 50 до 90% от суммы поставки, что непосредственно приводит к ускорению оборачиваемости предприятия и поддерживает его ликвидность.

2. Отсутствии залога и обеспечения.

3. Снижении налогооблагаемой базы предприятия, так как согласно Положению о составе затрат по производству и реализации продукции (работ, услуг) и о порядке формирования финансовых результатов, учитываемых при налогообложении прибыли (п. 2у), оплата услуг банков по осуществлению в соответствии с заключенными договорами факторинговых операций включается в себестоимость полностью, а также, поскольку факторинговая комиссия включает в себя НДС, поставщик вправе зачесть уплаченный налог (16,67% от факторинговой комиссии) при перечислении полученного НДС в бюджет.

Преимущества факторинга для должника (покупателя):

1). Более выгодные условия оплаты, не требующие при этом отвлечения денежных средств из оборота.

2). Упрощение планирования денежного потока.

3). Увеличение покупательной способности в связи с получением более льготных условий оплаты.

4). Дополнительная защита от появления кредиторской задолженности и пени по ней.

5). Укрепление рыночных позиций, улучшение конкурентоспособности, ускорение оборачиваемости средств. 

Основными преимуществами использования факторинга для банка являются:

1. Получение дополнительного дохода в виде факторинговой комиссии которая состоит из:

· процентов по кредиту ( с момента покупки требований и до их полной оплаты начисляются  обычные банковские ставки: LIBOR + 2% годовых от суммы полученного кредита);

· факторинговых тарифов: за пакет услуг (инкассо, ведение бухгалтерии, напоминания) 0,5-2,5% от общей стоимости купленных счетов на поставку товаров или услуг в зависимости от торгового оборота клиента, степени риска и объема работ по ведению книг бухгалтерского учета;

· процента (0,2-0,4%) от оборота за 100%-ный риск от неуплаты по требованиям.

2. Расширение клиентской базы и усиление своих позиций на рынке банковских услуг.

Несмотря на видимые выгоды как для покупателя, так и для поставщика, может возникнуть вопрос: зачем нам новый факторинг, если многие российские предприятия очень даже неплохо справляются и без него, используя учет векселей и простое кредитование? Схемы уже отработанные и знакомые всем сторонам. В связи с этим целесообразно сравнить факторинг с кредитованием и учетом векселей и посмотреть, действительно ли использование факторинга – дань зарубежной моде или же реальный путь сокращения издержек предприятия и получения большей прибыли.

Основные отличия факторинга от банковского кредита отражены в таблице.

	Кредит
	Факторинг

	Выдается под залог
	Не требует никакого обеспечения

	Погашение кредита не гарантирует получение нового
	Факторинговое финансирование продолжается бессрочно

	Погашается в заранее обусловленный день
	В день фактической оплаты дебитором поставленного товара

	Выдается на заранее обусловленную сумму
	Размер факторингового финансирования не ограничен и может безгранично увеличиваться по мере роста объема продаж клиента

	Выдается на фиксированный срок
	На срок фактической отсрочки платежа

	Затраты на уплату процентов по банковскому кредиту относятся на себестоимость в пределах учетной ставки ЦБ РФ+3% 
	Затраты полностью относятся на себестоимость

	При кредитовании, помимо перечисления денег, банк не оказывает заемщику никаких услуг
	Включает полный комплекс услуг по управлению дебиторской задолженностью


Основное отличие, на которое хочется обратить внимание при сравнении процедуры учета векселей и факторинга, заключается в их налогообложении.

При учете векселей величина дисконта, удерживаемого банком, уплачивается за счет чистой прибыли предприятия, тем самым снижая ее, в отличие от факторинговой комиссии, которая снижает налогооблагаемую базу (относится на себестоимость). 

Таким образом, учитывая все вышеизложенное, можно сказать, что факторинг выгоден как предприятию, обратившемуся за услугой, так и банку, непосредственно предоставляющему ее. Он представляет собой расширенные финансовые возможности для предприятий, ускоряя оборачиваемость ресурсов, снижая издержки, увеличивая ликвидность и обеспечивая финансовый рост. А также является перспективным полем деятельности для российских банков на новых рынках банковских услуг и способом привлечения и поддержания банковской клиентуры, что выступает неотъемлемой частью устойчивости и конкурентоспособности банка. В этой связи факторинг может стать одной из форм взаимовыгодного сотрудничества между банком и предприятием, а такое сотрудничество, в свою очередь, будет благоприятно влиять и на экономическую ситуацию страны в целом.

БАНКИ И СТРАХОВЫЕ КОМПАНИИ: 

ВОЗМОЖНОСТИ СОТРУДНИЧЕСТВА

Н. А.  Грибанова

Вологодский государственный технический университет

Мировой опыт показывает, что по мере развития финансового рынка банковский и страховой институты сближаются по различным направлениям деятельности. Этот  процесс обусловлен тем, что сегодняшний потребитель становится все более требователен: его уже не устраивает стандартный массовый  продукт, и он требует индивидуальных решений и подходов к своим потребностям. Завоевать серьезного клиента массовым ширпотребом уже невозможно, для удовлетворения его запросов необходимо внедрение новых, эксклюзивных услуг. Кроме того, потребитель отдает предпочтение не просто новым услугам, но тем из них, которые обладают многими необходимыми для него свойствами, т.е. мультиатрибутивностью. При прочих условиях потребитель делает выбор в пользу услуги, включающей максимальный набор дополнительных составляющих, появление которых становится возможным, благодаря взаимодействию банков и страховых компаний. 

Сбыт страховых продуктов через свои сети позволяет банкам повысить загрузку свободных мощностей, а получаемый при этом доход – компенсировать возможное снижение маржи в классическом банковском бизнесе. Каждый полис, проданный клиенту банком, способствует укреплению связи между ними (табл. 1).

Таблица 1

Вероятность потери банком клиента

	Категория клиента
	Вероятность разрыва отношений 

с банком

	Клиент, имеющий:
	

	только текущий счет
	1/1

	только депозитный счет
	1/2

	текущий и депозитный счета
	1/10

	текущий, депозитный и кредитный счета
	1/18

	текущий, депозитный счета и др. финансовые услуги
	1/100


В современных условиях успешно могут быть применены следующие формы взаимодействия банков и страховых компаний: во-первых, продажа страховых полисов через банки. Это дает банку дополнительные прибыль и кредитные ресурсы и те специфические услуги, которые он сам не может осуществлять. Среди видов страховых продуктов, подлежащих реализации через банки, можно назвать полисы страхования от несчастного случая граждан, путешествующих по России, СНГ и выезжающих за рубеж. При этом должна быть максимально упрощена процедура заполнения полиса. Вторая форма взаимодействия предполагает включение непосредственно в банковские продукты страховых услуг. Примером может быть страхование на случай утраты пластиковой карты. Также возможно создание мультиатрибутивных банковско-страховых продуктов, например, пластиковых карт, выполняющих расчетную функцию и обеспечивающих страховую защиту владельцу во время поездок по России, СНГ и за рубежом либо дающих право на скидки и льготы при заключении договоров страхования. Третья форма – управление процентом по вкладу. Часть денег, которые клиент получает по депозитному вкладу, он может капитализировать, снять либо направить на приобретение различных страховых программ. Например, вкладчик ежемесячно часть доходов по вкладу направляет  на оплату страхового полиса по выбранному виду страхования. Четвертая форма – страховой  депозитный вклад. Клиент вносит в банк деньги и одновременно получает страховку на сумму вклада. В результате человек не только накапливает средства, но и имеет финансовую защиту на случай инвалидности, потери трудоспособности, а его родственники – на случай смерти застрахованного вкладчика. Перечисленные формы направлены на привлечение и сохранение клиентов банка. Однако банковскому институту требуется защита своих финансовых ресурсов. Для этого могут быть предложены страхование невозврата кредита как для физических, так и для юридических лиц, а также активное участие страховых компаний в программах  ипотечного кредитования (табл. 2).

Таблица  2

Достоинства и недостатки накопительного страхования жизни

как источника развития ипотечного кредитования

	Положительные стороны
	Отрицательные стороны

	· По данному виду можно выдавать ссуды страхователю в пределах накопленных резервов по договору страхования

· Срок страхования равен сроку возврата кредита (5-15 лет)

· Страховая сумма назначается в полном объеме, равном размеру кредита и процентов за него при смерти заемщика (следовательно, обеспечивается полный  возврат кредита с процентами)

· Данный вид хотя и дорогой, но он возвращает все расход (страховые взносы) страхователя с накоплением (если не будет страхового случая)

·  Можно прекратить договор страхования, получив при этом выкупную сумму в размере накопительных страховых резервов

· Данный накопительный вид страхования может быть хорошим инвестиционным инструментом, т.е. страховая компания через накопительное страхование может увеличить инвестирование ипотечных программ (так было в США: – через развитие ипотеки – стремительный рост экономики)
	· Высокий уровень инфляции не позволяет развивать в России этот вид страхования (этот вид страхования – долговременный: закладывается конкретная, накопительная норма доходности, поэтому пока к этому виду относятся с недоверием)

· Ограничения по возрасту застрахованных лиц

· Дорогой вид страхования (цена зависит от страховой суммы, срока страхования, нормы доходности, возраста застрахованного лица, порядка выплат)

· Данный вид страхования требует надежного и качественного страхового продукта у надежной страховой компании

· Для страховой компании этот вид страхования очень трудоемок, но страховщики идут на это, так как это выгодное страхование (за рубежом этот вид страхования на первом месте по эффективности и  сбору страховых премий)

· Страховать по данному виду страхования можно не более 1 года


Все это доказывает огромное значение экономического механизма страхования в развитии и росте экономики. Чтобы оценить финансовый потенциал, которым обладают страховые компании Северо-Запада, обратимся к результатам их деятельности за 2001 год (табл. 3).

Таблица 3

Результаты деятельности страховых компаний Северо-Запада, 2001 год
	Виды страхования
	Страховые премии
	Страховые выплаты
	Уровень

выплат, %

	
	Тыс. руб.
	Прирост, %
	Тыс. руб.
	Прирост, %
	

	· Добровольное страхование
	5848857
	54,5
	2185488
	45,9
	37,4

	· Страхование жизни
	766468
	- 1,7
	828011
	1,8
	108,0

	· Рисковые виды страхования, всего
	5082389
	69,1
	1357477
	98,2
	26,7

	· Личное страхование
	1592971
	74,4
	807989
	92,2
	50,7

	· Имущественное страхование
	2895304
	85,2
	473873
	99,6
	16,4

	· Страхование ответственности
	594114
	12,2
	75615
	177,7
	12,7


Очевидно, что при всех существующих недостатках российского банковского страхования налицо мощный потенциал, которым обладает данная сфера услуг. Среди приоритетных направлений развития банковского страхования следует выделить увеличение платежеспособного спроса на мультиатрибутивные банковские услуги и повышение страховой культуры населения в целом. 

ВОПРОСЫ ОБЕСПЕЧЕНИЯ БЕЗОПАСНОСТИ ИНФОРМАЦИОННЫХ ТЕХНОЛОГИЙ В БАНКОВСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

А. В.  Такшеев

Главное управление Банка России по Вологодской области

За считанные минуты до падения небоскребов Всемирного торгового центра 11 сентября 2001 года была зафиксирована необычайно высокая активность финансовых переводов, идущих через компьютеры центра. Сделки на миллиарды долларов, совершенные в столь неподходящий момент, заинтересовали специалистов. Выяснением ситуации занимается немецкая компания Convar. Кроме того, в сообщениях СМИ о трагедии единственный раз промелькнула информация о том, что во время сентябрьских событий навигационные системы нью-йоркского аэропорта были выведены из строя. Косвенно это подтверждается и словами Марва Лэнгстона, бывшего высокопоставленного сотрудника Министерства обороны США, который сказал, что захваты самолетов сопровождались и кибератаками.

Современный банк трудно представить себе без автоматизированных систем обработки платежных документов. Компьютер на столе банковского служащего уже давно превратился в привычный и необходимый инструмент. Связь компьютеров между собой и с более мощными компьютерами, а также с ЭВМ других банков – также необходимое условие успешной деятельности банка: слишком велико количество операций, которые необходимо выполнить в течение короткого периода.

В то же время автоматизированные информационные системы становятся одной из наиболее уязвимых сторон современного банка, притягивая к себе злоумышленников как из числа персонала банка, так и со стороны. 

В силу высокой стоимости банковской информации за последнее десятилетие отмечалось множество случаев несанкционированного получения информации или воздействия на автоматизированную систему. Целесообразно перечислить преступные действия, которые по результатам анализа представляют собой  потенциальную и реальную угрозу:

· распространение и использование компьютерных вирусов;

· хищение носителей информации;

· считывание данных в массивах других пользователей;

· копирование носителей информации с преодолением средств защиты;

· маскировка под зарегистрированного пользователя;

· использование недостатков системы управления базами данных и операционных систем;

· включение в библиотеки программ специальных блоков типа «троянский конь»;

· модификация программного обеспечения путем незаметного добавления новых функций;

· получение несанкционированного доступа, т.е. нарушение конфиденциальности информации;

· несанкционированное расширение или превышение установленных регламентированных полномочий и др.

Иллюстрацией одного из видов компьютерных атак является успешное проникновение группы злоумышленников в систему управления газовыми потоками «Газпрома» в 2000 году. Определенное лицо, имеющее отношение к концерну «Газпром», обратилось к группе молодых людей, занимавшихся работой в компьютерных сетях. С их помощью в компьютерные сети “Газпрома” были внедрены 24 вредоносные программы («троянские кони»), с помощью которых были получены соответствующие данные для успешной хакерской атаки. В итоге центральный пункт управления газовыми потоками стал временно подконтролен внешним пользователям.

Поэтому устойчивость банка напрямую зависит от степени защищенности банковской информации. Надежная защита автоматизированных систем обработки платежных документов совершенно необходима банкам и другим крупным финансовым организациям. Более того, им нужна тщательно спланированная и постоянно поддерживаемая безопасность автоматизированных систем. Это обусловлено следующими факторами:

1. Хранимая и обрабатываемая в банковских системах информация представляет собой реальные деньги. На основании информации компьютера могут производиться выплаты, открываться кредиты, переводиться значительные суммы. Вполне понятно, что незаконное манипулирование такой информацией может привести к серьезным убыткам.

2. Информация в банковских системах затрагивает интересы большого количества людей и организаций – клиентов банка. Как правило, она конфиденциальна, и банк несет ответственность за обеспечение требуемой степени секретности перед своими клиентами. Естественно, клиенты вправе ожидать, что банк должен заботиться об их интересах, в противном случае он рискует своей репутацией со всеми вытекающими последствиями.

Исходя из вышесказанного, понятно, почему Банк России уделяет большое внимание автоматизированным системам электронных расчетов и обеспечению безопасности данных систем.

Задачами обеспечения безопасности в автоматизированной системе являются: предотвращение недопустимых рисков для информационных ресурсов; регистрация и анализ нерегламентированных воздействий на систему; компенсация последствий нарушений в системе.

В Вологодской области внутрирегиональные электронные расчеты осуществляются с 1993 года, и за весь этот период совершенствовались методы и средства обеспечения защиты автоматизированных систем обработки и передачи электронных платежных документов. В настоящее время процесс обмена электронными платежными документами между подразделениями Банка России и кредитными организациями (филиалами) регламентируется и осуществляется в соответствии с Договором «Об обмене электронными документами при осуществлении расчетов через расчетную сеть Банка России», которым определены требования, предъявляемые к технологии обработки платежных документов.

Результатом целенаправленной и последовательной реализации политики безопасности в электронных платежных технологиях явилось отсутствие фактов (попыток) хищения денежных средств по подложным электронным платежным документам, попыток специальных программно-технических воздействий и других серьезных нарушений.

В целях поддержания необходимого уровня информационной безопасности в банках и других финансовых учреждениях сотрудниками Главного управления Банка России по Вологодской области проводятся проверки по реализации в кредитных организациях (филиалах) и у клиентов мероприятий, направленных на обеспечение безопасности технологий электронных расчетов. При проведении проверок специалисты Главного управления не только выявляли недостатки, но и давали практические рекомендации по их устранению и повышению степени защищенности, при необходимости консультировали и проводили обучение специалистов кредитных организаций. Об итогах проверок, принятых мерах и рекомендациях докладывалось руководителям кредитных организаций.

Опыт проведения проверок показал, что в начальный период безопасности автоматизированных систем обработки информации, включая обработку и передачу платежных документов, специалистами банков (службами безопасности) уделялось недостаточно внимания. Службы безопасности банков в основном обеспечивали безопасность внутриобъектового режима и перевозок и не участвовали в обеспечении информационной безопасности.

Тем не менее банковская информация имеет очень большую ценность, чтобы рисковать ею. Сейчас в банках и других организациях обеспечению безопасности автоматизированных систем уделяется должное внимание со стороны руководства, появилось понимание необходимости защиты информации. Следует отметить, что уровень подготовки и ответственности сотрудников банков в области защиты информации значительно вырос.

Решение задач обеспечения безопасности достигается путем создания комплексной системы защиты информации. Не имеет смысла устанавливать дорогостоящую систему защиты на ПЭВМ и не установить контроль доступа пользователей или не обеспечить контролируемый доступ в помещение со средствами вычислительной техники, т.е. подход к обеспечению безопасности должен быть комплексным.

К основным мерам защиты относятся:

1. Административные меры защиты – меры организационного характера, регламентирующие процессы функционирования автоматизированной системы обработки информации, использование ее ресурсов, деятельность персонала, а также порядок взаимодействия пользователей. Они включают:

·  разработку правил обработки информации;

·  организацию надежного пропускного режима;

·  организацию контроля доступа в помещения со средствами вычислительной техники;

·  организацию учета, хранения, использования и уничтожения документов и носителей с конфиденциальной информацией;

·  мероприятия, осуществляемые при разработке программного обеспечения, модификации оборудования (утверждение всех изменений, документальное отражение всех изменений);

·  мероприятия, осуществляемые при подборе и подготовке персонала (проверка новых сотрудников, ознакомление их с порядком работы с конфиденциальной информацией, с мерами ответственности за нарушение правил обработки и т.д.);

·  организацию парольной защиты в автоматизированной системе.

Следует отметить, что у организационных мер есть серьезный недостаток – низкая надежность без соответствующей поддержки со стороны физических, технических и программных средств (люди склонны к нарушению любых установленных правил, если только их можно нарушить).

2. Технологические меры защиты – меры, обеспечивающие безопасность технологических участков обработки информации. К ним относятся:

·  организация и ведение архивов необходимой информации с обеспечением оперативного восстановления;

·  резервирование ресурсов автоматизированной системы;

·  организация и ведение антивирусного контроля всех входных и выходных данных.

3. Технические (аппаратно-программные) средства защиты. К ним относятся различные электронные устройства и специальные программы, которые выполняют:

· идентификацию и аутентификацию пользователей и процессов в автоматизированной системе;

· контроль доступа к ресурсам;

· регистрацию и анализ событий в системе;

· контроль целостности объектов в системе;

· криптографическую защиту информации.

ВОЗМОЖНОСТИ РАСШИРЕНИЯ ФУНКЦИЙ БАНКОВСКОГО СЕКТОРА ПО ПРИВЛЕЧЕНИЮ РЕСУРСОВ И ТРАНСФОРМАЦИИ ИХ 

В КРЕДИТЫ И ИНВЕСТИЦИИ

А. А.  Ивченко

Главное управление Банка России по Вологодской области

Правительством Российской Федерации и Банком России была разработана и принята Стратегия развития банковского сектора Российской Федерации (далее Стратегия). В Стратегии поставлены важные и актуальные задачи по развитию банковского сектора, требующие решения. Одной из ключевых целей в Стратегии названы: повышение качества осуществления банковским сектором функций по аккумулированию денежных средств населения, предприятий и их трансформации в кредиты и инвестиции.

Повышение роли банковского сектора страны в части аккумуляции денежных средств и трансформации их в кредиты и инвестиции тесно связано с решением проблемы повышения уровня монетизации экономики и насыщения ее деньгами. Уровень (или коэффициент) монетизации российской экономики по состоянию на 1 октября 2001 года составил 13,8%. В странах с развитой экономикой значение данного показателя составляет 70% и выше. Проблемы повышения уровня монетизации экономики и роли банковского сектора взаимосвязаны. В основе решения их лежит процесс формирования денежной массы и ее свойство самовозрастать.

Денежная масса представляет собой общее количество средств платежа в стране. С одной стороны, она является обязательствами банковского сектора и, следовательно, характеризуют его ресурсную базу, что, в свою очередь, определяет его возможности по предоставлению кредитов. С другой стороны, денежная масса представляет собой доходы корпораций, государства и домашних хозяйств, которые могут быть использованы для осуществления расходов и, тем самым, характеризуют внутренний платежеспособный спрос.

Денежная база, эмитируемая Банком России, представляет собой основу роста совокупной денежной массы. Роль банковского сектора по аккумуляции свободных денежных средств и трансформации их в кредиты и инвестиции оценивается отношением денежной массы к денежной базе.

Отношение денежной массы к денежной базе есть показатель, называемый денежным мультипликатором, характеризующим активность банковского сектора. Денежный мультипликатор (mМВ) показывает, на сколько увеличится денежная масса при увеличении денежного предложения Банком России на 1 рубль:


[image: image33.wmf]MB

M

mMB

2

=


(1)

Формирование безналичной составляющей денежной массы осуществляется только кредитными организациями второго уровня при предоставлении ими кредитов своим клиентам и использовании их последними для расчетов за полученные товары и услуги. 

Недоступность кредитов приводит к росту взаимной задолженности предприятий, неплатежам, сокращению оборотных средств, доходов бюджета и домашних хозяйств и, как следствие, сокращению внутреннего платежеспособного спроса, определяющего динамику экономического роста. При этом взаимная задолженность между предприятиями, а также предприятиями, бюджетом и работниками подменяет часть денежной массы, но, в отличие от нее, не может служить источником банковских кредитов и обеспечивать спрос на произведенные товары. Налицо все предпосылки стагнации экономики.

Следует отметить важные условия самовозрастания денежной массы: оплата товаров и услуг должна производиться в безналичном порядке, а покупаемые товары – производиться внутри страны. В противном случае действие трансмиссионного механизма прерывается.

Денежная масса в нашей стране характеризуется относительно малым размером по отношению к ВВП и большим удельным весом наличных денег в обращении, составляющим в среднем 36%.

Значения денежного мультипликатора составили в прошедшем году: на 01.01.2001 г. – 1,59, на 01.10.2001 г. – 1,73. Низкий уровень монетизации экономики как иллюстрация слабой роли банковского сектора имеет еще одно немаловажное следствие – высокую скорость обращения денег. Так, за девять месяцев прошлого года скорость обращения денег по агрегату М2 снизилась на 10% – с 8 до 7,2. Иными словами, каждый рубль в агрегате М2 в среднем за указанный период совершил 7,6 оборота, что определяет средний срок хранения денег их владельцами в банках – 48 дней.

Для сравнения: в США среднегодовая скорость обращения денег по агрегату М2 составляет 1,6 – 1,9 оборота, что соответствует среднему сроку хранения денег – 208 дней и обеспечивает банковский сектор средне- и долгосрочными ресурсами. 

Представляется актуальным исследовать существующие ограничения роста денежной массы. Для чего формулу (1) следует преобразовать, выделив действие ограничивающих факторов. Если безналичную составляющую денежной массы обозначить символом М21, а денежную базу разложить на слагаемые, то уравнение (1) примет вид:
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где: 

ОR – обязательные резервы, депонированные кредитными организациями в Банке России;

Е – избыточные или свободные резервы, включающие остатки на корреспондентских счетах кредитных организаций, открытых в Банке России, остатки наличных денег в кассах банков, депозиты кредитных организаций в Банке России, предназначенные для осуществления клиентских платежей,

r – норма отчислений в обязательные резервы, %;

e – параметр, характеризующий потребность кредитных организаций поддерживать необходимый уровень ликвидности, который можно представить как соотношение избыточных резервов к привлеченным средствам в национальной валюте, %;

c – норма обналичивания (или предпочтение ликвидности), показывает, какую часть денежной массы владельцы счетов предпочитают иметь наличными, %.

Для нашей страны значения вышеназванных переменных следующие:

	
	01.01.2001
	01.10.2001

	r
	0,14
	0,14

	e
	0,27
	0,18

	c
	0,58
	0,60


Таким образом, факторами, ограничивающими самовозрастание денежной массы, являются:

· обязательные резервные требования Банка России;

· желание предприятий и населения держать часть своих доходов в виде наличности;

· необходимость для кредитных организаций иметь определенную сумму избыточных резервов для осуществления платежей по приказу своих клиентов.

Обращает на себя внимание значение показателя r=0,14 при максимальной официальной норме резервирования равной 0,1. Такой эффективный результат вытекает из необходимости для банков резервировать свои валютные обязательства, не участвующие в мультипликативном расширении.

Из сказанного следует, что при неизменном порядке резервирования увеличение доли валютных обязательств кредитных организаций вызовет уменьшение денежного мультипликатора. 

Наибольшее ограничивающее воздействие оказывает параметр с. 

Высокое значение c определяется малым удельным весом безналичных денег в денежной массе. Вместе с тем абсолютный объем наличных денег нельзя назвать большим. Наличные деньги обслуживают существующий розничный оборот, то есть в основном расходы населения. 

Данная ситуация объясняется тем, что в стране практически отсутствуют системы безналичных расчетов для населения. В данной ситуации население не заинтересовано держать предназначенные для текущих расходов запасы наличных денег в банке – в противном случае каждая покупка должна сопровождаться визитом в банк для снятия денег или заполнения платежного документа. 

Следующий сдерживающий фактор – избыточные резервы. Наличие их необходимо банкам как для осуществления расчетов своих клиентов, так и возможности отвечать по обязательствам перед ними.

Частный случай, когда банки резервируют 100% своих обязательств, предполагает, что кредиты выдаются только за счет собственных ресурсов банковского сектора и никакой мультипликации денежной массы не происходит. С другой стороны, во время кризисных ситуаций клиенты банков предпочитают снимать свои средства со счетов и иметь их в виде наличных. Низкий уровень ликвидности банковского сектора будет способствовать усилению кризисных явлений и нарастанию панических настроений, как это наблюдалось в нашей стране осенью 1998 года.

Для предотвращения подобных явлений, с одной стороны, и обеспечения работы механизма мультипликации – с другой, центральные банки выполняют функцию кредитора последней инстанции банковского сектора. Имея возможность пользоваться кредитами рефинансирования, банки могут поддерживать минимальные остатки на корреспондентских счетах, тем самым уменьшая значение параметра е.
Таким образом, кроме обозначенных Стратегией практических задач, решение которых должно повысить роль банковского сектора страны, считаем возможным уточнить следующие моменты:

– Дальнейшая либерализация валютного регулирования (снижение нормы обязательной продажи валютной выручки) и изменение приоритетов валютной политики (отход от практики укрепления рубля в реальном выражении) будет оказывать угнетающее действие на расширение безналичной денежной массы.

– Решение практической задачи развития платежных систем (в первую очередь, обслуживающих розничный товарооборот) следует максимально поддерживать. Причем как со стороны государственных органов власти и управления, так и самих кредитных организаций и крупных торговых предприятий как источника подобных услуг. Вопрос должен решаться исходя из следующих мотивов: для покупателя важно иметь возможность оплатить со счета в банке необходимый ему товар в любое время и в любом месте. Таким свойством на сегодня обладают платежные системы, основанные на чековом обращении и использовании пластиковых карт. Именно развитию и популяризации подобных инструментов сегодня должен быть уделен максимум внимания.

– Следует всемерно развивать действующую систему рефинансирования, позволяющую кредитным организациям на минимально необходимом уровне поддерживать свои избыточные резервы. Причем данный процесс в немалой степени зависит не только от Банка России как кредитора, но и от самих кредитных организаций – от того, насколько полно они будут использовать имеющиеся возможности.

ПЕРСПЕКТИВЫ ПРИМЕНЕНИЯ МЕЖДУНАРОДНЫХ СТАНДАРТОВ ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ В БАНКОВСКОМ СЕКТОРЕ

Т. Г.  Юренева

Вологодская государственная молочнохозяйственная академия 

им. Н.В. Верещагина

В последнее время в России много внимания уделяется переходу предприятий на международные стандарты финансовой отчетности (МСФО). 
Уже несколько лет в стране ведется работа по реформированию учета. Но прогресс в реформе незначителен. Существует множество мнений о том, что нужно изменить в учете и отчетности, но нет разработок о том, как это сделать. 

Некоторое время тому назад официальные представители Комитета по международным стандартам финансовой отчетности (КМСФО) и Международного центра реформы системы бухгалтерского учета (МЦРСБУ) в России, а также руководители ведущих международных консалтинговых фирм обсуждали необходимость незамедлительного реформирования учета в России. 

МЦРСБУ к настоящему времени завершил процесс консультаций примерно со 100 российскими и международными организациями, в рамках которого был разработан целый ряд подробных рекомендаций по осуществлению реформы учета.

МЦРСБУ и КМСФО разработали рекомендации, в которых в качестве среднесрочной задачи российской экономики (в течение 3-5-ти лет) предлагается осуществить полную замену российской системы учета на МСФО при составлении финансовой отчетности всеми компаниями, за исключением малых и государственных предприятий.

Официальные представители этих организаций сделали вывод, что, используя российские стандарты учета, страна занимается растратой своих инвестиционных ресурсов, т.к. непрозрачная система учета и финансовой отчетности приводит к их неэффективному распределению. Применение МСФО позволяет быстрее привлекать капитал по более низкой цене. Представители убеждены, что попытки модифицировать МСФО под российскую специфику бесполезны, т.к. многие страны, несмотря на наличие высокоразвитых межнациональных систем учета и отчетности, собираются перейти на МСФО в ближайшие 5-7 лет, как этого требуют процессы глобализации в мировой экономике (страны ЕС – к 2005-му году, США – к 2007-му году).

МЦРСБУ рекомендует немедленный переход на МСФО банков, других финансовых институтов и предприятий, чьи акции котируются на биржах.

Однако в России нет единой точки зрения на решение данной проблемы.

Руководители некоторых предприятий считают, что российские Положения по бухгалтерскому учету (ПБУ), предназначенные, главным образом, для целей налогообложения, не выполняют своей основной функции по обеспечению достоверности финансовой отчетности, не приемлемы для анализа в связи с массой недостатков (не учитывают покупательную способность рубля, уровень инфляции).

За быстрый переход – участники фондового рынка России, заинтересованные в повышении прозрачности финансовой отчетности. Сейчас российская система бухгалтерского учета часто вводит пользователей в заблуждение, и оценка акций на фондовом рынке связана с высоким риском неопределенности. Применение МСФО позволит обеспечить более справедливую оценку акций российских компаний.

Представители Министерства финансов и Министерства по налогам и сборам настаивают на постепенном переходе на новые принципы учета и отчетности. Официальные представители Банка России также не поддерживают быстрый переход на МСФО, хотя в свете последних программ по развитию банковского сектора в России планируется, что все коммерческие банки должны составлять финансовую отчетность в соответствии с МСФО. 

Динамика основных параметров, характеризующих состояние банковского сектора в России за 2001 год, свидетельствует о закреплении и развитии тенденции к восстановлению банковской деятельности. За этот период совокупные активы банковского сектора в реальном исчислении возросли на 31,8%, капитал – на 41,7%, при этом рост капитала наблюдался у 90% кредитных организаций. Продолжается процесс расширения ресурсной базы банков за счет средств предприятий и организаций, а также вкладов населения.
Улучшается структура и качество активов кредитных организаций, что нашло отражение в росте кредитов реальному сектору экономики, уменьшении просроченной задолженности, повышении качества кредитного портфеля. Существенно возросли финансовые результаты деятельности кредитных организаций. 

Несмотря на улучшение ситуации в банковском секторе, в частности благоприятную динамику основных показателей деятельности банков, его состояние нельзя переоценивать.

Развитию банковской деятельности препятствуют различные факторы, одним из которых является недостаточная достоверность отчетности многих отечественных предприятий и как следствие – высокие риски вложений банковских ресурсов.

В России в отношении кредитных организаций был разработан целый ряд проектов по реформированию и развитию. Один из них – «Реформа системы бухгалтерского учета в банковском секторе» – стоимостью 3,5 млн. долларов и продолжительностью 16 месяцев, финансируемый Европейским Союзом в рамках Программы «Тасис».

Основная задача проекта заключалась в совершенствовании функционирования и обеспечении прозрачности банковской системы России за счет приведения в соответствие принятых в России принципов учета с требованиями МСФО. После завершения проекта Банк России планировал активно внедрять МСФО во всех кредитных организациях.

В ходе проекта должен быть разработан пакет стандартов и правил в соответствии с МСФО, которые затем были  бы внедрены в коммерческих банках. Ожидалось, что параллельно с этим банки также усовершенствуют свои системы управленческого учета, управленческой информации и внутреннего контроля.

Проект позволил бы восстановить доверие к банковской системе и создать благоприятные условия для экономического роста.

Другим шагом в развитии и реформировании кредитных организаций стал проект программы развития банковского сектора страны на ближайшую перспективу, разработанный Банком России. Данный документ уделяет много внимания переходу банков на МСФО. Ядром концепции является комплекс мероприятий, нацеленных на создание стимулов для ведения банковского бизнеса в соответствии с МСФО. В проекте определены основные направления реформирования банковского сектора, одним из которых является создание условий для перехода на МСФО, внедрение системы оценки деятельности кредитных учреждений на основе применения МСФО, повышение эффективности и качества аудиторской деятельности на базе внедрения МСФО, совершенствование системы налогообложения банковской деятельности с учетом МСФО.
Такие намерения требуют изменения законодательной и нормативной базы, организации финансового и управленческого учета, апробации и внедрения новых программных комплексов, обучения и переподготовки бухгалтерских, управленческих, аудиторских кадров, а также специалистов банковского надзора.

Многие банки в настоящее время составляют отчетность в соответствии с двумя системами стандартов – российской (ПБУ) и международной (МСФО). Внедрение МСФО позволило им повысить эффективность системы финансового контроля, управления рисками, улучшить свои финансовые результаты. Кроме того, наличие аудиторских заключений по МСФО вызывает большую степень доверия со стороны потенциальных деловых партнеров и обеспечивает определенное конкурентное преимущество над банками, ведущими учет по российским правилам.

Переход финансовой отчетности российских предприятий на международные стандарты повлечет за собой значительные затраты на подготовку и распространение детальных пособий, примеров и разъяснений специфики практического применения МСФО, на обучение персонала. Для этого необходимы финансовые ресурсы и технические специалисты для предоставления рекомендаций по поэтапному переходу на МСФО, для проведения обучения сотрудников предприятий в области практического применения МСФО, для введения изменений в нормативных актах.

Результатом этих действий станет повышение качества информации финансовой отчетности с точки зрения ее прозрачности, сопоставимости и надежности, что приведет к снижению стоимости капитала и, таким образом, принесет существенную экономическую выгоду.

ФУНКЦИОНИРОВАНИЕ ЭЛЕКТРОННОЙ СИСТЕМЫ РАСЧЕТОВ 

ГЛАВНОГО УПРАВЛЕНИЯ БАНКА РОССИИ ПО ВОЛОГОДСКОЙ

ОБЛАСТИ В УСЛОВИЯХ ЦЕНТРАЛИЗОВАННОЙ ОБРАБОТКИ

ИНФОРМАЦИИ
Ю. Б.  Фуников

Главное управление Банка России по Вологодской области

Актуальность выбранной темы обусловлена тем, что, согласно Закону о Банке России, обеспечение эффективного и бесперебойного функционирования системы расчетов является основной целью деятельности Банка России. Совершенствование платежной системы России неразрывно связано с созданием и развитием электронных систем межбанковских расчетов как на межрегиональном, так и на внутрирегиональном уровне.

Развитие современных технологий обработки банковской информации создало необходимые предпосылки для дальнейшего совершенствования функциональной части электронной системы межбанковских расчетов. 

Как показал анализ потоков банковской информации, основное количество платежей в настоящее время производится внутри РКЦ и на внутрирегиональном уровне, составляя около 94% от общего числа произведенных платежей и около 91% от суммы переведенных средств. Полученные результаты позволили сделать вывод о целесообразности централизации межбанковских расчетов на региональном уровне и перехода на безбумажную (электронную) технологию обработки расчетно-денежных документов.

Внедрение электронных форм проведения расчетов в системе Банка России началось в 1993 – 1994 годах. Сначала получили развитие системы внутрирегиональных электронных расчетов, несколько позже в качестве эксперимента был организован электронный обмен платежными документами на межрегиональном уровне. На базе данного эксперимента была в итоге реализована система межрегиональных электронных расчетов (МЭР). Участниками МЭР в настоящее время являются все регионы России, кроме Чечни, Дагестана и Ингушетии. В целом система МЭР Банка России получила фактически повсеместное распространение и основная масса расчетов между регионами осуществляется электронно. 

Создание системы расчетов, работающей в режиме реального времени, является ключевым моментом в развитии платежной системы России.

Переход к работе в режиме реального времени означает достижение такого качества системотехнических решений в осуществлении расчетов, при котором время, необходимое для проведения всех процедур по передаче банковской информации между кредитными учреждениями и ее контроля, будет измеряться секундами, а момент списания средств со счета плательщика будет совпадать с моментом зачисления средств на счет получателя этих средств.

Решение проблемы перехода от пакетного режима к режиму реального масштаба времени в системе Банка России проводится через:

· перевод региональных систем расчетов на современные типовые программные комплексы по автоматизации учетно-операционных работ; 

·  развитие телекоммуникационной инфраструктуры подразделений Банка России; 

· повышение надежности и скорости обработки межрегиональных электронных платежей; 

· разработку нормативных документов по совершению электронных расчетов. 

Таким образом, построение эффективных электронных систем расчетов рассматривается Банком России как основное направление развития платежной системы страны, требующее решения комплекса задач законотворческого, организационного и технического характера.

Электронная система расчетов Главного управления Банка России по Вологодской области была введена в действие в 1993 году. За время эксплуатации она претерпела значительные изменения:

· проведена двойная замена программно-технического комплекса по автоматизации учетно-операционных задач;

· осуществлен перевод обработки учетно-операционной информации с децентрализованной схемы на централизованную;

· к системе электронных расчетов подключились все действующие кредитные организации региона, а также крупные клиенты ГРКЦ и РКЦ; 

· завершен процесс перехода КО, особых клиентов, на электронный обмен платежными документами без подтверждающих документов (c декабря 1999 года);

· все РКЦ региона подключились к системе межрегиональных электронных расчетов Банка России;

· расширился вид операций по совершению электронных расчетов (дополнительно к платежным поручениям разрешены к использованию платежные требования, платежные требования-поручения, инкассовые поручения, инкассовые распоряжения, заявления на аккредитив, мемориальные ордера);

· возросли требования к защите информации и безопасности электронных расчетов;

· изменился подход к организации электронных систем расчетов: если на начальном этапе стоял лишь вопрос о принципиальной возможности передачи электронных платежных документов между расчетно-кассовыми центрами, между расчетно-кассовыми центрами и обслуживаемыми кредитными организациями области, то в настоящее время основные усилия Главного управления направлены на максимальное сокращение времени перевода денежных средств от банка-плательщика до банка-получателя (составляет в настоящее время 15-20 минут против 40-50 минут при децентрализованной обработке), а в перспективе и на переход к обработке ЭПД в режиме реального масштаба времени. 

В эксплуатируемом в регионе программном комплексе по автоматизации учетно-операционных задач (РАБИС-2) заложены основные принципы по решению стратегических задач Банка России по переводу крупных сумм платежей и осуществлению клиринговых расчетов. Так, предусмотрен эффективный механизм клиринговых расчетов, который наряду с собственно клирингом предоставляет возможность использования кредитными организациями кредитных ресурсов Банка России (овердрафт, овернайт) при разрешении Банка России. Кроме того, программный комплекс позволяет проводить в реальном масштабе времени одногородние, внутрирегиональные и межрегиональные электронные расчеты независимо от суммы платежа. 

Основными достоинствами централизованной обработки информации являются следующие:

С функциональной точки зрения:

· ускорение прохождения и повышение надежности внутрирегиональных и межрегиональных расчетов;
· возможность для руководства оперативно координировать работу различных подразделений Главного Управления при реализации их функций, иметь оперативную информацию о состоянии дел по Главному Управлению в целом и по каждому подразделению в отдельности;
· единая защищенная информационная и телекоммуникационная среда для всех учреждений Главного Управления Банка России по Вологодской области, обеспечивающая централизованное управление;
· централизация мониторинга и управления региональной сетью;
· безопасность передачи и хранения информации, решаемая построением интегрированной системы безопасности;
· удобный доступ к информационным ресурсам с использованием гибкой системы разграничения доступа.

С технической точки зрения:

· повышение надежности межбанковских расчетов за счет использования двухмашинного кластера, сервера архивирования и высоконадежных сетевых устройств;
· повышение защищенности банковской информации за счет внедрения сертифицированных аппаратных и программных средств защиты информации;
· возможность удаленного управления и диагностирования оборудования;
· обеспечение открытости и расширяемости системы, построенной в соответствии с концепцией открытых систем и с использованием архитектуры «клиент-сервер».
ТЕХНОЛОГИЯ ПРИНЯТИЯ РЕШЕНИЙ В БАНКОВСКОЙ СФЕРЕ

Н. С.  Матвеев

Вологодский государственный технический университет

Понятие «решение» в научной литературе трактуется по-разному. Оно понимается и как процесс, и как акт выбора, и как результат выбора.

Основная причина неоднозначной трактовки понятия «решение» заключается в том, что каждый раз в это понятие вкладывается смысл, соответствующий конкретному направлению исследований.

1. Решение как процесс характеризуется тем, что он протекает во времени и осуществляется в несколько этапов. В связи с этим уместно говорить об этапах подготовки, принятия и реализации решений. 

2. Этап принятия решений можно трактовать как акт выбора, осуществляемый индивидуальным или групповым лицом, принимающим решение (ЛПР) с помощью определенных правил.
3. Решение как результат выбора представляет собой предписание к действию в виде плана работы, варианта проекта и т.п. 

Под технологией принятия решений понимается состав и последовательность процедур, приводящих к решению проблем организации, в комплексе с методами разработки и оптимизации альтернатив.

Любое управленческое решение проходит через три стадии:

1. Уяснение проблемы, которое включает в себя сбор информации, выяснение актуальности и определение условий, при которых эта проблема будет решена.

2. Составление плана решения, включающее в себя разработку альтернативных вариантов решения, сопоставление вариантов решения с имеющимися ресурсами, оценку альтернативных вариантов по экономической эффективности, составление программ решения, разработку и составление детального плана решения.

3. Выполнение решения; эта стадия включает в себя доведение решений до конкретных исполнителей, разработку мер поощрений и наказаний, контроль за выполнением решений.

Подготовка и реализация управленческих решений может начинаться на разных стадиях: от самой первой процедуры – информационной подготовки до выполнения последней части последней процедуры – архивирования управленческого решения. Это зависит от того, на каком участке процесса разработки и принятия управленческого решения к нему был подключен руководитель или специалист.

Процесс разработки управленческих решений имеет три основных варианта осуществления:

1) подготовка и реализация новых управленческих решений,

2) корректировка ранее подготовленных или уже реализуемых управленческих решений, 

3) выбор и прямое использование управленческого решения из проверенного практикой набора.

Первый вариант включает весь набор типовых процедур. Этот вариант эффективен при необходимости разрешения новых проблем, которые никак нельзя свести к типовым задачам. Он используется в случае, когда руководитель или специалист не владеют информацией об уже имеющемся опыте разрешения таких проблем. Несмотря на то, что этот вариант самый дорогостоящий, многие руководители в США следуют правилу, что если затраты на разработку управленческого решения не превышают 10 тысяч долларов, то лучше самим подготовить управленческое  решение, чем искать информацию о нем в других банках, литературе и т.д.

Второй вариант состоит из процедур, количество которых зависит от ста​дии подключения руководителя или специалиста к процессу разработки управленческого решения. Он эффективен при большой практике управленческой деятельности в банке, устоявшейся организационной культуре, наличии базы управленческих решений.

Третий вариант может включать несколько процедур – по выбору вы​шестоящего руководства: например, только информирование. Этот вариант эффективен при устоявшемся разделении управленческого труда в больших банках, холдингах, финансово-промышленных группах. Это самый дешевый вариант процесса разработки управленческого решения.

В банковской практике чаще используется второй вариант.

Таким образом, логика подготовки специалистов в направлении  совершенствования технология принятия решений в банковской сфере может следовать следующему алгоритму:

• руководители должны получить хорошие знания и практические навыки  технологии принятия решений в учебных заведениях;

• необходимо снабдить каждого аль​бомом типовых проблем, методов их разрешения и адреса​ми источников данного материала;

• специалисты должны некоторое время поработать в больших банках для отработки навыков по реализации отдель​ных процедур разработки управленческих решений;

• специалисты должны получить практику по управленческим решениям в малых компаниях, работая по второму варианту;

• завершающую часть практики специалисты должны пройти в подразделениях банка, занимающихся инновационными решениями: реформированием, реструктуризацией или банкротствами, т.е. первым вариантом процесса разработки управленческого решения.

В России служба менеджмента практически не развита, управленческие решения принимаются, как правило, руководителями предприятий и банков на основе их личного опыта, то есть сугубо субъективно. В большинстве случаев принятие правильного управленческого решения подчиняется всем описанным в работе процессам и, вне зависимости от знаний принимающих решение, проходит через все три стадии, но гораздо более сложным путем. Вот реальная ситуация, наглядно демонстрирующая технологию принятия решения.

Банк участвовал в эксперименте, связанном с процедурой отправки клиентских платежей электронной почтой. Электронная связь с Центральным Банком только начала внедряться, и методических рекомендаций со стороны ЦБ России также не существовало. В то же время использование технологии электронных платежей сулило серьезные преимущества по скорости прохождения платежей клиентов банка. Ситуация усложнялась тем, что у банка было несколько корреспондентских счетов в других коммерческих банках. Принятие решения о направлении средств клиентов и контроль за состоянием корсчетов возлагались на Управляющего банком, который был занят и другими проблемами.

Налицо – проблема и отсутствие готовых вариантов решения. В технологическом процессе участвовали четыре звена: 1) операционисты бухгалтерии, принимающие клиентские платежи, 2) бухгалтер корреспондентских отношений, 3) заместитель главного бухгалтера и 4) Управляющий. Цепочка принятия решения была сильно запутана.

Так как в банке не было менеджера, решать проблему самому руководителю было достаточно трудно, поэтому решение проблемы поручили отделу автоматизации.

Отдел автоматизации в силу своих профессиональных качеств выполнил первую стадию принятия управленческого решения: был осуществлен сбор всей информации, касающейся данной проблемы, проанализированы пути выхода из нее, изучены методы, использованные другими банками – участниками эксперимента. В результате на стол руководителя легли несколько вариантов решения проблемы. Руководитель не стал принимать единоличное решение, а собрал всех специалистов отделов, связанных с данной проблемой. На совместном совещании, при использовании метода экспертных оценок, было выработано приемлемое для всех решение.

Отдел автоматизации разработал необходимое программное обеспечение, и началась обкатка принятого решения. Через месяц, на уровне руководства, вернулись к данной проблеме, решение было откорректировано с учетом наработанного опыта. В результате разработаны документы, полностью описывающие технологический процесс: «Регламент обработки клиентских платежей» и инструкции для каждого звена обработки.

Сейчас данный механизм функционирует без сбоев, не требуя к себе никакого внимания руководства. Только после выработки решения задумались о технологии его принятия. Четко прослеживаются все три стадии принятия управленческого решения, и если бы в банке работал квалифицированный менеджер, удалось бы избежать многих проблем при разработке решения. Путь, пройденный интуитивно, был бы значительно короче.

КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТЬ РЕГИОНАЛЬНЫХ БАНКОВ

(НА ПРИМЕРЕ ВОЛОГОДСКОЙ ОБЛАСТИ)

Н. А.  Малинина

Главное управление Банка России по Вологодской области

Конкурентоспособность следует рассматривать как свойство кредитной организации выступать на рынке денежно-кредитных отношений наравне с аналогичными конкурирующими субъектами. Она определяется не только размером его уставного капитала, финансовым состоянием, своевременностью и качеством предоставляемых им услуг, но и другими факторами, в том числе экономической и политической ситуацией в данном регионе.

По уровню конкурентоспособности кредитной организации экономические агенты оценивают существующую расстановку сил на финансовом рынке, правильность выбора той или иной кредитной организации в качестве постоянного партнера, кроме того, конкурентоспособность служит одним из главных ориентиров в процессе формирования стратегий дальнейшего развития самой кредитной организации. 

Стратегические альтернативы, по определению Портера,
 дают представление о том, как реализовать ту или иную стратегию в зависимости от конкретных характеристик финансового рынка. 

Среди них следует выделить:

· стратегию «ниши»; 

· стратегию лидерства по издержкам; 

· стратегию дифференциации. 

Стратегия «ниши», основанная на том очевидном факте, что концентрация усилий на строго определенных целях (определенной группе потребителей или конкретном регионе) гораздо эффективнее, чем действия на более широком поле конкуренции, характерна для всех региональных банков Вологодской области. 
Кредитные организации региона располагают обширной кредитно-расчетной сетью и непосредственно связаны с его экономикой. В основном это средние и мелкие банки, совокупная величина уставного капитала которых за последние три года увеличилась в 2,4 раза и по состоянию на начало 2002 г. составила 586 млн. рублей, а их количество за тот же период сократилось с 12 до 9 самостоятельных кредитных учреждений. 

Привлеченные средства составляют основную часть ресурсной базы коммерческих банков. Удельный вес собственных ресурсов невелик (17%), в номинальном выражении имеет общую тенденцию к увеличению, а в реальном выражении (с учетом ИПЦ) еще не достиг докризисного уровня. Наиболее стабильным ресурсом являются вклады населения (около 60% всех привлеченных средств) и средства клиентов – предприятий и организаций (23%). В последнее время улучшились структура и качество активов кредитных организаций, что нашло отражение в росте кредитов сектору нефинансовых корпораций экономики (80% от активов, приносящих доход), уменьшении просроченной задолженности и общем улучшении качества кредитного портфеля. В основном кредитные организации нашей области осуществляют кредитование движения оборотных средств (около 86% объема кредитов), что определяет их малозаметное место в кредитовании инвестиций. 

Основным источником роста доходов являются проценты, получаемые за предоставленные кредиты. За 2001 год кредитные организации области увеличили свою прибыль на 13,5%.

В настоящее время важной проблемой для конкурентной среды является политика экспансии филиалов иногородних кредитных организаций на рынок банковских услуг. Только за последние три года их количество в Вологодской области увеличилось с 5 до 12. В силу специфики банковской деятельности иногородние банки собирают депозиты по всей стране, а кредиты выдают в наиболее прибыльные отрасли области: промышленность, торговлю и общественное питание. На долю этих отраслей приходится более 80% кредитных вложений иногородних филиалов. На сегодняшний день их объем, включая филиалы Сбербанка России, в 2,2 раза превышает этот показатель по самостоятельным региональным банкам. 

Стратегия лидерства по издержкам или поддержание издержек на более низком уровне, чем у конкурентов, в настоящее время не рассматривается кредитными организациями области как альтернативная. 

В результате несовершенной конкуренции лидерство по наиболее низким издержкам принадлежит Сбербанку России, который занимает доминирующее положение на рынке банковских услуг Вологодской области и в настоящее время активно расширяет свое влияние, ориентируясь на крупных корпоративных клиентов. Достаточно сказать, что на территории Вологодской области зарегистрированы и действуют 20 филиалов и 134 дополнительных офиса Сбербанка России во всех районах области. 

Стратегия дифференциации, т.е. создание тех видов услуг, которые рассматривались бы экономическими агентами как уникальные, это новые услуги и продукты, банковские инновации. Обновление технологий также не достаточно широко используется кредитными организациями области. В этой связи необходимо уточнить потенциальные возможности региональных банков.

Генеральную лицензию имеют 2 кредитные организации области – ОАО КБ «СЕВЕРГАЗБАНК» и ОАО «Меткомбанк», лицензию на осуществление операций с драгоценными металлами – ОАО КБ «СЕВЕРГАЗБАНК» и ЗАО «Банк «Вологжанин». 

Лицензии профессиональных участников рынка ценных бумаг имеют 6 кредитных организаций области, т.е. имеют право представлять интересы экономических агентов на этом рынке. Вложения в ценные бумаги в течение трех последних лет значительного изменения не претерпели и остаются практически на прежнем уровне. Основную долю от вложений в ценные бумаги (70%) составляют вложения в государственные долговые обязательства и вложения в векселя (28,5%). Стоит отметить, что рынок ценных бумаг в регионе развит относительно слабо.

Основные проблемы конкурентоспособности кредитных организаций Вологодской области – это недостаточное по сравнению с иногородними банками ресурсное обеспечение; излишняя унификация региональных банков и узкий набор предлагаемых услуг; отсутствие доверия к кредитным организациям со стороны государства и экономических агентов.

Процесс формирования регионального финансового пространства не закончен, а значит, неизбежно предельное обострение конкуренции. Однако региональные банки обладают достаточной конкурентоспособностью и необходимыми предпосылками для своего дальнейшего развития.
ОРГАНИЗАЦИЯ СВЯЗИ В ГЛАВНОМ УПРАВЛЕНИИ БАНКА РОССИИ ПО ВОЛОГОДСКОЙ ОБЛАСТИ

С. А.  Кушнерев

Главное управление Банка России по Вологодской области

В целях выполнения задач, стоящих перед Банком России, было принято решение об организации ведомственной сети связи, которая называется Единой телекоммуникационной банковской сетью ЦБ РФ, сокращенно ЕТКБС.

Функционально ЕТКБС предназначена для:

· рассылки распорядительных  и информационных сообщений руководства ЦБ РФ;

· осуществления электронных платежей и клиринговых расчетов;

· сбора банковской отчетности и рассылки нормативно-справочной информации;

· ведения служебных телефонных переговоров и обмена факсимильными сообщениями;

· предупреждения учреждений Банка России о ситуациях ГОиЧС.

С точки зрения организационной структуры сеть состоит из: 

· центрального узла, расположенного в Москве;

· центральных узлов сегментов ЕТКБС территориальных учреждений Банка России – всего 81 узел;

· узлов, расположенных в расчетно-кассовых центрах территориальных учреждений, – их насчитывается около 2000.

Между собой узлы объединены при помощи магистральных и внутризоновых каналов связи различной пропускной способности.

Основными в ЕТКБС являются спутниковые каналы связи, а резервными – наземные цифровые каналы или (там где они отсутствуют) каналы тональной частоты.

Построение сети позволит Банку России:

· повысить надежность, оперативность и качество передачи данных между ее абонентами;

· реализовать оперативную голосовую и факсимильную связь, а также единую систему управления сетью;

· уменьшить количество арендованных каналов связи и повысить эффективность их использования;

· повысить уровень живучести сети, а также уровень защиты информации;

· значительно сократить затраты на оплату услуг связи, предоставляемых сторонними организациями.

Сегмент ЕТКБС ГУ ЦБ РФ Вологодской области является частью Единой телекоммуникационной банковской сети. Он создан в соответствии с общими принципами построения и архитектурой ЕТКБС Банка России, поэтому подходы к организации связи в других территориальных учреждениях ЦБ РФ будут аналогичными. 

Сегмент региона представляет из себя территориально-распределенную сеть с интеграцией услуг, его основу составляют узлы связи, расположенные в зданиях Главного управления, Управления информатизации и девяти РКЦ области. Абонентами региональной сети являются подразделения ГУ, КБ и финансово-кредитные организации региона. Управление сегментом осуществляется централизованно – из узла Главного управления.

Региональный сегмент Вологодской области состоит из следующих взаимосвязанных подсистем:

· структурированной кабельной системы (СКС) зданий и первичной сети;

· выделенного сегмента спутниковой связи «Банкир-1» и оборудования каналообразования; 

· сети передачи данных и локальных вычислительных сетей (ЛВС);

· ведомственной телефонной  и  телеграфной сети;

· почтовой системы;

· системы управления;

· системы жизнеобеспечения, гарантированного и бесперебойного электропитания, заземления и молниезащиты.

Первичная сеть и каналы связи. Главное управление арендует наземные цифровые каналы связи и наземные каналы тональной частоты. В направлении РКЦ Череповец, Сокол, Великий Устюг, Вытегра, Устюжна, Никольск используются спутниковые каналы связи 64 Кб/с на базе выделенного сегмента спутниковой связи «Банкир-1». В Главном управлении построены собственные волоконно-оптические и медные линии связи. Это позволяет организовать все необходимые виды связи Главного управления, обеспечить надежность, производительность и высокое качество, а также создать схемы резервирования и обходов.   

Структурированная кабельная система зданий. СКС предназначена обеспечить надежное функционирование локальных вычислительных и телефонных сетей зданий. Структурированная кабельная система строится по иерархическому принципу и обеспечивает гибкое изменение рабочих мест сотрудников или полную переконфигурацию системы, включая замену или добавление оборудования. Она устойчива к внештатным ситуациям и гарантирует высокую надежность и защиту данных.

Локальные вычислительные сети. Оборудование ЛВС призвано объединять разнообразные информационно-вычислительные ресурсы для коллективной работы пользователей. Принцип устойчивости в работе локальной сети ГУ достигается 100%-ным горячим резервированием критичного оборудования, его территориальным разнесением и дублированием  связей между устройствами. 

Сеть передачи данных для УОС и ИАС. Учетно-операционная система «РАБИС-2» и информационно-аналитическая система Главного управления может работать с РКЦ области в двух режимах: интерактивном на базе протокола ТСР/IP, почтовом режиме на базе протоколов TCP/IP и Х.25. 

Для обеспечения безопасности электронных платежных документов, расчетно-денежных документов, сведений ограниченного распространения на этапах подготовки, обработки и передачи в ГУ внедрен комплекс технологических, организационных, технических и программных средств:

– криптографическая защита электронных платежных документов;

– кодовая защита расчетно-денежных документов (почтовых и телеграфных авизо);

– специализированный архиватор электронных документов САЭД – при передаче в электронном виде, телефонные скремблеры – при использовании телефонных каналов для защиты сведений ограниченного распространения;

– защита от несанкционированного доступа;

– антивирусная защита.

Бесперебойное функционирование, управление и поддержание работоспособности средств защиты обеспечивается резервированием технических средств, ведением архивов программного обеспечения и ключевой информации. 


Организация телефонной связи. Одной из основных целей развития инфраструктуры Главного управления является повышение эффективности управления службами и подразделениями, которое невозможно без современной многофункциональной сети телефонной связи. Телефонная сеть создана на базе УАТС MD-110 фирмы Ericsson, установленных в зданиях ГУ, УИ и РКЦ области. 

Организация телеграфной связи. Телеграфная связь в Главном управление и РКЦ области организована на базе АПК «Софтлинк-Т2», которые подключены по двум каналам. Один канал – сеть Вологодского телеграфа, а второй организован через оборудование и каналы связи сегмента ЕТКБС. Это позволяет обеспечить надежную связь и значительно сократить затраты ГУ на телеграфные услуги.

Почтовая система. В качестве электронной почтовой системы используются два сервера РЕМАРТ: платежный и информационный. Через них осуществляется связь с ЦА и ТУ ЦБ РФ, КБ и КО области.  В настоящее время проводятся работы по их замене на современную почтовую систему HP «Open Mail».

ДЕНЕЖНЫЙ МУЛЬТИПЛИКАТОР 

В ВОЛОГОДСКОЙ ОБЛАСТИ ЗА 1997 – 2001 ГОДЫ
О. В.  Цапкин

Главное управление Банка России по Вологодской области

В настоящее время важное значение имеет расчет денежного мультипликатора – показателя, характеризующего возможности экономики в целом и банковской системы в частности увеличить денежную массу в обороте. Механизм денежного мультипликатора непосредственно связан со свободными резервами. Свободный резерв представляет собой совокупность ресурсов коммерческих банков, которые в данный момент времени могут быть использованы для активных банковских операций.

В основе действия денежного мультипликатора лежит процесс обязательного резервирования.

Как известно, нормы обязательных резервов – один из наиболее простых и традиционных инструментов регулирования денежной массы. Они централизованно устанавливаются Банком России в процентах к обязательствам кредитных организаций и дифференцируются в зависимости от вида привлеченных ресурсов, степени ликвидности денежных агрегатов, то есть способности денег выполнять все их функции.

Между нормами обязательных резервов и денежной массой в принципе должна существовать жесткая количественная связь: с увеличением норм обязательных резервов должны сужаться предложение денег и потенциал кредитования. И наоборот, при снижении норм обязательных резервов растет предложение денег и расширяются возможности банков в кредитовании.

Теоретически денежный мультипликатор равен величине обратной ставки обязательных резервов. На практике величина денежного мультипликатора рассчитывается как отношение денежного агрегата М2 к денежной базе. В состав денежной базы для расчета денежного мультипликатора входят наличные деньги в обращении (агрегат М0) и обязательные резервы коммерческих банков в Банке России.

Кроме того, расчет величины денежного мультипликатора также необходим для контроля за динамикой денежной массы и уровнем инфляции.

Рассмотрим таблицу, в которой приведены данные за период с 01.01.1998г. по 01.01.2001 г. по денежной базе, денежным агрегатам и расчет по денежному мультипликатору.

Эти данные показывают, что в начале рассматриваемого периода денежный мультипликатор практически близок к единице, другими словами, в регионе банковская система не создавала хоть какого-то значительного мультипликационного эффекта. За год изменение денежного мультипликатора можно считать ничтожно малым. Причина всего этого кроется как раз в том, что в денежной массе в регионе превалирует налично-денежная масса, помимо всего, в денежной базе доля налично-денежной массы вообще составляла приблизительно 98%. В последующие три года хотя и происходило увеличение денежного мультипликатора, но сам процесс мультипликации можно охарактеризовать как слабый, тем более что за прошедший год этот показатель соответствовал уровню 1998 года.

Показатели денежных агрегатов, денежной базы и расчет 

денежного мультипликатора по Вологодской области

	Период
	Агрегат М0 млн руб.
	Денежная база млн руб.
	Агрегат М2 млн руб.
	Денежный мультипликатор

	На 01.01.1998 г.
	8055
	8239
	9720
	1,18

	На 01.01.1999 г.
	11082
	11119
	13623
	1,23

	На 01.01.2000 г.
	15557
	15710
	20816
	1,33

	На 01.01.2001 г.
	21415
	22095
	32500
	1,47

	На 01.01.2002 г.
	27806
	28195
	34435
	1,23


На основе полученных данных практически можно сделать один вывод: в настоящее время банковская система региона не кредитует реальный сектор экономики, получая прибыль из других источников. 

Кроме того, в настоящее время, на наш взгляд, происходят следующие процессы:

1) у коммерческих банков отсутствует заинтересованность в снижении избыточных резервов;

2) у населения растет объем  наличных денег на руках.

Исходя из расчета денежного мультипликатора также можно предположить низкий процент инкассации денег (отсутствие заинтересованности в привлечении дополнительных кредитных ресурсов) и, как следствие, – снижение скорости оборота денег.

СОСТОЯНИЕ РАСЧЕТОВ С ИСПОЛЬЗОВАНИЕМ БАНКОВСКИХ КАРТ И ПРОБЛЕМЫ ИХ РАЗВИТИЯ

Л. Л.  Кудашева

Главное управление Банка России по Вологодской области

Банковская пластиковая карточка – это инструмент безналичных расчетов и средство получения кредита. Первые карточки современного вида появились в США в начале 1950-х годов. Осенью 1991 года первый российский коммерческий банк выпустил карту «виза», затем эмиссией банковских карт стали заниматься и другие банки.

Удобство в расчетах, сокращение наличного денежного оборота и затрат по его обслуживанию, безопасность хранения и использования денежных средств – неоспоримые достоинства пластиковых карт, распространяемых банками.

Положение на региональном рынке по использованию банковских карт характеризуется следующими показателями: по состоянию на 1 января текущего года на территории области обращалось более 77 тысяч карт. По сравнению с прошлым годом количество карт в использовании увеличилось на 11%.

С банковскими картами, эмитированными в области, осуществлялись операции в Российской Федерации и за рубежом. 

На территории области кредитные организации (филиалы) осуществляли эквайринг по сделкам с использованием банковских карт, эмитированных как самими кредитными организациями (филиалами), так и другими эмитентами – резидентами и нерезидентами. 

Всего за 2001 год в области осуществлено с использованием банковских карт почти 5 миллионов сделок, на общую сумму около 4 млрд. рублей.

Все эти операции были совершены при помощи 471 электронного терминала (из них 372 находятся в торговых точках), 30 импринтеров и 30 банкоматов. 

Общее количество торгово-сервисных точек, которые оборудованы электронными терминалами для приема пластиковых карт, составляло 156. 

Но внедрение и развитие «карточного» бизнеса требует значительных инвестиций и решения таких проблем, как: 

· недостаточная осведомленность населения о карточках или платежных системах; 

· неразвитость инфраструктуры; 

· унификация терминального оборудования, объединение и совместное использования оборудования и сетей;

· налогообложение операций по картам.

Несмотря на все эти существующие проблемы, на протяжении последних нескольких лет мы наблюдаем интенсивное развитие рынка безналичных расчетов с применением пластиковых карт. Создаются современные технологии и продукты, внедряются новые проекты. Расширяется инфраструктура электронных платежей, происходит переход от традиционного банковского обслуживания клиентов к удаленному обслуживанию посредством Интернета и мобильного телефона.

Масштабное развитие системы расчетов с помощью пластиковых карт окажет оздоравливающее воздействие на состояние наличного денежного обращения.
МЕТОДИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ АНАЛИЗА РАБОТЫ 
ФИНАНСОВЫХ ОРГАНИЗАЦИЙ НА ОСНОВЕ БАЗ ДАННЫХ АРХИВОВ 

АВТОМАТИЗИРОВАННЫХ БАНКОВСКИХ СИСТЕМ

Н. И.  Бобров
Главное управление Банка России по Вологодской области

Высокие темпы развития российской экономики, ожесточенная конкурентная борьба во всех сферах деятельности современного общества, а также растущая роль информации как самого важного фактора успеха приводят к тому, что все больше руководителей используют информационные технологии в своей работе. 

Для эффективного управления организацией сегодня необходимо обладать всей той окружающей информацией, которая имеет хоть какое-то значение или может понадобиться в будущем, и тем более информацией о работе самой организации. Нельзя быть уверенным в правильности принятого решения, если не известны последствия, к которым подобное решение приводило, и если эти последствия невозможно спрогнозировать. Оценка деятельности организаций необходима прежде всего для эффективного управления. Более того, осуществление планирования и определение тенденций развития также невозможно без анализа информации о работе организации.

Такая информация может быть извлечена из архивов практически любого программного обеспечения (ПО), фиксирующего результаты деятельности организации, в какой бы сфере производства или услуг она ни работала. Для коммерческого банка источником информации, полезной для улучшения качества управления, могли бы быть архивы автоматизированной банковской системы.

· Для извлечения данных необходимо использование ПО определенного типа, называемого системами поддержки принятия решений. Данное программное обеспечение призвано из огромной массы информации о деятельности организации выбрать ту ее часть, которая отражала бы изменения в деятельности организации, величины и скорость изменения показателей работы и позволяла бы строить прогнозы на будущее.  

Главное управление Банка России по Вологодской области третий год использует систему, позволяющую извлекать любые данные из архивной базы учетно-операционных работ расчетно-кассовых центров (РКЦ) области под управлением СУБД (система управления базами данных) Oracle. Входной информацией данного программного обеспечения, называемого подсистемой «Аналитическая отчетность», является в основном первичная информация о банковской деятельности региона, то есть архив расчетных документов, обрабатываемых в РКЦ, и информация о лицевых счетах, открытых в РКЦ.  

Данное ПО предусматривает упрощенное создание задач, позволяющих по описанному алгоритму получать данные из БД. Процесс создания задач состоит в добавлении к хранящимся в базе данных новых или изменении существующих алгоритмов задач и не требует модификации ни ядра самой подсистемы, ни клиентского программного обеспечения. Так как при написании алгоритма задачи используется язык структурных запросов SQL (structure query language), подсистема может извлекать данные из многих типов архивных баз данных, поддерживающих язык SQL. Весь процесс создания и использования задач состоит в следующем (см. рисунок):

1. В рамках подсистемы «Аналитическая отчетность» создается задача, для которой определяется алгоритм работы задачи. На данном этапе также определяются входные параметры задачи, обеспечивающие возможность многократного использования данной задачи для извлечения данных в необходимом диапазоне, а также с необходимой степенью группировки. Алгоритм задачи определяет, будут ли выбранные данные предоставляться пользователю в удобном для печати текстовом виде или в виде таблицы для дальнейшей обработки.

[image: image35.wmf]
Схема работы подсистемы «Аналитическая отчетность»

2. Пользователь заполняет значения параметров задачи и запускает процедуру формирования отчета. 

3. Полученная информация поступает на рабочее место аналитика и может быть распечатана или обработана с применением офисного программного обеспечения. Для окончательной обработки информации (формирования сводных таблиц и диаграмм) могут быть использованы специальные процедуры, определенные на этапе 1 и передаваемые вместе с данными в процессор электронных таблиц Microsoft Excel. 

Таким образом, подсистема имеет следующие особенности:

· малую стоимость используемого программного обеспечения, позволяющую использовать подобное ПО без больших лицензионных расходов;

· ускоренное создание задач и ее многократное использование;

· определение диапазона и уровня группировки данных отчета пользователем;

· возможность адаптации системы для использования в качестве источника данных любых баз данных, использующих SQL;

· возможность окончательной обработки данных в MS Excel.

Полученный опыт в развитии и эксплуатации системы выявил следующие приоритетные направления развития подсистемы: 

· извлечение данных за продолжительные периоды (2 - 3 года) с большой степенью детализации (доступно для используемой СУБД Oracle);

· увеличение скорости выполнения задач, для чего в СУБД Oracle 8i могут быть использованы материализованные представления с измерениями, построенными по реквизитам платежных документов, лицевым счетам, индексам отчетности и прочим;

разработка интерактивного процесса создания задач и использование OLAP-технологий (on-line analytical processing) Oracle. 

Рис. 2.Оптимальное развитие территории на основе районной финансово-промышленной группы или общества взаимного кредитования
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Диаграмма1
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		структура основных производственных фондов

		ЛПК		всего		здания		сооружения		машины и оборудование		транспорт		прочие						доля ЛПК в общей стоимости ОПФ без чер. И хим.пром-ти

		1991		100		24.4		20.1		45.9		9.1		0.5						промышленность		100		100		100		100		100		100		100		100		100		100						Основные фонды

		1992		100		24.8		19.4		42.8		12.8		0.2						электроэнергетика		7.6		8.7		8.7		8.3		9.4		13.8		17.1		15.1		17		16.9								1999		2000

		1993		100		23.2		17.6		45.2		13.7		0.3						топливная		0.4		0.4		0.3		0.2		0.2		0.2		0.2		0.2		0.1		0.1						ЛПК		2743		2440		1

		1994		100		29.9		20.6		39.2		10.1		0.2						машиностроение		10.6		8.4		9.1		9.1		7.7		10.2		11.4		9.1		8.9		8.4						лесозаготовительная		943		1045		2

		1995		100		32.6		25.1		34.1		8		0.2						ЛПК		9.8		10.7		10.9		10.7		9.5		11		8		6.8		7.9		6.6						деревообрабатывающая		1221		1005		3

		1996		100		30.5		31.2		29.7		8.3		0.3						стройматериалов		2.4		2		2.4		2.5		2.1		2.4		2.4		2.3		2.2		2.1						целлюлозно-бумажная		572		382		4

		1997		100		32.2		24.5		34.5		8.5		0.3						стекольная		0.3		0.4		0.4		0.3		0.3		0.4		0.5		0.5		0.2		0.4

		1998		100		30.3		25.6		34.4		8.6		1.1						легкая		2.3		1.8		1.6		1.7		1.5		1.6		1.5		1.1		0.9		0.9

		1999		100		26.5		21.6		40.9		9.8		1.2						пищевая		2.6		3.2		3.7		3.1		2.4		2.5		2.6		2		2.3		2.5

		2000		100		22.2		15.1		47		12.8		2.9						прочие		5		4.2		4.4		4.5		3.9		4.4		4.4		3.9		3.3		3.4

																						1991		1992		1993		1994		1995		1996		1997		1998		1999		2000
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электроэнергетика

топливная

машиностроение

ЛПК

пищевая

прочие

Доля отраслей в общей стоимости основных фондов, % (за исключением металлургии и химии)
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1999

2000

1 - ЛПК в целом, 2 - лесозаготовительная, 3 - деревообрабатывающая, 4 - целлюлозно-бумажная

Динамика стоимости основных фондов по отраслям ЛПК, млн.руб.
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				износ ОПФ

				1991		1992		1993		1994		1995		1996		1997		1998		1999		2000

		промышленность		43		46.6		40.8		45.7		43.6		46.3		47		49.1		47.6		46.3

		ЛПК		50.7		48.6		43.6		49.8		50.6		54.3		55.7		55.9		46		42.7

				Коэффициент обновления

		ЛПК		14.6		6.9		18.7		9.9		2.8		1.2		2.4		3.9		8.3		11.6

				Коэффициент выбытия

		ЛПК		7.5		1.4		4.4		4.7		3		8.1		11.6		9.9		10		23.5
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Износ основных производственных фондов, %
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Коэффициент обновления

Коэффициент выбытия

Показатели движения основных фондов в ЛПК, %
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				1995		1996		1997		1998		1999		2000

		объем продукции		1343		1424		1473		1694		4136		5496

		темп роста, %				106.0		103.4		115.0		244.2		132.9

		индекс физического объема		92.7		78.6		108.7		103		125.5		117.3

		стоимость основных фондов		1880		4136		2672		2297		2743		2440

		стоимость основных фондов				220		64.6		86.0		119.4		89.0
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индекс физического объема

стоимость основных фондов

Изменеие объемов производимой продукции и стоимости основных фондов, %
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Диаграмма1
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		1993		1993		1993		1993		1993
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		1996		1996		1996		1996		1996

		1997		1997		1997		1997		1997

		1998		1998		1998		1998		1998

		1999		1999		1999		1999		1999

		2000		2000		2000		2000		2000



материальные

оплата труда

отчисления на соц.нужды

амортизация

прочие

56.6
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4
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11.5

51.9

22.4

7.9

1.2

16.6

48

19.8

7.1

6.3

18.8

52.8

18.2

6.6

6.4

16

51.5

19.1

6.8

9.4

13.2

58.6

19.4

7.1

6.4

8.5

57.5

21.1

7.8

4.3

9.3

58.2

19.9

7.4

3.3

11.2

59.2
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ИФО

		

		Индексы физ.объема

				1991		1992		1993		1994		1995		1996		1997		1998		1999		2000

		промышленность		94		94.5		88.4		83.3		105.2		97.7		100.2		99.3		109.3		110.1

		ЛПК		104.6		95.7		93.3		67		92.7		78.6		108.7		103		125.5		117.3

		лесозаготовительная										102.1		74		105		105.9		123.3		110.6

		деревообрабатывающая										77.7		94.7		114.8		100.4		121		119.8

		целлюлозно-бумажная										105.7		66		111.3		104.4		161.2		119.3

		лесохимическая										89.5		52.7		79.2		74.6		91.6		94.1
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промышленность
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ЛПК

лесозаготовительная
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Индексы физического объема, %
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ОПФ

		структура затрат на производство продукции в ЛПК

				все затраты		материальные		оплата труда		отчисления на соц.нужды		амортизация		прочие

		1991		100		56.6		22.5		7.6		4		9.3																						структура материальных затарат

		1992		100		57.5		20.3		7.3		3.4		11.5																								1995		1996		1997		1998		1999		2000

		1993		100		51.9		22.4		7.9		1.2		16.6																						сырье и материалы		34.8		33.3		36.7		37.1		40.7		41.9

		1994		100		48		19.8		7.1		6.3		18.8																						топливо		10.2		10.3		11.1		10.4		8.4		8.6

		1995		100		52.8		18.2		6.6		6.4		16																						энергия		5.3		5.3		6.7		6.2		4.4		3.5

		1996		100		51.5		19.1		6.8		9.4		13.2																						прочие		49.7		51.1		45.5		46.3		46.5		46

		1997		100		58.6		19.4		7.1		6.4		8.5

		1998		100		57.5		21.1		7.8		4.3		9.3

		1999		100		58.2		19.9		7.4		3.3		11.2

		2000		100		59.2		18.8		7.8		3.4		10.8
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отчисления на соц.нужды

амортизация
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Структура затрат на производство продукции, в % к итогу
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износ
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материальные

оплата труда

амортизация
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годы

Динамика структуры затрат
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сырье и материалы

топливо

энергия

прочие

Динамика структуры метериальных затрат, %
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Лист1

		структура основных производственных фондов

		ЛПК		всего		здания		сооружения		машины и оборудование		транспорт		прочие						доля ЛПК в общей стоимости ОПФ без чер. И хим.пром-ти

		1991		100		24.4		20.1		45.9		9.1		0.5						промышленность		100		100		100		100		100		100		100		100		100		100						Основные фонды

		1992		100		24.8		19.4		42.8		12.8		0.2						электроэнергетика		7.6		8.7		8.7		8.3		9.4		13.8		17.1		15.1		17		16.9								1999		2000

		1993		100		23.2		17.6		45.2		13.7		0.3						топливная		0.4		0.4		0.3		0.2		0.2		0.2		0.2		0.2		0.1		0.1						ЛПК		2743		2440		1

		1994		100		29.9		20.6		39.2		10.1		0.2						машиностроение		10.6		8.4		9.1		9.1		7.7		10.2		11.4		9.1		8.9		8.4						лесозаготовительная		943		1045		2

		1995		100		32.6		25.1		34.1		8		0.2						ЛПК		9.8		10.7		10.9		10.7		9.5		11		8		6.8		7.9		6.6						деревообрабатывающая		1221		1005		3

		1996		100		30.5		31.2		29.7		8.3		0.3						стройматериалов		2.4		2		2.4		2.5		2.1		2.4		2.4		2.3		2.2		2.1						целлюлозно-бумажная		572		382		4

		1997		100		32.2		24.5		34.5		8.5		0.3						стекольная		0.3		0.4		0.4		0.3		0.3		0.4		0.5		0.5		0.2		0.4

		1998		100		30.3		25.6		34.4		8.6		1.1						легкая		2.3		1.8		1.6		1.7		1.5		1.6		1.5		1.1		0.9		0.9

		1999		100		26.5		21.6		40.9		9.8		1.2						пищевая		2.6		3.2		3.7		3.1		2.4		2.5		2.6		2		2.3		2.5

		2000		100		22.2		15.1		47		12.8		2.9						прочие		5		4.2		4.4		4.5		3.9		4.4		4.4		3.9		3.3		3.4
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Структура основных производственных фондов, %
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электроэнергетика

топливная

машиностроение

ЛПК

пищевая

прочие

Доля отраслей в общей стоимости основных фондов, % (за исключением металлургии и химии)
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1999

2000

1 - ЛПК в целом, 2 - лесозаготовительная, 3 - деревообрабатывающая, 4 - целлюлозно-бумажная

Динамика стоимости основных фондов по отраслям ЛПК, млн.руб.
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				износ ОПФ

				1991		1992		1993		1994		1995		1996		1997		1998		1999		2000

		промышленность		43		46.6		40.8		45.7		43.6		46.3		47		49.1		47.6		46.3

		ЛПК		50.7		48.6		43.6		49.8		50.6		54.3		55.7		55.9		46		42.7

				Коэффициент обновления

		ЛПК		14.6		6.9		18.7		9.9		2.8		1.2		2.4		3.9		8.3		11.6

				Коэффициент выбытия

		ЛПК		7.5		1.4		4.4		4.7		3		8.1		11.6		9.9		10		23.5
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промышленность

ЛПК

Износ основных производственных фондов, %
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Коэффициент обновления

Коэффициент выбытия

Показатели движения основных фондов в ЛПК, %
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				1995		1996		1997		1998		1999		2000

		объем продукции		1343		1424		1473		1694		4136		5496

		темп роста, %				106.0		103.4		115.0		244.2		132.9

		индекс физического объема		92.7		78.6		108.7		103		125.5		117.3

		стоимость основных фондов		1880		4136		2672		2297		2743		2440

		стоимость основных фондов				220		64.6		86.0		119.4		89.0
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индекс физического объема

стоимость основных фондов

Изменеие объемов производимой продукции и стоимости основных фондов, %
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Диаграмма1

		Выручка до 100 тыс. руб.		Выручка до 100 тыс. руб.		Выручка до 100 тыс. руб.

		Выручка от 100 до 6000 тыс.руб.		Выручка от 100 до 6000 тыс.руб.		Выручка от 100 до 6000 тыс.руб.

		Выручка св.6000 тыс.руб.		Выручка св.6000 тыс.руб.		Выручка св.6000 тыс.руб.



До 20%

Свыше 20%

Всего

15.6

37.3

29.76

10.9

49.8

20.75

10.2

27.2

14.04



Лист1

		N группы		Группы по сумме экспорт-ной выручки		Группы по налоговой нагрузке, %		Коли-чество предприятий в группе		Средняя		Сред-няя рента-бель-ность до налого-обложения, %				Сред-няя рентабельность после налогообложе-ния,%				Сред-няя		Средняя рентабельность с учетом экспорт-ного возмеще-ния,%				Сред-няя доля зачета налогов,%		Сред-ний про-цент уплаты аван-сами,%						Сред-ний про-цент реали-зации на экс-порт,%

										на-лого-вая наг-рузка%										рентабельность экспор-та,%

		I		До 100000		до 20%		9		15.58		15.58				7.01				7.99		34.6				9.14		3.13						61.25

						Свыше 20%		48		37.31		37.31				9.36				10.26		34.88				11.62		29.28						3.05

								57		29.76		29.76				8.99				9.9		34.84				11.23		25.15						12.24

		Итого по группе I

		II		100001-6000000		до 20%		83		10.91		10.91				6.53				6.75		32.19				11		6.23						60.59

						свыше 20%		38		49.83		49.83				17.36				19.96		45.79				11.02		33.01						12.14

								121		20.75		20.75				9.93				10.9		36.46				11.01		14.64						45.37

		Итого по группе II

		III		Свыше 6000001		до 20%		35		10.23		10.23				20.01				19.55		57.95				39.58		14.49						70.81

						свыше 20%		14		27.16		27.16				20.33				24.19		55.96				10.41		22.21						20.71

				Итого по группе III				49		14.04		14.04		20.1				20.88				57.38		31.25						16.7						56.5

						Х		227		21.51		21.51				11.89				12.8		40.57				15.43		17.72				39.45

				Всего

		N группы		Группы по сумме экспорт-ной выручки		Группы по налоговой нагрузке, %		Коли-чество предприятий в группе		Средняя		Средний		Средний		Средний		Средний		Средний

										на-лого-вая наг-рузка%		размер выручки на работника, рублей		процент экспортной специализации		процент покрытия налогов за счет экспорта,%		процент предоплаты, %		процент льготирования инвестиций,%

		I		До 100000		до 20%		19		15.58		590.41		24.73		15.32		17.56		0

						Свыше 20%		39		37.31		248.19		3.07		9.34		28.38		0.97

								58		29.76

		Итого по группе I

												360.3		10.16		11.3		24.83		0.65

		II		100001-6000000		до 20%		105		10.91		13642.76		55.76		19.31		8.27		1.38

						свыше 20%		38		49.83		7836.71		25.01		14.9		25.13		2.74

								143		20.75

		Итого по группе II

												12099.89		47.59		18.13		12.75		1.74

		III		Свыше 6000001		до 20%		33		10.23		141907.05		64.37		27.26		17.93		6.88

						свыше 20%		13		27.16		48230.33		22.18		10.12		20.44		7.66

				Итого по группе III				49		14.04		115433.19		52.45		22.41		18.64		7.1

						Х		250		21.51

				Всего								40569.08		41.6		17.65		16.16		2.4

								До 20%		Свыше 20%		Всего

						Выручка до 100 тыс. руб.		15.6		37.3		29.76

						Выручка от 100 до 6000 тыс.руб.		10.9		49.8		20.75

						Выручка св.6000 тыс.руб.		10.2		27.2		14.04

		Группы  предприятий по				Чис-ло пред		Средняя рентабельность с учетом экспортного возмещения		Сумма экспорта на работни-ка, рублей		Налоговая нагрузка, %		Рентабельность по прибыли до налогообложения,%		Рентабельность по прибыли после налогообложения,%		Рентабельность экспорта, %

		рентабельности с учетом экспортного возмещения, %				при-ятий в группе		рента-бель-ность с учетом экспорт-ного возмеще-ния, %

		I		До 4.00		28		1.8		13.65		10.69		1.85		1.33		1.55

		II		4.01-26.00		94		13.39		14.8		18.45		6.76		5.37		5.69

		III		26.01-94.00		101		52.3		40.94		27.1		16.76		12.61		14.48

		IV		Свыше 94.01		23		125.92		50.51		29.26		60.1		47.75		54.31

				Всего		246		38.57		28.7		22.13		15.29		11.85		13.36

				Рентабельность по прибыли с учетом экспортного возмещения						Рентабельность по прибыли до налогообложения,%		Рентабельность по прибыли после налогообложения,%		Рентабельность экспорта, %

				1.8		13.65		10.69		1.85		1.33		1.55

				13.39		14.8		18.45		6.76		5.37		5.69

				52.3		40.94		27.1		16.76		12.61		14.48

				125.92		50.51		29.26		60.1		47.75		54.31

				38.57		28.7		22.13		15.29		11.85		13.36





Лист1

		Группа 1		Группа 1		Группа 1

		Группа 2		Группа 2		Группа 2

		Группа 3		Группа 3		Группа 3



До 20%

Свыше 20%

Всего

0

0

29.8

0

0

20.8

0

0

14.04



Лист2
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Рентабельность по прибыли с учетом экспортного возмещения

Рентабельность по прибыли до налогообложения,%

Рентабельность по прибыли после налогообложения,%

Рентабельность экспорта, %



Лист3
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До 20%
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